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★ 找卖点
在义乌小商品城售报区，有一个12岁的

小男孩叫李绍杰，是张店八中初一的学生。
到了义乌小商品城后，其他小报童都迫不及
待地往人多的地方去，李绍杰却不为所动，
反而放下装报纸的袋子，从里面拿出一份报
纸看起来。记者很奇怪，上前询问小绍杰在
干什么，为什么不去卖报纸。小绍杰“狡黠”
地一笑，对记者说：“我们其实早就商量好
了，我们四个一人一个大门，一人一个方向，
先这样开始，再到商场里面汇合。而且，我还
想先看一下今天的报纸，看看有啥吸引人的
新闻，卖的时候和别人说一说，卖起来肯定
就容易多了。”小绍杰一边看报纸还一边不
停地和记者讨论，今天的新闻都适合哪些人
看。在做足充分的准备后，李绍杰信心满怀
地开始了他的小报童体验。

逆流而上 品质制胜

福田萨普征服者2012款升级上市
以人为本

全面提升用户感受
目前皮卡用户对于皮卡

的需求越来越多元化，用户
除了对皮卡的实用性关注以
外，更加关注车辆的外观和
功能等方面，对于皮卡产品的
选择也更为苛刻。福田汽车针
对用户需求，在上一代萨普征
服者基础上进行了全新升级
换代，此次上市的萨普征服者
2012款无论从外观还是内饰方
面，都较上一代产品有着较大
的升级，更加适合现在人群
的消费理念。

萨普2012款在外观方面
摒弃了老旧皮卡形象，大胆
采用国际前沿造型，整车线
型更加圆滑、线条流畅，动感
十足，满足现代用户追求威
猛、动感、时尚、霸气的皮卡
外观需求；内饰也一改传统
皮卡的中庸风格，整体内饰
采用人机工程学设计，大大
提高了乘坐舒适性及操作方
便性，全面超越传统皮卡，让
用户在驾乘过程中，充分感
受高级轿车的舒适体验。

与此同时，对于用户最
关心的动力方面，研发人员
表示，福田萨普征服者2012款
也较上一代进行了升级。除

匹配标准型号动力外，首次
增加VVT汽油发动机，其采
用先进的可变气门正时技
术，功率可提升26 . 3%，效率
更高，发动机经济性能更强。
此外，在安全方面，系列车型
匹配四通道ABS+EBD系统，
全面实现主动安全保护，在

其车身内部增加了车门防撞
梁，对驾驶员与乘客在侧面
碰撞时保护更加完善，承载
能力大大加强。

智能升级

商务价值全面提升

据了解，目前国内用户
对皮卡的要求已不仅局限于
工具车需求，而是更加注重
其功能性、舒适性、安全性，
以及整车带来的商务价值体
验。针对皮卡用户需求的升
级，福田萨普征服者2012款在
智能操控系统方面做了大幅
改进，商务价值全面升级，。

福田萨普征服者2012款
在强调宽阔的驾驶空间、不
断追求轿车般安静的驾驶环
境的同时，增加了更加人性
化的智能化装备，包括可调
方向盘、动力转向、遥控中控
锁、电动窗、自动闭窗器、高
保真音响、倒车雷达与温度

显示器，能够充分满足用户
的商务所需，提升驾乘者的
感受。

福田萨普征服者2012款，
以用户需求为导向，紧跟皮
卡市场脉动，一经上市便赢
得业内及用户的一致赞誉之
声。同时，萨普征服者2012款
的上市，也标志着福田汽车
逐渐丰富的产品矩阵，展现
了福田汽车的整体研发实
力，彰显了福田汽车欲借萨
普冲击皮卡市场的信心和决
心。萨普征服者2012款如此抢
眼的实力派表现，足以成为
福田汽车冲击中、高端皮卡
市场的又一利器。

在我国汽车市场，对于“低位起家”的皮卡品牌来

说，5万到10万元的细分市场是其最主要的根据地，大

多数皮卡产品从这里起步，也在这里驻足不前。但是，

也有少数皮卡品牌逆流而上，打造高品质车型以满足

用户不断升级的用车需求，于前不久广州车展上市的

萨普征服者2012款就是这么一款皮卡车型。

在义乌小商品城二期的大厅里，记者找
到了另外两位小报童11岁的金博阳和12岁
的单卫朔，两个人正坐在大厅里的座椅上交
流着什么。一见到记者，金博阳就嘟起了小
嘴：“叔叔，我一份报纸都还没卖出去呢，大
家怎么都不买我的报纸啊？”原来两个人都
走到了约定的集合地点，结果单卫朔已经卖
出去十几份报纸，金博阳却一份也没有卖出
去。单卫朔向金博阳支招说：“你应该先很有
礼貌的叫人家叔叔阿姨，再问‘您要不要今
天的齐鲁晚报’，不能直接上去就问人家要
不要报纸，也不称呼，这样很不礼貌的。”“这
样吧，你跟着我，咱们一起卖吧。”于是，两位
小报童继续开始了自己的卖报行程。

在一家服装店门前，金博阳在单卫朔的
“指点”下，走上前和一位正在选购衣服的女
士说到：“阿姨，您好，请问您要不要今天的
报纸啊？”“你好，小朋友，是什么报纸啊？”

“齐鲁晚报。”“好，给我来一份吧。”“太好了，
我终于卖出第一份报纸了。”小博阳高兴地
说。“我原来就想到了卖报纸肯定不容易，但
是没想到会这么难，得多谢单卫朔，要不我
这份还卖不出去呢。”

“咱这个活动办得挺不错的，我也想让
我的孩子参加一下。”经营服装店的王女士
在买完报纸后问道。据王女士介绍，她家孩
子今年刚上初一，暑假里报了个培训班学习
英语。“我觉得，除了文化课培养，对孩子的
人格培养更重要。这样让孩子多接触接触社
会，锻炼一下孩子的个人能力，对孩子以后
的成长肯定很有帮助。我一定让孩子参加咱
们下一期活动。”

在义乌小商品城门外，记者看到一位老
大爷拿了两份报纸，“我开始买了一份，后来
看到另一个孩子也在卖，就又买了一份。这
些孩子都挺不错，暑假里知道出来锻炼锻
炼，这么热的天，一份报纸也值不了几个钱，
就当是支持支持孩子的工作嘛。”老大爷告
诉记者，他这还不是买得最多的，他看到另
一个大爷一次就买了四份报纸。“现在的孩
子，都没吃过苦，从小在蜜罐里长大，很难知
道生活的不容易啊，这样找机会让他们吃点
苦，也挺好的。”

★ 有窍门

★ 受欢迎

自从妈妈给我报了齐鲁
晚报的小报童活动，我就天天
盼着能早一点参加活动，这一
天终于来了，早上我和妈妈早
早地就来到了活动地点，经过
简单的启动仪式，我们整理衣
装，拿好装备，信心满满地出
发了。

走到大街上，真要张嘴卖
报纸的时候，我紧张极了，很
怕被拒绝，在妈妈的一再鼓励
下，我终于鼓足勇气，问了一
个阿姨，结果，阿姨摆摆手，话
都没有和我说 ,我又问了两个

人，还是没有成功。
我再也忍不住了，跑到

妈妈的车上，放声大哭起来，
妈妈等我哭完，轻声对我说：

“孩子，这工作是经过你自己
同意的，也是你喜欢的，就要
做下去，没有成功，我们要仔
细想原因，这是锻炼你的好
机会啊。”我擦擦眼泪，仔细
想了想，这失败的原因很可
能是我太腼腆，还有我选的
地点也可能不对，大家都急
着赶路。

找到原因后，我和妈妈

立即转移战场，来到了大润
发前面的街上卖，我大声地
说：“我是齐鲁晚报的小报
童，有要报纸的吗？”我终于
卖出了第一份报纸。万事开
头难，终于开张啦。我觉得一
下子胆大起来了。

上午9时05分，我一个小时
卖出去30份报纸，头上已经热
得冒出汗珠了，但是我仍然很
高兴，因为我今天克服了困
难，也锻炼了自己，这是我突
破自我的第一天，我明天一定
会做得更好！

今天，我去大润发附近
卖报纸，心情特别激动，因为
这是我第一次体验赚钱的辛
苦，而拿着自己赚来的钱的
时候，心里有一种说不出来
的喜悦。

刚刚到大润发，看着手

里沉重的 3 0 份报纸，我想：
唉，这些报纸什么时候才能
卖完啊！

当我每卖出一份报纸，
都 会 很 开 心 ，会 向 客 人 微
笑，然后向客人说：“谢谢您
的支持！”一直以来，我们都

要 靠 别 人 的 支 持 才 可 以 成
功。当然，我也想到了我的
父母，他们不管严寒酷暑，
都去上班。挣钱的不容易让
我体会到了他们的辛苦。我
要说一声：“爸爸妈妈你们
辛苦了！”

挣挣挣钱钱钱真真真难难难 父父父母母母不不不容容容易易易
公园小学四年级三班：金博阳

我今天早上7:30到齐鲁晚
报淄博站领到了报纸，领到的
报纸页面是分着的，需要人工
将三张不同分页的报纸插入到
总的报头页之下，组合成一份
报纸。在老师的指导下，我大约
用了十几分钟的时间把30份报
纸组合好。这个活虽然简单，但
是需要弯着腰干很费体力。组
合好报纸后，我与同伴一起出
发去义乌小商品城。

刚来到义乌正门，我的心情

有些复杂，有一点紧张、害羞、害
怕的感觉。我鼓起勇气把报纸递
给一位叔叔，问：“叔叔，您要报
纸吗？”他拿了报纸就要走，我
说：“还没给钱呢？”听说还要钱，
他就把报纸还给了我。我连续上
前问了大约十几个人，都没有成
功，一份也没卖出去。

我开始动脑筋想办法，我
决定转移“阵地”试一试。我走
进义乌一期一楼，挨家挨户地
向每一家商户推销报纸。我来

到一家卖衣服的阿姨摊子前，
彬彬有礼地说：“阿姨，对不起，
打扰了，您需要看报纸吗？”阿
姨说：“这么小的孩子，还知道
出来利用假期卖报纸，真了不
起！我就赞助一下！”她买了一
份报纸。就这样我卖出了我的
第一份报纸，听到夸奖，我也更
有信心了！我决定，每一家商铺
都不漏过，逐一询问，推销我的
报纸。报纸的销售量猛增，卖掉
了一多半！

今天，总的来说还算顺利，
就是在回家的公交车上，遭遇
了扒手，将我卖报的10元和5元
的钱偷走了。今天的卖报经历
让我体验到挣钱的感觉。今天
最大的收获就是：挣钱真难呀！
我都快跑断腿，磨破嘴了，才卖
出了30份报纸，由此可想父母
挣钱有多不容易啊！以后，我一
定好好珍惜父母给我的每一分
钱，绝不浪费！

（本报见习记者 姜斌）

体验

学会感恩
刘润东

突破自我
刘一庆
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