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近日，小编了解到，海马
汽 车 全 国 主 题 性 营 销 活
动———“豪门盛宴 夏馈行
动”于2012年6月29日正式走
进菏泽。此次活动以“福美来
十年感恩季，天天豪礼惠加
惠”为口号，不仅体现了福美
来品牌10周年“感恩惜福”的
品牌精神，同时，9000元豪礼
三重享、每店10台特供车、10
台网络半价车抽奖等购车优
惠和惊喜大礼，也表达了亲
情回馈新老客户的诚意。

据悉，从活动之日起至8
月25日，凡购买福美来任意
一款车型，即可获得由海马
汽车提供的3000元厂家回馈
礼、3000元商家感恩礼、3000

元金融免息礼。此外，购买福
美来任意车型的消费者，还
有机会赢取特供车1台，仅有
10台，先到先得。

为了回馈更多消费者，海
马汽车将在7月9日正式推出
线上活动——— 十年钜礼大抽
奖，消费者只需登录海马汽车
官方网站hk.haima.com，进入
活动页面，注册填写资料，便
有机会抽取福美来十周年庆
典丰厚奖品，其中包括10台新
福美来5折钜惠特价车在内的
多达10种奖品。

对于已购车用户，凡在
活动期间到店的海马汽车老
客户，可享受免费检测服务，
而转介新用户者，更将获得

由海马汽车提供的免费保养
服务。

据海马汽车菏泽隆源销
售服务店田总介绍，“此次

‘夏馈行动’优惠力度非常诱
人，对于一直处于观望态度
的消费者来说，绝对是一次
不错的购车机遇。而对于在
夏季有意进行维修保养的海
马汽车老用户来说，也是一
次不容错过的好机会。福美
来品牌在菏泽口碑一向不
错，并拥有相当大的用户群
体，相信此次‘夏馈行动’也
一定不会让大家失望，欢迎
新老用户积极到店参与本次
活动。

(陶勇)

仲夏之“惠”

海马汽车“夏馈行动”走进菏泽

去年12月10日，上汽通
用五菱宝骏品牌旗下的首款
中级车——— 宝骏630正式登
陆菏泽地区，在不到一年的
时间里，凭其出色的性价比、
良好的口碑、可靠的产品性
能、完善的售后服务，迅速赢
得了本地消费者的青睐，销
售火爆，市场捷报频传。

为庆祝宝骏630上市一
周年，近日，宝骏菏泽正鑫宝
骏4S店正式启动“倍佳可靠”
客户关怀活动，为宝骏及乐
驰车主提供“一对一”管家服
务，以答谢用户伙伴的信赖
与支持，并为每位新老用户
上门赠送“蛋糕”——— 宝骏

630上市一周年礼盒。
据了解，“管家服务”由

北上广等地区高端酒店最先
从欧美引入，意指为重要客
户提供“一对一”的VIP服务。
屡创售后服务新举措的宝
骏,本次引入“管家”概念，将
挑选有责任心、真诚热情、乐
于沟通的销售顾问作为宝骏
车主的专属“管家”，主动了
解用户需求，并第一时间为
其提供关怀和帮助。

宝骏菏泽正鑫4S店刘总
介绍：“让消费者感到满意正
是我们努力的方向，我们希
望通过这样的服务活动，让
伙伴们更加了解“宝骏管家”

概念，方便快捷的建立起客
户和顾问之间的纽带关系，
让宝骏汽车用户用车更加放
心、舒心、开心，从而实现‘倍
佳可靠’的服务目标。

回望宝骏近期的一系列
市场活动，从5月展开的宝骏
嘉年华巡展活动，到6月份的

“夏日关怀”活动，再到7月推
出“管家”服务，宝骏汽车逐
步深化市场服务内涵，在打
造服务品牌的同时，为消费
者提供服务价值的增值。

据悉，本次活动涉及全
国200多家宝骏经销店，将为
5 . 6万余宝骏车主提供“倍佳
可靠”伙伴关怀。 (宋聚辉)

宝骏推出管家服务

“倍佳可靠”理念蔓延市场战
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