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青岛财金

购买过理财产品的投资者都知道，从理财
产品结束运作到投资本金及收益兑现，都会有
一段时间差，但部分银行往往在这个环节做手
脚，拉长兑付期。在这段“真空期”，银行不计任
何利息，投资者只能眼巴巴地看着自己的投资
收益被蚕食。

据记者调查，目前建行、工行、农行、深发
展银行、华夏银行等银行的理财产品兑付期较
短，如建设银行乾元系列产品、华夏银行增盈增
强型产品通常在1个工作日内完成兑付；农业银
行、深发展银行兑付期通常在2个工作日；招商
银行点贷成金、安心回报之流金岁月系列产品
在3个工作日内兑付；工商银行理财产品兑付期
在1-3个工作日内。

但也有些银行兑付较为“拖延”，如浦发银
行同享盈系列产品的兑付期限为“最迟不晚于4

天”；某大型银行近日发行的一款投资于结构化
债券投资集合资金信托计划的半年期理财产品
兑付期长达10个工作日。也就是说，投资者在产
品到期近半个月之后，才能拿回属于自己的投
资本金和收益，而在此时间，银行却不向投资者
支付任何利息。

延长兑付期与银行拉长理财产品销售期有
异曲同工之处，普益财富研究员曾韵佼在接受
记者采访时表示，兑付期拉长的现象，与银行通过
理财资金揽储有密切关系。兑付期与销售期的理
财资金都会被视为银行存款，能够扩大银行存款
基数，帮助银行通过月末的贷存比考核。“股份制
银行在对兑付期的利用方面比国有大行灵活。国
有大行本身存款来源丰富、基数较大，揽储的动力
不如股份制银行强烈，在指标考核方面，股份制银
行的揽存压力更大。”她分析道。

对于投资者来说，兑付期过长的杀伤力要
远高于销售期，据记者了解，银行对于销售期的
申购资金往往会给予活期利息，但兑付期则完
全不计息。投资者资金的占用天数是：购买日至
投资开始日的天数+实际投资天数+兑付期天
数。因此，兑付期越长，对投资者越不利。在这
一期间资金不可取出，一是会使投资者面临流
动性风险；二是不能将资金再次投资，会损失再
投资收益。

兑付期“被延长”除了个别银行的揽储意图
之外，也有资金清算时间长的客观限制。某股份
制商业银行理财经理告诉记者，目前部分银行
的理财产品是投资于信托计划，在产品结束后，
需要信托公司先跟银行之间进行资金清算；资
金到账后，银行才能将本金和收益划分给每个
投资者，在此环节中必然会耽误一部分时间。该
理财经理建议，目前多数银行会发行到期自动
滚续的理财产品，这样理财资金到期后会自动
购买下一期产品，期间不存在兑付期，能够提高
投资者资金的使用效率。 据《北京商报》

优越专属的财富空间。

财富中心由国内顶
尖团队倾心设计，理财工
作室和客户洽谈室均可
以为客户提供一对一的
私密服务，内部装修风格
古典高雅，三五知己，品
味其中，既能感受到高品
位的服务理念和服务水
准，更能彰显客户的尊贵
与优越。

专业卓越的服务团队。

财富中心的理财团
队都是由该行的精英理
财师组成，拥有国际CFP

认 证 资 格 ，理 财 经 验 丰
富，可为高端客户提供私
人管家式的终身的、全面
金融解决方案，内容可包
括财富规划、投资融资服
务及相关咨询、资产管理
服务、法律税务以及避险
咨询等服务。中心还拥有
一批证券、基金、保险、税
务 、黄 金 、外 汇 、艺 术 收
藏、体育健身、健康保健
等多个领域知名专家组

成的顾问团队，能提供专
属的个人财富管理、投资
顾问与金融产品定制等
各类高附加值金融服务。

国际先进的服务理念。

财富中心为客户提
供独具特色的“7+N”增值
服务 ,每位财富客户都由
专属的客户经理、理财经
理和财富经理提供“1+1+
1”一站式服务，产品和服
务尤其强调个性化和针
对性，确保满足每位客户
长期稳定获取投资收益，
实现财富的保值和增值。

不断创新的理财产品。

财富中心现已拥有
现 金 管 理 类 、固 定 收 益
类、有价证券类、信托基
金类、基金专户类、阳光
私募基金类等系列产品。
通 过 提 供 包 括 债 券 、证
券、基金、保险、外汇、黄
金、利率等横跨多个领域
和资产配置方案。对于私
人银行客户，华夏银行整
合了市场各类优势资源，

为客户量身定做个性化
产品，伴随其实现人生自
由、财富自由。
据了解，华夏银行一直以
来都是为客户提供专业
服务道路上的先行者。近
年来，该行在细分客户群
体的基础上，不断提供差
异化、特色化的服务，已相
继成功推出稳盈、增盈、创
盈、慧盈、金盈等系列优势

产品，以“华夏丽人卡”、
“华夏商旅卡”、“龙盈理
财”等为代表的一批个人
业务品牌产品，都已在市
场上享有盛誉。

“你赢，我赢，共赢才
是真赢”是华夏银行财富
管理的核心诉求。“龙盈
理财”承担着“龙泽华夏
盈享财富”的使命，整合了
华夏银行旗下各类个人金

融产品与服务，客户通过
“龙盈理财”平台，可以充
分享受一站式金融服务。
华夏银行财富管理中心蕴
含了深厚的传统哲学与现
代领先经验，将以自身的
专业卓越成为客户的理财
智囊，为客户提供管家级
的尊贵服务体验，成为客
户值得信赖的合作伙伴与
财富管理专家。 (马瑞涛)

龙泽华夏 盈享财富
——— 华夏银行青岛分行财富管理中心

理财产品潜规则
兑付期内不计息

华夏银行财富管理中心内景。

和一般贵宾理财服务相比，华
夏银行青岛分行财富管理中心具
有以下几大特色：

提到财富，我们
多 半 想 到 的 是“ 创
造 ”、“ 增 值 ”… … 其
实，与财富相关的，更
重要的是理解、管理
和使用。今天，记者带
你走进华夏银行青岛
分行财富管理中心，
去一起探班银行贵宾
理财流程，揭秘高端
理财背后的故事。

华夏银行青岛分
行财富管理中心成立
于 2 0 1 0年 1 2月，位于
青岛市市南区香港中
路 8 9号，地处青岛市
东 部 政 治 、商 业 、金
融、娱乐和购物中心。
室内面积6 0 0余平米，
分上下两层，依托青
岛分行香港中路支行
(被评为“ 2 0 0 9年度中
国银行业文明规范服
务百佳示范单位”) ，
内设接待区、客户休
闲区、V I P贵宾室、电
子服务区、办公区和
多功能室等多个功能
区域，让客户在轻松
的环境中享受到专业
的顾问式理财服务。

2012年6月16日，中国建
设银行青岛市分行与青岛
新华书店责任有限公司在
书城店隆重举行了“青岛市
新华书店龙卡揭牌暨发行
启动仪式”。活动现场气氛
热烈，双方主要领导出席并
作重要讲话，均表示要加强

合作广度和深度，密切配
合，全力将青岛市新华书店
龙卡做好、做细，打造成一
张读书爱好者必备的信用
卡。

青岛市新华书店龙卡
不仅可在新华书店各门店
作为会员卡使用，还享受积

分消费、半价入会、折扣优
惠、分期付款等超值的增值
服务，同时该卡具有龙卡信
用卡的全部金融功能。

青岛市新华书店龙卡
的推出，是金融机构和文化
企业联手，顺应未来图书文
化产业发展的趋势；是满足

人民日益增长的文化需求
的一次积极尝试；是为双方
会员提供更多增值服务的
有益探索，是将现代金融服
务引入文化市场，为广大读
爱好者提供了全新的便民、
惠民服务体验的升级。

(马瑞涛)

建设银行、新华书店携手

开创金融·文化合作新模式

眼下，很多孩子由于家
庭条件好，小小年纪就手握
大把零花钱，乱花钱的现象
比较严重——— 孩子普遍缺
乏财商教育，这引起了一些
教育界人士的忧虑。

很多理财专家指出，财
商教育越早越好，只有尽早
让孩子形成良好的理财观
念，才能成就更好的未来。
为此，光大银行推出了“小
银行家卡”， 通过管理孩
子的零花钱对孩子进行“体
验式”的财商教育。

“小银行家卡”是面向
16周岁以下的少儿为主要
对象发行的银联标准借记
卡，该卡除具有借记卡的各
项功能外，还特别针对“亲
子”教育、理财教育及少儿
的个性化需求进行了服务
与功能的整合，为孩子们提

供适合其特点的丰富理财
体验。

据了解，“小银行家卡”
具有多项个性化功能，比如

“亲子卡关联”功能，该卡可
与父母的任意一张光大阳
光卡建立亲子关联，轻松实
现两卡之间的人民币活期
账户资金互转；比如“零花
钱/压岁钱储蓄计划”，父母
可通过亲子卡关联或指导
孩子自己制定储蓄计划，并
可通过网银为每个储蓄计
划定制充满个性的目标名
称，让孩子亲身体验储蓄计
划目标实现的成就感。

目前我们的课堂教育
中，除思想品德课里面偶尔
提到理财教育的内容外，针
对孩子的财商教育几乎是
一片空白，而据资料显示，
在国外发达国家，财商教育

早已普及，很多儿童在8岁
时就知道赚钱和存钱的道
理；9岁往往要学会制定开
销计划；13岁至高中毕业期
间，甚至可以尝试证券等投
资行为。顾名思义，光大银
行“小银行家卡”的初衷便
是希望将孩子培养成小小
银行家。

此前，已有多家银行推
出了类似的少儿银行卡，比
如招商银行的“快乐伙伴
卡”、民生银行的“小鬼当家
卡”、交通银行的“交行儿童
理财卡”等，不过，尽管这种
银行卡花样繁多，但从理财
的角度来说，专门针对少儿
推出的理财产品却比较匮
乏。光大“小银行家卡”则具
有“智慧定投”功能，该功能
是为孩子及其父母打造的
专属理财产品，签约“智慧

定投”后，可每月以小起点
金额(1000元起)参与高收益
理财投资，从而让孩子直观
感受到智慧投资所蕴涵的
巨大财富能量。

不过，财商教育不应仅
仅停留在如何赚钱等“管理
财富”的层面上，还体现在
如何“看待财富”。据光大银
行相关负责人表示，“小银
行 家 卡 ”还 是 一 张 公 益
卡——— 每开一张“小银行家
卡”，由孩子拿出一元钱投
入捐款箱中，再由光大银行
拿出一元钱，每产生一笔有
效捐款可自动转入中国妇
联“母亲水窖”基金账户中。
由此看来，“小银行家卡”可
以很好地培养孩子的公益
意识、慈善意识及主人翁精
神，使孩子从小就养成正确
的财富观。

光大银行
推出“小银行家卡”
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