
希望更多人感受到温暖

本报7月23日讯(记者
李沙娜 ) 23日，参加

完第一期营销秀活动的
何辰萱将自己和朋友张
雨婧卖报所挣得的钱全
部捐给了东营市慈善总
会。她们希望通过慈善总
会把她们的爱心传递给
需要帮助的人。

营销小能手何辰萱自
从参加活动以来，每天都
仔细地记录着每一笔账，
每一笔账都很清晰，包括
叔叔阿姨多给的钱，也都
一目了然。她说：“每天我
都告诉自己，只要再努力
一点就能帮助更多的人。
因为妈妈平时上班很忙，

只能在妈妈下班后陪同我
一起营销，虽然挣得钱不
多，但是只要每个人都献
出一点爱心，相信更多的
人能感受到这份温暖。”

23日，来到东营市慈
善总会后，何辰萱和张雨
婧又一遍仔细数了一下
她们的“小金库”，共计
239元。在慈善总会工作
人员的帮助下，她们成功
地将自己十四天参加营
销秀以来的劳动成果捐
给了慈善总会。东营市慈
善总会的工作人员说，孩
子这么小就能想到通过
自己的劳动来帮助需要
帮助的人很值得表扬。
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孩子的坚持

让人倍感骄傲

本报7月23日讯(记者 顾松)
23日，来自垦利的张淑花和7岁

的女儿王佳涵一同来到东营参加
第二期营销秀。张淑花说，虽然孩
子在卖报开始时遇到了不少挫
折，但是孩子仍然能够坚持下来，
她觉得很骄傲。

23日上午，王佳涵和妈妈领完
报纸后便来到垦利县城开始售
报。“为了更好地锻炼孩子，我就
在车里看着她卖报纸。”张淑花
说，王佳涵是第一次参加营销秀
活动，起初没人买报纸，孩子就跑
到她身边哭，她鼓励孩子一番后，
孩子就又走入人群中继续推销手
中的报纸。半个多小时内，王佳涵
便将20份报纸销售一空。

张淑花说，当她知道《齐鲁晚
报》的营销秀活动后，特别希望她
的孩子也能加入其中。这样不仅
能让孩子锻炼口才，还能让她体
会父母的艰辛。“朋友和同事问我
为什么要让孩子卖报，当我向他
们解释一番后，他们都竖起了大
拇指，并夸奖孩子勇敢、努力，那
一刻，我特别骄傲。”张淑花告诉
记者，有时买报的顾客买一份报
纸会多给孩子钱，但是孩子坚持
只收5毛钱，通过这些细微之处让
我坚信，孩子在活动中一定会得
到不一样的锻炼。

“孩子卖完报纸后，很高兴地
跑到我身边告诉我赚钱的不容
易。”张淑花说，虽然每天从垦利
到东营有些远，但是为了孩子，她
们一定会坚持做下去。

近200名小能手参加第二期营销秀活动

营销小能手
又添新成员

本报7月2 3日讯 (记
者 李沙娜 ) 23日，由
本报联合中国移动山东
公司东营分公司主办的

“东营移动”杯“‘暑’你
快乐”营销秀第二期活
动在近 2 0 0余名营销小
选手的期待下拉开了序
幕。每人领取了免费的
2 0份报纸后，开始了第
一天的营销活动，挣取
自己的“第一桶金”。

早上8时许，东西城
的取报点都排起了长长
的队伍，孩子们期待着
自 己 领 上 报 纸 后 赶 紧

“开张”。参加过第一期
营销秀的李凌、王可雅
对活动的流程已经非常
熟悉了，她们俩信心满

满地说，她们一定要争
当冠军。有着同样情况
的毕筱涵也信心百倍，
在 2 4日的活动中，她就
毫不犹豫地预订了 1 0 0

份。她告诉记者：“我相
信我能行，参加社会实
践 活 动 就 是 要 锻 炼 自
己，挑战自己，所以 1 0 0

份报纸对于我来说肯定
没有问题。”

2 3日，来现场报名
的小选手们也有很多。
看着周围其他同学都纷
纷参加营销秀活动，他
们也羡慕不已。垦利二
小 的 王 佳 涵 也 赶 来 报
名，妈妈张淑花说：“看
到周围那么多孩子参加
活 动 后 有 了 不 小 的 变

化，也让孩子锻炼一下。
融入社会，参加实践活
动，让孩子过一个不一
样的暑假。”

另外，需要提醒营
销小能手们的是，要根
据 活 动 的 规 则 参 加 活
动，并且一定在规定的
时 间 预 订 第 二 天 的 报
纸，为自己的“生意量”
做好准备。

在经营自己生意的
同时，也不要忘记把自
己的参加活动的感受写
下 来 ，投 稿 至 邮 箱
q i l u x i a o j i z h e @
1 6 3 . c om，同时，也可以
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与 营 销 小 能 手 们 一 起

“织围脖”。

快乐营销秀

安全莫忽视

本报“暑”你快乐营销秀活动
第二期23日正式开始了，活动得到
了众多家长与孩子们的积极参与。
每天清晨，在大街小巷，都能看到
小能手们活跃的身影。很多父母希
望通过卖报，使孩子们能大胆与人
交流，品尝生活的艰辛。由于报名
参加营销秀活动孩子年龄都不大，
最不可忽视的依然是孩子们的安
全。在此，本报也提醒各位小朋友：
快乐营销，安全第一。

本报提醒，众多营销小能手会
选择在公交车站牌处等卖报，因为
那里人流量较大。请小朋友们一定
不要在车辆还未停稳时去争抢卖
报，以免发生危险；卖报最好不要
单独行动。第一期众多营销小能手
的卖报经验表明，搭档营销不仅可
以增加乐趣，而且在困难面前还能
学会担当。另外，营销结束以后，请
家长监督孩子们不要在街上逗留
太长时间。一是注意不要乱吃东
西，二是注意防暑。

本报记者 王超

在被拒绝中学会微笑

本报7月23日讯(记者
郝文杰 王超) “暑”

你快乐营销秀第二期如
期举行，200多名营销小
能手走上街头开启他们
的暑期快乐营销之旅。但
作为第一次参加营销秀
的小选手来说，成长中并
不全是快乐，更多的是辛
酸和历练。

23日上午10时30分，
东城民建商场门口徐彪
杰左手臂弯处搭着五份
报纸。记者一路跟随徐彪
杰，看到他一路被人拒
绝，连续十二个推销对象
都拒绝了他的推销。

每次当别人拒绝的
时候，徐彪杰总是咂一下
嘴巴，微微一笑，然后走

向下一个行人。他说：“遭
到拒绝，我不伤心，也不
难过。我想他们或许是没
有零钱，或许是已经买过
了，或许是有事来不及看
报纸。”

渐渐地，徐彪杰改变
了营销策略。他走进民建
二楼的服装区，向楼上的
导购员们推销起来，他的
报纸也一份接一份地卖
出去了。徐彪杰的脸上也
露出一丝微笑。看得出
来，他在一次次被拒绝中
学会了微笑，在一次次打
击面前更加鼓起勇气向
前“冲锋”。

营销小能手们在拒
绝中成长，在坚持中前
行。

@齐鲁晚报今日黄三角

《齐鲁晚报》“暑”你快乐暑
期营销秀第二期活动开始啦！7

月22日一大早，营销小能手们就
早早地等候在了领报点。营销小
能手任天玥在整理完报纸之后，
借着大厅的“镜子”整理衣着，准
备出发。

本报记者 郑美芹 微博
报道

营销小能手等待活动开始。 本报记者 郑美芹 摄

何辰萱与张雨婧统计善款。 本报记者 郑美
芹 实习生 张永圆 摄

徐彪杰在民建商场服装区成功推销出一份报纸。
本报记者 郝文杰 摄

后后盾盾力力量量
秀秀出出自自我我

日前一场第三代行业市场招商会在济
南山东大厦隆重召开，参会企业对本次会议
推出的全新商业模式颇为看好，现场咨询合
作的企业家们热情高涨。

会议结束后，记者了解到，本次招商活
动是由中国G球通管理服务中心发起，中国
信息协会、山东互联网协会、山东信息协会
协办，北京中企智航信息技术研究院指导，
东营博文网络工程有限公司承办的，旨在通
过创新商业模式，整合行业资源，联合优质
企业共同打造中国最大的移动电子商务平
台，建立手机上的商业市场，真正意义上实
现“客户走到哪里，生意就做到哪里”的运营
理念。

记者从中心运营商—东营博文网络工
程有限公司相关负责人处获悉，当前中国手
机网民的规模已达到3 . 88亿，手机用户数量
已突破10亿大关，这将是一个潜力巨大的市

场，企业通过占据手机行业市场,可以有效的
降低经营成本 ,促进自有产品销售。同时 ,手
机行业市场帮助企业在未来的市场经营中
便捷的获取市场信息、发掘海量商机,使企业
在传统生意的经营中找到新的盈利增长点。
伴随国家的产业政策，大力投入，“3G，移动
互联网等”概念已经深入人心，近期中心还
将在山东，河北，天津等地，开展一系列的市
场拓展和客户体验活动，助力企业挖掘“第
三代行业市场”财富！

携手中国G球通 共赢无线财富
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