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蒜农盼高价，蒜商想低价，尽管逼近入库“大限”，大蒜交易市场内仍冷冷清清

菏泽大蒜交易呈“死市”局面
本报记者 姚楠 通讯员 于得水

7月21日上午9点，比亚
迪G6节油挑战赛正式开始，
此次山东G6节油赛为2012
年比亚迪G6全国动力节油
挑战赛的一部分，山东省的
比赛在合肥紫蓬山亿力赛
车场举行，里程共30公里，
专场赛道，有人工坑洼路段
和复杂的弯道，非常考验选
手的驾驶技术，全部模拟真
实行车路况。比赛开始时，
参赛选手均在起点集合，加
满油后，油箱贴上封条再出
发，车友依次回到终点后，
工作人员统计并计算出选
手的平均油耗，公布最终的
比赛成绩。

“掌握一些节油的方法
还是很有用的，能节省不少
油钱。”参赛的G6车主王先
生告诉记者，选择G6就是因
为看中了它的涡轮增压、缸
内直喷系统，动力和节油性
能都不错。在平时用车过程
中，王先生也比较注意节
油，开车时王先生会尽量保
持稳定的车速，尽量少踩刹
车。赛后在与其他车主们的
交流中，王先生也学到了不
少节油的新窍门。

菏泽车主李军不负众
望，荣获此次节油比赛的冠
军，获得了一吨油的重大奖
励，冠军得主李军表示，由

于比赛当天天气异常炎热，
不得不开空调，但是在比赛
全程中他很少刹车，不浪费
每一滴油，根据上下坡路
型，合理地掌握着油门，因
此才取得了出色的成绩，

“G6的TI系统和出色的车身
设 计 也 是 省 油 的 重 要 因
素。”这位冠军得主说。

本次比亚迪G6节油赛
不仅证实了G6在动力节油
方面的出色表现，也能帮助
车主养成良好的驾驶习惯，
让更多的车主坚持节能环
保的驾车习惯，以环保节油
的方式出行。

（尤大雷）

震撼山东
菏泽车主在节油挑战赛中荣耀夺冠

8月上中旬，大蒜最后入库期“大限”越来越近，在国外大宗订单决定蒜
商收购价的现状下，成武大蒜市场却依然冷清，大蒜交易呈现“死市”局面。

大蒜上市后，价格一路看涨，最高时达到4 . 5元/斤，随后又一路下跌，目
前价格仅为2 . 5元/斤，无论是涨还是跌，始终难达蒜农、蒜商预期，一方觉得
价格低，一方又嫌价格高，双方一直僵持不下。

25日，成武县大田集镇东丰路两侧长
达5公里的大蒜市场上，蒜商或躺在摊点
上的床上睡大觉，或聚在一起打扑克，或
闲极无聊看电视，很少见到交易情景，而
这种场景已持续了一个多月。

“往年这个时候都已经开始入库了，
是市场最红火的时候。现在市场里冷冷
清清，就是‘死市’。”成武县鑫宏源蒜业
经理于茂友说，尽管逼近大蒜交易“最后

期限”，大批蒜农蒜商却仍“按兵不动”。
“一个青岛客户想收购1000多吨大

蒜入库，但来菏泽一周了，一斤大蒜也没
收到。”于茂友说，这个客户觉得现在2 . 5
元/斤的价格有点高，另外蒜农卖的少，
要继续等。

据了解，目前外地蒜商已陆续来到
成武，但多数客商还是对现在的价格不
看好，普遍认为1 . 5元/斤才是正常价格。

青岛蒜商：来菏一周，一斤蒜没收到

在成武白浮图镇，一位王姓蒜商告
诉记者，不仅前期收购的大蒜卖不出
去，现在就是想从蒜农手中收蒜也难，
很多蒜农开出的价格比交易市场的卖
价还高。“蒜农接受不了现在2 . 5元/斤
的价格，还在等 4元 /斤、5元 /斤的价
格。”

兼做大蒜进出口生意的于茂友说：
“现在精包装的小袋大蒜出口价格3 . 1元/
斤，收购时得2 . 4元/斤才保本，和蒜农期

望有很大差距，而外商还在不断压价。”
王姓蒜商说，由于今年大蒜减产，蒜

农对蒜价预期较高，5月份蒜价的走高也
拉高了许多蒜农的期望，形成了收购价
与销售价倒挂的局面。据他估计，现在得
有超过一半的大蒜还在蒜农和小蒜贩手
中待价而沽。

蒜农陈宜林说：“等到大蒜必须要入
库的时候，收蒜的人会多一点，再等等，
看蒜价还能不能涨上来。”

原因：蒜农开价比交易市场卖价还高

“蒜农和蒜商现在较劲呢，尤其是
有些小蒜商当时收进来的价格在4元/
斤左右，现价卖给大蒜商肯定不愿意
啊。”一位长期从事大蒜交易的经纪人
说，“蒜农也很纠结。一方面错过高价不
甘心，另一方面担心大蒜品质下降，过段
时间还要跌。”

据了解，由于新蒜交易主要面向加
工、储存和出口企业，“最终决定蒜商收
购价的还是国外大宗订单价格。”于茂友

分析，此前蒜价过高，出口情况惨淡，大
蒜企业不愿意承担风险，在收购时尽量
压价，而蒜农都是散户，议价能力弱，况
且入库最后期限越来越近，他们手中的
筹码越来越少，未来十几天里蒜价的走
势不排除大跌的可能。

“如果到8月初大蒜市场仍然保持僵
持状态，蒜农和小蒜商心里没底了，蒜价
将出现更大的回落。到时候受损失大的
还是蒜农。”于茂友说。

趋势：未来十几天里，蒜价仍可能大跌

▲25日，大田集镇的大蒜交易市场里，堆积如山的大蒜无人问津，
蒜商闲得无聊在看电视。 通讯员 于得水 摄

记者从26日上午召开的
菏泽市房地产开发企业座谈
会上获悉，今年上半年，菏泽
达到预售资格的新建商品住
房面积和销售价格环比均呈
现增长趋势。

据了解，菏泽市房地产
开发投资、商品房新开工面
积、竣工面积分别同比增长
了 1 5 . 6 6 % 、2 1 . 3 1 % 、
17 . 56%，其中市区房地产开
发投资、商品房新开工面积、
竣工面积分别同比增长了
18 . 56%、19 . 19%、23 . 18%。
今年上半年，特别是4、5、6月
份登记备案面积环比分别上
涨了6 . 61%、13 . 3%、8 . 3%，
这意味着达到预售资格的新
建商品住房面积增加。全市
新建商品住房平均销售价格
2970元/平方米，环比增长
0 . 13%，其中市区3483元/平
方米，环比增长0 . 43%。商品
住房市场呈现价量微增的态
势，特别是市区尤为明显。

刚需购房者也逐渐成为
菏泽商品住房市场的购买主
导。2012年上半年菏泽市区
商品住房登记备案显示，从
购房人年龄比例看，30岁以

下的购房者占55%，从购房
的户型看，普通商品住房占
90%，从购房人房屋产权状
态看，首次购房的占75%，从
付款方式看，采用按揭方式
付款的占79%。

刚需购买者占比增加，与
开发商减量不减价、开发小户
型等政策也不无关系。

菏泽市房管局局长练建
军称，菏泽房地产业保持了
持续健康发展的良好势头，
但开发经营和管理中还存在
着一些问题，主要表现在：一
是开发理念落后，规划建设、
经营管理不到位；二是诚信
意识不强；三是发展目标不
明确，缺乏长远规划，宏观调
控政策面前素手无策。

“要进一步规范开发经
营行为、注重提升开发品质、
牢固树立诚信意识、并有做
大做强的胆略”，针对以上菏
泽市开发企业的不足，练建
军强调，从菏泽市经济社会
发展的现状和城市化进程来
看，菏泽房地产开发仍将会
保持良好的发展势头，市场
各方已逐步确立理性心态，
商业地产也将会持续升温。

上半年，菏泽可预售的商品住房面积和销售价均增长

75%的购房者为首次置业
见习记者 陈晨
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