
百人聚焦海湾假日公寓说明会
当日成交近30套房源

威海房地产市场在经历
了2011楼市调控年的洗礼之
后，也逐渐的变为理性化。各
房地产开发商无论是从拿地
还是在项目楼盘入市上皆变
得谨慎起来，但随着全国房
地产市场整体形势的上扬，
各地房产价格也出现不同程
度的涨幅。在大环境销售良
好的趋势下，开发商在拿地
上也变得活跃起来。2012年的
上半年威海市区内的国有建
设用地共计出让29宗，其中6

月份国有建设用地出让为13

宗，占上半年国有建设用地
的44 . 8%，出让面积占33 . 8%；
备案房屋销售套数5月份为
1650套，6月份为1810套，环比
上涨9 . 7%。

伴随着城市的发展逐
渐由北向南的开拓步伐，众
多的房地产商开始瞄准工
业新区这样一个未来可发
展空间巨大的新型产业区
域，而且现在因为工业新区
这里的楼盘价格相对市区

要 低 很 多 ，也 逐 渐
的受到了刚需客群
的青睐。从6月份威
海房地产销售数据
来 看 ，只 有 工 业 新
区的成交涨幅超过
了10%，这也说明了
这一区域的发展潜
力。据了解，由威海
之信房地产公司开
发的世纪绿城项目
在还没有正式施工的情况
下，一期开发就已经预订出

将近一半的房源。

（杨勇）

威海房产大发展 工业新区受追捧

◎ 楼市资讯

光耀·全球候鸟度假地
7月28日盛世开盘

7月 2 8日，威海光

耀·全球候鸟度假地于

南海新区低奢启围，一

期院墅荣耀面世，接受

来自全国各地宾朋的品

鉴。

上午九点，各地宾

朋陆续到达签到，或徜

徉林荫大道，或移步亲

水平台，举目苍翠，低首

花香，沉浸于全球候鸟

生活的无限畅想之中。9

点 3 0分，选房开始，客

户按照工作人员的引

导，进入视频播放区，了

解南海新区的滨海、养

生、临港的巨大发展潜

力；而后进入销售大厅

选定自己中意的院墅产

品。当天除了选房之外，

威海光耀还为客户准备

了丰富多彩的候鸟体

验，候鸟艺术馆、候鸟院

墅样板间、超五星景观

会所、上品运动体验等。

据了解，威海·全球

候鸟度假地是全国地产

百强——— 光耀集团旗下

高端度假产品之一，以

“低奢、私密、度假”为

核心特征，位于北纬37

度黄金度假地——— 胶东

半岛。项目坐享半岛地

形，三面环河。

一期为纯粹的平层

泳池院墅，坐落于千亩

运动生态公园中，全绿

化覆盖，全球限量发行

320套，170-300㎡全明

户型设计。产品同步全

球 顶 级 奢 华 度 假 范

本——— 宝格丽、悦榕庄，

私家合院、私家泳池、下

沉式采光庭院、百变负

一层空间，致力于顶级

度假产品打造。

项目自 2 0 1 1年下

半年启动以来，尚未入

市，即深受市场欢迎，领

导视察、客户认购、同行

学习络绎不绝，成为威

海乃至胶东高端度假产

品体验典范。

（李海涛）

7月28日-29日，合庆·东
紫 园“ 样 板 间 菁 英 品 鉴 专
场”悄悄的进行，分为2天共
6小时的样板间菁英品鉴活
动，到访客户121组，完成意
向成交金额近 1亿元，再度
飘红！

在合庆·东紫园创造的
奇迹背后，除了火爆的场景
与令人激动的销售额，产品
类型的稀缺性和优越的景观
配套，成为吸引客户购买的
主要原因。合庆·东紫园作为
拥有威海罕见的市区25米一
线海景豪宅，自去年6月面市
以来，凭借产品浓郁的人文
感、上乘的品质感、海湾独有

的平静和开发商的品牌效应
赢得了很高的市场美誉度，
一直备受高端需求客户的追
捧。

随着市区海景资源的稀
缺，威海楼市将从“价格战”
演变成“价值”的竞争，具有
独特地理优势及升值潜力的
楼盘将成为威海楼市的重要
卖点。自公开以来，合庆·东
紫园的房价一直坚持稳步增
长，消费者对楼盘信心、产品
信心、物业信心、品质信心、
价值信心都有了比较后，才
看好合庆·东紫园楼盘作为
投资置业首选。

(李安东)

6小时一亿元，东紫园销售再度飘红

◎ 楼市热点

本报威海7月31日讯(记者 李彦慧) 7月29日，海湾假日公寓途家增值保
值计划说明会于海湾公馆售楼处盛大举行，开发商威海联力置业的领导、业内
专家、意向客户及各界人士近100人，齐聚一堂。说明会设置了项目推介、途家
说明会、联力与途家的签约仪式、样板区参观、幸运摇奖等诸多环节，并吸引了
数十家媒体到场关注。

说明会上，海湾假日公寓的销售经理细致为现场客户解读了公寓的投资
价值，同时途家的高级经理详细介绍了酒店托管专家途家能够为业主带来的
托管经营服务以及收益。10点18分，活动在隆重的签约仪式中达到高潮，近百
位客户共同见证了海湾假日公寓的火爆销售，当日成交近30套房源，更有7位
客户摇到一等奖。

◎ 一座汇聚名流的海湾假日公寓

海湾假日公寓雄踞
威海湾CBD核心，总揽世
界级标准的稀有湾区。紧
邻世界级酒店巨擘五星
级皇冠假日酒店，奢享亿
级豪华配套。

海湾假日公寓每户
都可 1 8 0°观海揽园，户

型设计方正，空间使用率
饱满，首付 1 0万起，便可
以公寓价格入手星级酒
店。

每年百万“候鸟”聚
集于此度假，这个名流汇
聚的威海湾首席豪宅社
区，不仅为海湾假日公寓

业主带来尊贵服务和显
赫身份，而且层峰人士的
集聚，更能够有效地推进
酒店物业的保值增值，给
酒店带来源源不断的租
赁、投资客源，是不可多
得的低总价、超高性价比
公寓酒店。

◎ 携手途家，为财富保驾护航
当天，联力置业与途

家签约，作为国际知名的
酒店管理专家，途家将为
海湾假日公寓业主带来
托管经营服务。

据介绍，途家专门为
不动产持有者提供专业
的托管或管家式服务，从
而带来不动产的保值增
值。

目前，途家已与多家
上市开发商企业建立合
作关系，是国内最受欢迎
的酒店托管专家。

由途家托管的不动
产，收益普遍高于业主自
营的长租收益，凭借着途
家专业高效的市场营销
推广团队和成熟的网络
销售平台，每年能够为海
湾假日公寓业主带来高
达 8 % 的投资收益，短短
1 5年就可获得双倍房价
收益，同时省掉自行租赁
带来的很多麻烦，真能做
到轻松获利，并且当业主
不在本地的情况下，所持
物业还可获得途家免费

提供的专业维护、定期保
养等管家式服务。

此外，包含途家品牌
价值的托管服务也会增
加物业自身的价值。途家
与业主采用合作经营收
益分成模式，业主和途家
共同经营、利益共享。这
种合作方式很好地保证
了业主对房屋的控制权，
而途家就相当于专业的
房屋理财师，帮助业主经
营管理房屋，为业主带来
更多收益。

▲▲ 嘉嘉宾宾签签到到

楼市·专刊
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今日威海

威海历史文化悠久，
是著名的长寿之乡、温泉
养生之都，被评为“最具投
资价值宜居养生城市”和

“中国最具幸福感的十大
休闲城市之一”。

海尔·原乡37°，是由
海尔地产集团以生命度假
为概念，在一片纯美之乡
营建的温泉养生小镇，四

季身心涵养之地。项目位
于 3 0 9 国 道 和 2 0 5 省 交 汇
处。占地2300亩，建成后将
成为集温泉别墅、花园洋
房、天然温泉会所、温泉酒
店、托斯卡纳风情商业街、
健康理疗中心多种业态为
一 体 的 四 季 养 生 度 假 小
镇。在开发理念上，海尔·
原乡3 7°独创第五代温泉

体系，以温泉养生为核心
功能，打造集沐浴、养生、
美容、娱乐、休闲、旅游、禅
修等全形态复合型功能平
台，强调能引起情感共鸣
的文化精神，创造新奢侈
主义生活理念，实现超越
物质层面的“心灵之汤”。

海 尔·原 乡 3 7 ° ，作

为 海 尔 地 产 重 点 打 造 的

养生度假小镇，将以行业

创新的责任，凭借稀缺温

泉 资 源 ，高 品 质 的 产 品 ，

与全程健康管理、养生休

闲、投资理财等多元化服

务 体 系 ，实 现 以 房 养 身 、

以房养老的美好梦想，成

为 中 国 第 一 个 养 生 养 老

新 生 活 方 式 的 四 季 身 心

涵养地。
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