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清河两岸重汽翡翠系双盘联袂，继翡翠清河热售，翡翠外滩开盘大卖90%。历城、天桥、章丘、长清……重汽各区储备土地陆续投入开发。

重汽地产落子各区拓新局
——— 访中国重汽集团房地产开发公司总经理杨斌

7月28日，重汽·翡翠外滩在山东大厦首次开盘，开
盘现场聚集上千人，翡翠外滩项目受到济南市民的高
度关注。据了解，本次开盘90-130平四种户型房源，当
日推售率高达90%。在开盘现场，重汽地产总经理杨斌
接受了本报记者的独家采访。

清河两岸

“花开并蒂”

记者：滨河新区最近几
年的发展有目共睹，重汽地
产在小清河沿线连开两盘，
而且都得到了市场的高度认
可，作为滨河边“花开并蒂”
的品牌房企，请问刚刚开盘
的翡翠外滩与已经热售的翡
翠清河在开发理念和建筑特
色上有何不同？

杨总：翡翠外滩和翡翠
清河都是重汽地产倾力打造
的优质项目，有着相同的理
念和根基，同时也都传承着
重汽地产的优秀品质。我们
根据市场的发展和客户的需
求，不断进行产品调整和优
化，同时也在进行自我超越
和创新。尤其在建筑风格和
居住理念上，翡翠外滩将实
现低碳环保的绿色建筑。并
根据小清河治理后的滨河区
域优势，翡翠外滩产品将配
有绿化带、风景带、生态带，
符合了济南市规划要求和人
们不断追求向上的居住观
念。翡翠外滩是重汽地产产

品开发的完善和创新，由世
界著名设计公司的设计师亲
自操刀设计。在对产品周边
环境和居住理念进行深层次
分析后，重汽地产结合地域
特点和区域未来发展，运用
海派理念进行建筑和户型的
设计，从而提高业主的生活
质量。重汽地产的每一个产
品都有自己独特的亮点，也
带给市场不同的惊喜。翡翠
外滩现已进入开发建设阶
段，随着产品本身面纱的慢
慢揭开，大家也将看到翡翠
外滩的真实面目，我相信会
带给大家不一样的惊喜。

滨河沿线

打造北部宜居盘

记者：从上半年的成交
数据来看，济南市东西部成
交量基本均衡，北部成交量
也高于南部，市民“住南不住
北，住东不住西”的传统购房
心态已经逐渐改变。重汽地
产是较早耕耘北部的开发
商，开发的翡翠郡曾一度书
写北部楼盘销售神话，您是
如何看待济南北部的发展以

及济南市整体发展格局？
杨总：随着城市的延伸和

发展，人们的居住观念在不断
地改变。“住南不住北，住东不
住西”的传统观念有其一定的
文化背景。过去的济南西部和
北部与市区之间有断带，交通
不 方 便 ，人 们 从 心 里 感 觉

“远”，并且经济欠发达，生活
配套不完善，居住很不方便。
随着城市基础设施的完善，生
活居住半径的缩短，人们对区
域的概念已经模糊。像章丘，
在过去的概念里是很远的乡
镇，但“汽车改变生活”，便利
的交通使章丘的“远”慢慢弱

化。更重要的是，城市的延伸
发展和基础设施的改善，提供
给人们更好的居住环境。例如
北部，随着小清河的治理和开
航，使人们不仅能感受到城市
的繁华，又享受到城郊的生态
环境和宁静氛围，这是城市人
梦寐以求的居住环境。未来的
小清河流域将实现济南人所
追求美好的生活环境，也是理
想的居住之所。同时，重汽地
产在开发项目时对区域的研
究也有助于提升所在区域价
值。随着重汽地产在济南的

“网式”布局，项目周边的区域
价值也将凸显。

立足济南

落子各区布新局

记者:在市场不明朗的态
势下，重汽地产依旧实现“四
盘互动献礼泉城，六盘联动
布局全国”，下一步，重汽地
产的整体发展将开创怎样的
历史新局？

杨总：市场调控带给重
汽地产更多的是机遇，能使
公司在更好的市场环境下成
长和发展。四盘联动体现了
重汽地产这些年来的发展水
平，也展示出重汽地产在一

个成长阶段所取得的成绩。
济南房地产市场本身泡沫较
少，重汽地产也是实实在在
的国有企业，并不存在房地
产泡沫，所以重汽地产的发
展是在人员、技术、管理共同
成长的作用下而实现的自然
向上发展。四盘联动则是这
种自然发展的体现，无需奇
怪与惊喜。目前，已开盘的项
目分布在天桥区、历城区、章
丘，下一步将开发在长清已
储备的土地。可见，重汽地产
已成功布局济南各区域，同
时重汽地产的品牌价值也带
动了区域的发展。未来，重汽
地产还将着重发展济南本土
市场，立志打造济南本土房
地产第一品牌。只有成为本
土房产市场的领跑者，重汽
地产才能学习更强者，实现
自我超越。巩固和发展济南
市场，扎实打好市场基础，才
能进一步布局全国。翡翠外
滩一开盘便受到瞩目，是因
为市民信任这个项目；市民
能够信任刚入市的翡翠外
滩，说明重汽地产一直坚持

“卓越重汽，责任地产”的理
念是正确的。此次翡翠外滩
开盘，重汽地产也本着回报
消费者的态度，从价格上进
行最大程度的让利。第一批
选房的客户也将是受益最大
的客户，未来翡翠外滩的价
值还会继续提升。

(楼市记者 马韶莹)

随着济南城市东西两
翼的快速发展，各区域内
商业升级换代需求迸发，
竞争态势也愈演愈烈，而
城南商业地产却一直是空
白点，引发地产界以及投
资者的关注。目前，体量
达20万m2，号称南部首个
商务综合体的祥泰广场现
身英雄山路，正在紧张的
施工当中。

据记者了解，扼守南
大门的鲁能领秀城41万m2

商业综合体项目也在马不
停蹄的施工中，加上九曲
片区的14万m2中海环宇城

项目，以及华润筹建中的
兴隆五彩城，未来3-5年，
南部将新添近百万平方米
商业地产，济南将孕育出
多个新的大型办公商务集
群和消费商圈。

城南存在商业地产空白

在济南，提到居住环
境，人们随口就会说“南
部空气好”；提到曲艺文
化，大家会想到英雄山文
化市场；提到餐饮娱乐，
同样会想到大众消费的中

华小吃城，高端消费的倪
氏海泰，皇家花园；但对
于商务办公方面，绝大多
数人却无法描述出南部有
何“标志性”写字楼；

对于日常购物，南部
居民大多选择“北上”经
十路沿线的八一银座，贵
和 体 育 中 心 店 ，鲁 商 广
场。这不能不说是济南城
南商务办公、购物消费的
尴尬和无奈。

多维资源适宜高端商务

与济南传统中央商
务区的先天交通拥堵、功
能 配 套 单 一 、生 态 条 件
差；新兴中央商务区域配
套滞后、缺乏传统商务气
质相比，南部拥有距离省
级党政军机关单位近、商
务配套完善、生态环境优
越等不可比拟的先天优
势。

一位在东部从事证券
行业的老总风趣地给记者
介绍他的商务经历：他们
平时商务宴请较多，而宴
请的显赫人士大部分在传
统的城南居住，距他们家
较近的就有高端的山东大
厦、倪氏海泰，之前的南
静雅，现在的皇家花园。
这让我们萌生过到这边办
公的念头，可是偏偏没有
上档次的写字间可以购买
和租赁，只好作罢。

“英雄山路地理位置
优越，但目前该片区的写
字楼普遍档次不够，这是
吸引我们项目落户于此的

原因所在。”祥泰广场项
目有关负责人说。市场空
白唾手可得，但市场空间
也只垂青先行者。据悉，
为满足各种类型规模企业
对不同商务空间的需求，
同时兼顾居住、休闲、娱
乐、社交等功能的首个南
部商务集群综合体项目，
祥泰广场涵盖了1 6 6米写
字楼、创意LOFT、板式商
务公寓、独栋办公庭院以
及大型旗舰商业五大产
品。

大社区催生新商圈

除了传统的居住区以
外，南部也孕育了多个大
型楼盘，而这些超级大盘
的生活配套将成为孕育新
商圈的良好载体。

据悉，位于市区南部
的鲁能领秀城商业综合
体项目占地 1 5 8亩，规划
总建筑面积41万m2，规划
建设集商场、酒店、写字
楼、公寓等于一体的大型
商业综合体。预计总投资
3 0亿元。济南中海环宇城
商业综合体依托3 1 0万平
的中海国际社区，意在打
造以家庭、休闲、娱乐为
主题的区域型生活方式
中心。

而华润除了在济南中
部将打造最高端商业物业
万象城外，还将在城南建
设中高档的五彩城项目为
4 0 0万m2华润兴隆项目做
周边品质生活配套。

(楼市记者 郭强)

城南首个商务综合体现身

城南商业地产空白引关注 7月28日，重汽·翡翠外滩
耀世开盘。开盘当日推售率高
达90%，劲销2个亿，取得了开盘
的首日大捷。据现场工作人员
介绍，所推房源整体均价7500

元/平米，另外，开发商还给予
开盘当日选房的客户较大幅度
的优惠，送出七重大礼。

据了解，尽管翡翠外滩此次
开盘时间是在7月28日9时30分，
但不少购房者早晨不到七点就
赶到了开盘现场。千名购房者云
集于此，来选房的除了之前已经
办理过会员卡的客户外，还有不
少未办卡客户，由于未认筹客户
不能进入会场，这些客户表示特
别遗憾，当工作人员告知下午3点
后可去售楼处现场选房后，纷纷
表示下午一定要去看看，选一套

中意的房子。
上午9时30分，在主持人宣布

重汽·翡翠外滩开盘盛典正式开
始后，认筹客户凭认筹号分组现
场抽取2万元、1万元不等的购房
大奖，一个个惊喜将等候区的热
烈气氛推向高潮

在开盘现场的购房人群中，
还有不少年轻的小两口、带小孩
的三口之家，记者从和他们的交
流中了解到，他们看中翡翠外滩
主要是基于对重汽地产品质的
依赖，这是对重汽地产躬耕济南
19载信誉的认可；同时也是对外
滩所营造的高品质海派生活的
认同和期待。本次开盘推出的房
源包括四种户型：90平米、91平
米、94平米和130平米，都受到了
购房者的热捧。

7月29日，翡翠东郡业主班
车启动仪式的小区商业街广场
隆重举行，重汽地产副总经理
宋颖、销售管理部经理左佳等
领导出席活动，共同见证济南
首个社区班车开通。

上午10点，小区商业街的
中心广场上，翡翠东郡业主班
车启动仪式正在举行，由于考
虑到翡翠东郡与市区的距离，
在购房的过程中很多业主也反
映了这一问题，出行不太方便。
经过重汽地产公司领导的商
讨，依托经十东路快速交通，决
定开通业主班车，以方便业主
的出行，解决业主的后顾之忧。
业主班车方案从出台到执行共
三个月时间，线路和时间上征
询了大部分业主的意见，从试
运营开始，不断的完善和调整，
直到今天的正式开通。

10点10分，各位到场领导
一起为班车启动仪式剪彩，一
刹那狮舞锣喧，礼炮齐鸣，重汽

翡翠东郡业主班车正式启动！
据悉，翡翠东郡业主班车开通
后，前期定位主要服务于重汽
翡翠东郡至高新区沿线周边的
业主，早晚各发车一班，基本能
够照顾到沿线业主准时上下
班，形成东郡至市区半个小时
生活圈，生活在东郡会越来越
舒畅。而且在运营的过程中，也
会及时根据业主意见进行适当
的调整。

做为济南首例能够为业主
开通业主班车的社区，重汽领导
结合“2012重汽地产品质管理年”
向参与活动的东郡业主们郑重
承诺，未来将为入住的东郡业主
提供更加优质的物业服务。

翡翠外滩开盘当日劲销2亿

翡翠东郡业主班车正式启动

南南部部某某商商务务综综合合体体效效果果图图

重汽地产一直以品质赢取济南市民信赖
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