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豪车降价“生猛”波及二手车
动辄优惠幅度达十余万元或几十万元

@d u d u的半根烟：3月
份 ，“ 豪 车 降 价 ”成 为 车 市
热 点 ，一 辆 奔 驰 S 3 0 0 降 价
幅 度 高 达 2 0 万 元 ，指 导 价
位 9 3万元的S 3 0 0商务型优
惠 后 进 入 7 0 万 元 区 间 ，奔
驰 E 级降幅在 1 0 万到 2 0 万
元 之 间 。不 仅 是 奔 驰 ，宝
马、捷豹、沃尔沃等品牌也
纷纷推出亲民价。

@艾飞建网站：上半年
豪 华 车 市 仍 然 独 树 一 帜 。
前 5个月奥迪、宝马的同比
增幅均超过了2 0%，奥迪甚
至达到了3 4%。然而一家豪
华 车 4 S 店 的 内 部 人 士 称 ，
他 们 不 仅 在 亏 本 卖 车 ，而
且集团还面临资金链断裂
的危险。捷豹降价百万，宝
马 7 系 跌 到 了 7 0 万 元 以 内
等 等 ，这 些 真 不 是 天 方 夜
谭。

@云霓时间：2012年上
半 年 ，豪 车 价 格 战 也 是 硝
烟突起，从奔驰 S级的一降
3 0 余 万 元 开 始 ，一 众 豪 华
品 牌 车 型 纷 纷 跟 进 ，引 发
了 车 市 最 猛 烈 的 降 价 潮 。
在 争 夺 市 场 份 额 的 同 时 ，
豪华车经销商的利润也在
源源不断地流失。价格战，
继 续 打 还 是 停 火 ？这 是 个
问题。

@东方w i l l i am：一个成
熟 的 市 场 是 循 序 渐 进 的 ，
但是近几年爆发式增长已
经 消 耗 了 市 场 的 接 受 度 ，
这是汽车市场容量被过度
高估或者是过高评价中国
车 市 消 费 能 力 ，特 别 是 高
端 豪 车 的 消 化 能 力 。一 旦
供 给 大 于 消 费 ，降 价 竞 争
是 经 销 商 活 路 的 必 然 选
择 ，看 看 成 都 个 中 高 端 4 S

店库存变一目了然。
@陆宇翔 J a s o n：国内

几大高端汽车经销商盈利
开始倒退，前期扩张太快。
后面买豪车不会再向上一
个 周 期 要 加 价 才 能 提 车
了 ，估 计 新 一 轮 降 价 促 销
要来临。

@航家车品：从2月起，
一场由奔驰主导的豪车降
价潮骤然席卷车市。奔驰 S

级 率 先 祭 出 降 价 大 旗 ，一
口 气 直 降 3 0 万 元 ，推 倒 了
豪 华 车 降 价 的 多 米 诺 骨
牌。此后，宝马、奥迪、路虎
等 豪 华 品 牌 先 后 跟 进 ，降
价幅度从几万到几十万元
不等。现如今，豪车市场的
降价风潮似乎有愈演愈烈
之势。

（ 以 上 评 论 不 代 表 本 刊 观
点）

受今年上半年新车“降价潮”的影
响，目前市场上的二手车收购价格呈下
跌趋势，尤其是豪华车，相对新车销售
有数万元甚至十多万元的优惠，二手车
市的豪华车价格也更平民化了。

微博热议

随着豪华品牌新车
价格大幅下滑，近期市场
上很多二手豪车的价格
受到了非常大的影响。为
了不让自己的利益受损，
目前二手车经销商在针
对豪华品牌二手车的收
购上，已经转向精挑细
选，对于收购价格也是一
压再压。当然，这并不是
说现阶段二手车车源充
足，只是因为在新车降价
影响下，各家经销商害怕
收购来的车辆不能及时
卖出，使自己的利润空间
受挤压。

豪车大幅降价的原因
不难理解，由于国内宏观

经济发生了变化，传统的
品牌推广策略难以立竿见
影，企业只能依靠降价来
刺激消费者的需求。但我
们还是要说，这种大幅降
价将会给车主带来巨大伤
害。

首先，价格大幅下调
会让先前购买同款车的消
费者感觉“吃了亏”。另外，
当这些购买降价车型的车
主在卖二手车时发现“损
失”那么大，可能会更“伤
心”。总之，从长远来看，豪
车的大幅优惠会严重影响
品牌形象，企业应该及时
收手，将重心放在调整企
业战略上。

今年新车降价幅度最大的
当数豪华车，动辄十余万元的优
惠幅度使二手车市的豪华车也
成为“跳水王”。

新车市场豪车的大幅降价
已经引发了二手车市场的连锁
反应。一位车主朋友说，他开
了不到一年的某德系豪华品牌
入门级轿车，到二手车市场卖

时，经销商仅给出了 1 5万元的
收购价，而该车购买时花了近
30万元。

一年时间，折价一半，这
对 任 何 一 位 车 主 来 说 都 是 一
种不小的伤害。而近期，与这
位 车 主 遭 遇 类 似 的 还 不 在 少
数。

一位车主本来想出手卖出

自己的一辆奔驰S350轿车，5年
左右的车龄，综合车辆的评估
给出了现款新车价 5折的收购
价格。但由于现款全新的奔驰
S 3 5 0售价仅仅几个月就从 1 5 0

万元急跌至120万元左右，原本
能以 7 0多万元的价格卖出，现
在只能够卖 6 0 万元左右的价
格，车主心理落差实在太大，

最终没有出手。
“二手车收购价格过低，很

多豪华车车主都不轻易出售旧
车。”新车价格下跌也直接导致
二手车售价下降，想买豪华二
手车的人最近增多了，但卖车
的人往往因为受不了价格下跌
太多而不愿意出手，造成了供
需有些不均的局面。

今年以来，豪车加价销售
的“好日子”一去不复返，各大
豪华品牌新车价格频繁跳水，
优惠幅度从几万到几十万元不
等。豪车门槛的降低让很多本
来计划购买中高级车型的消费
者转向了入门级豪车。不过，
这些车主出手购买时也许还不
知道，虽然当时看似占到了便
宜，但未来当其想卖车时，他
们“捡便宜”买来的新车却并
不值钱。

行情不好价格低，对购车
资金有限，想淘一辆实惠二手
车的朋友来说，现在或是不错
的时机。二手车市场，不少都是
2010年、2011年才上牌的新车，
许多车行驶里程还不到 1万公
里。现在的二手车主流早已不
是桑塔纳、捷达、富康等老三样
了，而大多是才买了两三年、甚
至一两年的车型。这是因为现
在消费者换车频率加快，很多
车车况还很好、行驶里程不长

的车，因为车主换车的原因早
早进了二手车市场。

目前二手车市场上合资品
牌 车 型 依 然 有 着 较 高 的 流 转
量。而自主品牌车型则由于保
值率普遍较低而一直难以在市
场上走俏。据专业人士介绍，按
照品牌分类，目前日系三大品
牌丰田、本田、日产的车型，以
及德系车的大众车型最受市场
欢迎，而按照排量划分的话，当
中1 . 6L至2 . 5L之间排量的车型

较为好卖，因为目前这些型号
的新车价格基本稳定，所以作
为二手车也较为保值。

与购买新车相比，二手车
除了车价的优势，还省去了新
车上牌、交购置税、买全险等一
笔不小的费用，相对划算得多。
而且，从车辆的保值率来看，新
车贬值最快是前三年，三到五
年的二手车，价格相差不太大；
过了前五年，价格的变化就更
平稳了。

二手豪车价格受影响最大

现在购买二手车时机不错

豪华品牌新车价格下滑

二手车市场不少车商谈到
今年的二手车市场，都直喊生
意难做。一家二手车的经营者
称，最近两个月经手卖了十几
辆 车 ，总 共 赚 了 不 到 一 万 块
钱。“每辆车能赚一千块就很
好了，总好过卖不出去，要不
然车压在手里我资金也运转不
开，那就更糟糕了，赚一点是

一点。”
受 新 车 优 惠 幅 度 加 大 影

响，今年的二手车交易一直都
很平淡。据了解，评估二手车
价格最重要的标准就是当前新
车的市场价，而并非是车主购
车时的价格。今年新车价格一
降再降，优惠幅度跟去年比大
得多，对车主来说无疑二手车

的保值率也大打折扣。多数情
况下，车主卖车时往往会考虑
到当时自己买车时的支出，以
此为基础评估二手车价，但大
多没有考虑到在买车之后价格
的跌幅。尤其是近两年，随着
市场上合资品牌的车型越来越
多，消费者可选择的面越来越
广，直接导致了如今车辆保值

率的走低。
众所周知，二手车经销商的

赚钱方式就是收购旧车之后再
卖出，赚取中间的差价，如果一
款新车的价格总是屡创新低，那
经销商在收购这款车型的二手
车时，必定要考虑到未来新车降
价的风险，从而将二手车收购价
尽量压低。

二手车保值率大打折扣
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