
2012 . 88 .. 22 星期四四

C
CC0055

菏泽财金
帮您实现创富梦

银行业维权热线：0530-6330010编辑：刘莉 组版：皇甫海丽

7月31日，全市农村信用上半
年经营分析暨创先争优表彰会议
召开，省联社菏泽办事处党委书
记、主任张效节，副主任杨春河、时
伟，党委委员崔玉光、曾庆红出席
会议，各县区联社班子成员和办事
处机关主要负责同志参加。会议采
用远程视频模式，办事处设主会
场，9家联社设立分会场，各县区有
关负责人近1500人收看了会议。

会上，省联社菏泽办事处党委
书记、主任张效节简要回顾了全市
农村信用社上半年所做的成绩，并
客观指出了经营管理中存在的一
些问题。2012年，在省联社和市委、

市政府的正确领导下，在人民银
行、银监局的指导监管下，全市农
村信用社围绕年初工作部署，强化
措施，狠抓落实，各项工作实现了

“时间过半，任务过半”的目标。至6
月末：各项存款547 . 7亿元，较年初
增78 . 2亿元；各项贷款378 . 3亿元，
较年初增54 . 8亿元；发行银行卡
75 . 1万张，总量423 . 7万张，覆盖率
达51 . 1%，连续三年居全省第1位；
全市布放“农金通”312台，总量326
台；ATM机28台，总量511台；POS
机10790台，总量17288台，基本实
现金融机具全覆盖，全市9家联社
均被人行济南分行批准为助农取

款首批收单机构；扶持各类专业村
818个、致富带头人9863人、专业户
73279户，发放富民工程贷款39 . 7
亿元；信访稳定工作，按照市委、市
政府“百日会战”工作部署，不回
避，不推诿，做到有访必接、有接必
查、有查必果，仅上半年，就受理处
理 信 访 案 件 2 1 3 件 ，办 结 率 达
100%，切实维护了上访人的合法
利益，达到了多方满意；牢固树立

“文化兴国、文化兴市、文化兴社”
理念，积极主办、承办、参与社会各
类文体和公益活动，显著提升了信
用社品牌形象，取得了业务和形象
的双提升。

张效节指出：科学的任务，是
实现目标的根本底线，是激发活力
的必要约束，是各行业广泛接受和
认可的有效方法，是衡量检验干部
职工能力的基本标准。下半年，在
确保“两个不低于”的前提下，重点
调整贷款结构，加强实体投放，做
到早投、快投、投好。借鉴大项目银
企对接形式，依托村委会、专业合
作社等平台，建立信用社、农户信
息对接机制，掌握农户贷款需求信
息，及时储备优质客户；按照年初
计划和方案要求，抓好“百千万”富
民工程的落实，逐级设立办公室，
建立扶持档案，定期编发简报，按

月调度，按季考核，年末评比奖励；
增强主动营销意识，克服困难，创
造条件，积极运用社团、银团等贷
款方式，确保签约资金及时足额到
位；大力拓展以住房按揭为主的消
费贷款，努力提高抵质押贷款占
比。

最后，张效节鼓励大家在今后
的工作中，深入贯彻落实上级各级
会议精神，围绕年初发展目标和工
作思路，提高认识、更新观念，强化
队伍建设，完善工作机制，破解问
题症结，加快业务发展，确保全面
完成各项工作任务。

(孔素芹 韦安然)

坚定信心 完善机制 再创新高
——— 全市农村信用社召开上半年经营分析暨创先争优表彰会议

装修房屋时，能解决资金紧张的
燃眉之急，不降低装修的标准，有关这
个梦想的花瓣是“龙卡安居分期”。买
了房不装修，要承担房屋空置的损失，
用最便宜的材料，要冒“便宜没好货”
的风险，办理安居分期，就是一种远
见：在能力许可范围内适当地负债，用
未来的钱消费，就可以给未来一个扎
实的平台。不仅有众多家装、家具、家
电等商户可供选择，最优还可享受0利
息0手续费，如果办理20万元12期的分

期用于装修，与贷款相比最多能省下
1 . 2万元。

偶尔刷爆卡，也不用担心还款，
这片花瓣将是“龙卡账单分期”。以
往，为了应付偶尔刷爆卡的状况，要
么中断当月理财投资，要么提前支
取存单去偿还账单金额。而申请账
单分期就可以避免这种损失，当期
还款金额最低可减少到原来的十分
之一，其余留着慢慢分期偿还，申请
1万元分6期还款每天承担的手续费

仅2 . 3元，它使理财更灵活，无论是
上网、短信还是电话申请，都毫不费
力。

办理保险足不出户，还可享受保
费优惠的，是“龙卡车险分期”。拨打平
安财险以及部分地区的太平洋财险、
中国人民财险、天平汽车保险车险分
期电话投保热线，可享受0利息0手续
费分期优惠，以及私家车电话车险优
惠，商业险多省15%。

(田留勤 张庆颖)

今年以来，郓城县支行
牢固树立“以市场为导向”
和“因需而变”的市场营销
理念，不断推出适销对路的
创新型金融产品，有效扩展
了产品的市场覆盖面。日
前，该行通过积极营销，为
郓城县检察院干警成功发
放了“随薪贷”个人一般消
费贷款产品，共计373万元，
成为系统内首家开办此项
业务的支行。

据介绍，由于“随薪贷”
个人一般消费贷款，在全市
还属首次发放，客户准入条
件、规章制度、业务流程等
方面无先例可借鉴，该行就
有关问题及时向市行请示
汇报。在市行的大力支持
下，该行以最短的时间取得
了市行“关于认
定郓城县人民检
察院为农行优质
行业客户”的批

复和开办“随薪贷”个人一
般消费贷款的业务操作指
导书及相关文件，为产品的
成功发放提供了坚强的制
度和技术支持。

鉴于“随薪贷”是新的
贷款品种，没有现成的经
验可借鉴。该行营业部及
业务部门的相关人员加班
加点，精心专研业务操作
流程和规章制度要求，认
真对照“随薪贷”作业指导
书，以最短的时间，最快的
速度，将46笔符合农行“随
薪贷”条件的客户信贷资
料全部提交整理、录入、提
交完毕，在承诺的时间内，
全部保质、保量、按时发放
到位。

(王付忠 腾义友)

龙年就要用建行龙卡

龙卡分期付，梦想七色花(二)

农行郓城县支行

成功营销

全市首笔“随薪贷”业务

中国银行携手山教国际

为您打造专属的出国留学方案

邮储银行菏泽市分行

组织参观冀鲁豫革命纪念馆
近日，邮储银行菏泽市分行组织党员

干部到冀鲁豫边区革命纪念馆参观学习，

并举行重温党员宣誓词活动，纪念中国共

产党建党91周年。这次活动，使党员重温

中国共产党的历史，进一步加深对革命先

烈的缅怀之情，感受革命前辈前赴后继、

不怕牺牲、勇往直前的坚定信念和崇高革

命精神，进一步激发革命斗志和工作热

情，发挥模范带头作用，做出积极贡献。大

家一致表示，在今后的工作、学习和生活

中，将以革命先烈为楷模，以党和人民利

益为重，立足岗位，拼搏进取，锐意创新，

充分体现新时期共产党员的先进性，为邮

储银行的发展做出更大的贡献。

（刘本昊）

中国银行将于8月4日与山教国际联合举办全球留学咨询会，邀请山

教国际教育资深留学专家为您讲解2012留学趋势,详解英、美、加、澳、欧留学

项目，专业打造适合您的出国留学方案。

活动时间：8月4日周六上午9：00
活动地点：中华路298号中银三楼会议室

现场签约享受2000—5000元优惠！

垂询电话：0530-5699263 5699335 5966198

工行菏泽分行

加大措施力度

各项业务快速持续均衡发展
工商银行菏泽分行统

一思想认识，加大措施力
度，始终把发展放在首位，
牢固树立加快发展，加快赶
超的思想，在以往工作的基
础上，力争实现菏泽工行的
新一轮快速发展。

保持信贷业务持续发
展。加大项目贷款推动力度，
及时掌握招商引资及重点客
户、重大项目投资情况，主动
营销，迅速拓展储备一批优
质项目资源，以强有力的市
场营销带动业务发展。注重
运用产品创新，做好表外业
务的筛选、储备工作，结合当
地重点企业的需求，积极运
用债务融资工具，进一步维
护客户，占领市场，扩大融资
规模。借助工银商友俱乐部
平台，推进批发市场业务发
展。积极拓展个人家居消费
贷款、个人文化消费贷款等
新的业务品种。

加快渠道优化和客户
经理队伍建设。充分发挥
客户经理的作用，拓市场、
进社区、大力外拓新客户。
以发展“商友卡”客户为契
机，依托基金定
投、本外币理财
产品、第三方存

管、理财金账户等核心产
品发展和维护优质客户；
以高端产品拉动高净值客
户增长，制定专业化、个性
化金融资产组合方案，加
大对公司有贷户、中小企
业主等重点客户群体白金
卡、黄金投资和专属理财
产品等的营销，提升客户
资产管理的深度、广度，提
升综合贡献度。

从提高服务水平入
手，实行行长主维护人制
度，配备专、兼职客户经
理，加大对机构、公司存款
客户拓展力度，全力以赴
激活客户、发掘客户，打实
客户基础。在源头上下功
夫，在服务上做文章，开展

“对公结算账户双提升”营
销活动，加快新开户速度，
提高账户质量。推动国际
业务客户群结构的优化，
综合运用打包放款、进出
口押汇、出口发票融资等
贸易融资方式，挖掘和满
足客户的融资需求，增加
国际业务市场竞争力。

(李鲁民)
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