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在东风日产新一代轩逸
全国正式上市后，其9 . 98万-
16 . 9万元的价格博得了一片
喝彩，更被称为中级车市的

“价格杀手”。而在上市后不
久，新一代轩逸就显示出了通
吃中级车市杀手的巨大威力。

据了解，在新一代轩逸
宣布上市后的数小时内，成
都地区仅一家经销商的订单
就超过30台；上市一周内，
东风日产经销商接到的订单
就已经超过了1万台。比之
东风日产经销店的门庭若
市，整个汽车行业依然经历
着“寒冬”。

专家称，随着我国汽车
行业进入微增长时代，消费
者期待的金九银十已无法带

来更多惊喜。而面对新一代
轩逸一步到位的定价和“史
上最强”的产品实力，消费者
更愿意及时出手。

高级车享受

中级车价格

作为日产全球的战略车
型，新一代轩逸是以天籁为
参考，投入大量天籁级别的
研发资源和产品技术，以十
大产品亮点打造出具有“高、
富、帅”越级产品力的“史上
最强中级车”。

东风日产并没有因为新
一代轩逸是“换代车型”，就
制定过高的溢价，相反它的
每款车型的价格相比竞品都
有几千元甚至过万的价差，

它带来的是高级车的享受，
中级车的价格，足以“秒杀”
其它同级别车型。

面对新一代轩逸“大胆”
的定价，许多车企都抛出了
降价的“橄榄枝”。但是，
在减掉优惠之后，消费者需

要承担的价格仍然高于新一
代轩逸车型。

产品、价格双优

该出手时就出手

新一代轩逸的震撼登场
为黯淡的车市注入了一剂强

心剂，许多消费者都慕名而
来；同时，随着近两年车市增
长的放缓，“金九银十”的降价
和优惠已经大打折扣，对于消
费者的吸引力早已不如当年。

此外，7月1日，广州市突
然宣布汽车限牌，这是继上
海、北京、贵阳之后第四个加
入汽车限购的城市。同时，深
圳、成都、杭州等城市都在限
购的问题上蠢蠢欲动，这也
一定程度上加剧了消费者对
于限购的恐慌。

业内人士称，市场饱和
及限购政策导致消费者的购
车行为日趋理性。一方面，
消费者对于拥有强势产品力
的车型依然“穷追不舍”，
即使加价也会排队购买；另

一方面，消费者不再迷信厂
商和专营店的促销和优惠，
他们更加青睐一步到位的价
格，“该出手时就出手”。
东风日产深刻洞悉消费者心
理，以史上最强中级车的产
品力，匹以诚意十足，一步
到位的价格，从产品和价格
上获得了双赢，销售火爆也
在情理之中。

如同东风日产副总经理
任勇所言，“新一代轩逸以
全面超越同级的强势产品
力，为消费者展现‘越级款
待’的情感价值和‘高、
富、帅’的非凡实力，同时
也将以史上最强中级车的巅
峰魅力重树行业价值标准。”

(小腾)

通吃中级车市

“价格杀手”新一代轩逸火爆热销

哈弗H6自动挡正式上
市，新车采用技术成熟、性能
稳定的动力总成，搭载2 . 4L
三菱4G69汽油发动机，配备
原装进口4AT自动变速箱，提
升了驾乘、操控舒适性，保证
了整车性能的稳定性和可靠
性，售价12 .48万-13 .48万元。

哈弗H6自动挡车型，搭载
原装进口4AT自动变速器，该变
速器采用人工智能控制，由电控
ECU选择最佳换挡时机，技术成
熟稳定，可靠性高，极大改善了
车辆的变速及加速性能，可保证

整车在拥堵复杂的
城市路况下轻松实
现“最佳变速，平顺
驾驶”，并且养护成
本也非常经济。

动力上，哈弗
H 6 自 动 挡 搭 载
2 . 4L 4G69汽油发

动机，采用可变气门正时技
术，整车最大功率和最大扭
矩 分 别 达 到 了 1 2 0 K W /
6000rpm和210N·m/3000-
4000rpm。对于城市SUV而
言，整车动力和操控便捷性
显得至关重要，哈弗H6自动
挡完全能够胜任，让城市游
走穿行变得更加从容。

自去年上市以来，哈弗
H6凭借其时尚大气的外型、丰
富智能的配置、五星安全保
障、超长保修和以人为本的宽
适空间，赢得了市场的普遍赞

誉，是一款叫好又叫座的车
型。外观上，哈弗H6在保留了
SUV硬朗、阳刚风格的同时，
更加注重细节设计，更多时
尚科技化元素的融入使得整
车亦有豪华、优雅的感觉；空
间上，车身尺寸4640×1825
× 1 6 9 0 m m ，轴 距 达 到
2680mm，超越同级SUV和合
资轿车，满足了消费者对超大
空间的需求；内饰设计上更多
借鉴了轿车的设计理念，凭借
出色的用料、精致的做工及巧
妙的色彩搭配，打造出舒适温
馨同时又充满豪华科技感的
驾乘氛围。另外，TPMS胎压监
测、BAS智能刹车辅助系统、
CCS定速巡航系统、蓝牙免提
通话系统、GPS导航、倒车影
像等众多豪华配置的引入，再
一次彰显了哈弗H6中高端都
市SUV的不凡气度。 (雯茹)

售12.48万-13.48万元 哈弗H6自动挡上市
相对新车消费者，二次

购车人群往往有着更为丰富
的用车、选车经验，对于汽车
的熟悉使得他们成为自己朋
友圈内的“行家里手”。全新
CR-V卓越的产品力俘获行
家“芳心”，而行家之选也成
就了CR-V深厚的口碑。

丰富而不多余的配置，
更加合理的动力及舒适性
设计，重新调校后的悬架系
统，清晰的路感及精准的操
控，均表现出全新CR-V在
内蕴上的提升。行家在功能
性配置上但求够用，但是在
安全性配置上追求多多益
善，全新CR-V安全性价比
在同级SUV车型中首屈一
指。VSA(车辆稳定性辅助
系统 ) +Mo t i o n Adap t i v e
EPS(动态自适应电动助力
转向系统)的双重保险，以及

HSA坡道起步辅助系统，为
任何路况下的出行都做到
全面安全。全系标配六安全
气囊系统和乘员感知系统
(OPDS)，实现同级车型中
最高级别的安全防护。

另外，汽车保值率也成
为二次购车人群购车的重要
参考因素，作为经典车型，东
风Honda CR-V的高保值率
一直被车主广泛赞誉，其高保
值率也已经成为行业标杆。中
国汽车流通协会发布的《2011
中国乘用车保值率研究报告》
显示，CR-V的保值率不仅在
同级别中最高，连续第四年获
得了SUV类保值率第一位。

为答谢新老客户的支持
与厚爱，东风本田济南地区
推出了一系列优惠政策，东
风本田的老客户增购或置
换东风Honda任意车型(CR-

V、思域、思铭、艾力绅、思铂
睿)，新车送一年延保。老客
户推荐新客户，老客户获500
元油卡；7月1日到9月30日所
有Honda车主置换Honda所
有车型 (不含思铭 )可获油
卡 ,思铂睿2000元油卡，思
域、CR-V、艾力绅分别获赠
1000元油卡。
东风本田济南瑞益特约销售
服务店
地址:济南市工业南路60-3号
销售热钱:0531-88960333
东风本田济南新鸿基特约销
售服务店
地址:济南市槐荫区匡山汽车
大世界南区(北园高架黄岗下)
销售热线:0531-55596888
东风本田济南大友特约销售
服务店
地址:济南市经十西路318号
销售热线:0531-87566666

新世代CR-V——— 睿力合一，锋芒尽显

7月25日晚，高档SUV市场的
明星车型奥迪Q3在广州体育馆全
场正式上市。此次上市的三款新
车均为进口车型，奥迪Q 3 3 5
TFSI quattro舒适型37 . 70万元，奥
迪Q3 40 TFS I quat t ro运动型
4 5 . 5 0万元，奥迪Q3 4 0 T F S I
quattro越野型47 . 90万元。此外，
奥迪Q3还提供智能泊车系统、主
动式奥迪车道保持辅助系统、奥
迪侧向辅助系统、奥迪驾驶模式
选择等多项全球领先的高科技配
置。 (韩杰)

进口奥迪Q3上市 2012新款皇冠上市

7 月 2 6 日 ，2 0 1 2 新 款
CROWN皇冠上市发布会在北
京世贸天阶广场举行。新款
皇冠在外观、操控、舒适、
安全、节能五大方面的实力
得到了全面增强。换型后的
新款皇冠成功打造出面向未
来的皇冠新风，内饰的改变
则集中于材质和色彩的搭
配。据悉，2012新款CROWN
皇冠拥有2 . 5L和3 . 0L 2个排
量8个级别，售价：31 . 98万-
51 . 98万元。 (刘庆义)
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