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为了提高结算效率，打
造出领先同业、功能完善的
小微现金管理平台，光大银
行推出了小微现金管理平
台，该平台由6大功能模块
构成——— 支付易、阳光助业
卡、商户通、个人网银、B2B
管理平台、MIS数据服务平
台。

支付易是一款同时享
有银行卡支付功能和电话
通讯功能的POS机，它开通
了银联24小时快速转账功
能，可为多家银行信用卡还
款，还可进行刷卡收款、向
外进货打款。利用个人网
银，也可轻松完成转账汇
款，免除了奔波银行，排队
等候的烦恼。

阳光助业卡除具备阳

光借记卡正常功能外，同时
具备结算、伙伴关联账户、
转账汇款、绑定POS、贷款、
定制理财等功能。小微客户
可以通过阳光助业卡与个
人网银相绑定，在网上银行
中除可实现账户管理、个人
投资理财、转账汇款、信用
卡业务和个人贷款等业务
外，新增的商户管理服务可
展示交易明细，并生成统计
分析结果，为小微商户的经
营管理和决策提供帮助。

商户通是光大银行基
于集团商户、小微商户、优
质商户、批发市场商户、连
锁经营商户、卖场/商场商
户等的“集中收银、二次清
分”需求，提供的资金归集
和清分服务。目前光大银行

与上海华势科技合作拓展
商户通业务商户并布设机
具，进行商户交易资金的归
集和清分服务。

B2B管理平台是基于商
户通POS而提供的交易数
据统计、查询、分析和管理
平台。该平台将根据总行、
分行、支行和客户经理四级
分类权限管理，相应级别的
银行人员可查询权限下商
户通POS商户的交易明细
和统计分析结果，为商户管
理和授信、贷后管理提供监
管的工具。

MIS数据服务平台主
要用于分行支付易业
务营销管理岗，对支付
易业务的开展情况进
行了解，对交易明细、

账务差错等进行查询核实。
同时授信审批人员和贷后
管理人员也可登录该平台，
对安装使用支付易机具的
小微贷款客户的经营情况
和交易资金的流向进行监
控，对授信审批给予数据上
的支持。

光大银行电子化结算
方案，就像为小微企业铺设
了高速公路，有利于小微企
业加速“行驶”，在竞争中脱
颖而出；同时也有利于光大
银行自身领航同业，实现

“与小微企业共成长”的共
赢目标。

光大银行助小微企业走上“结算”高速路

今年以来，受国内经济
形势下行影响，大批中小企
业生产经营遇到“难关”，转
方式，调结构已迫在眉睫，而

“融资难、担保难”问题却屡
屡成为中小企业发展的“拦
路虎”。

面对严峻的形势，长清
区农村信用社以帮扶中小企
业渡难关为己任，创新性的
开办了“中小企业信用联盟”
贷款业务。该贷款业务通过
组织贷款需求较大、专业化

生产集中、信用状况良好的
中小企业，在“平等、自愿、诚
信、风险共担”的基础上成立
信用联盟，以“联户联保+保
证金”的担保方式办理贷款，
联盟会员可享受“贷款优先、
利率优惠”等政策。同时，如
会员能够按时还本付息，再
次授信时还能在之前的基础
上享受进一步的优惠，最高
让利可达到30%；既解决了担
保难的问题，也让中小企业
得到了实惠。 (娄钊)

长清区农信社“信用联盟”贷款

助中小企业“渡难关”

近年来，济阳县农村信
用社一直以“支农、惠农、
服务一方百姓”为己任，加
大农民自助服务终端和电话
POS覆盖面，让科技发展成
果惠及万村千乡。

增投入。加大辖内电子
机具投放力度，依靠科技投
入开通农民办理业务的快速
通道，让繁琐的现金交易更
加方便、快捷和安全。上半
年新增6台存取款一体机和3
台农民自助终端，安装系统
内pos机492台，银联pos机
152台，安装信息机70台。

重营销。利用散发宣传
单、张贴海报、柜面营销及
L ED显示屏宣传等多种形

式，积极宣传推广电子银行
业务。目前已开通个人网银
8352户，企业网银232户，手
机银行4845户。账户查询、
跨行转账、网上购物等功能
的完善让更多客户享受到足
不出户、享银天下的金融服
务。

优服务。注重业务流程和
服务手段优化，做到“硬件”提
升和“软件”优化并重。通过现
场指导和上门服务等方式，细
心为客户讲解电子机具和电
子银行的操作方法和注意事
项，手把手地指导和演示，耐
心为客户排忧解疑，提升客户
忠诚度，实现了银行与客户的

“双赢”。 (文兰兰)

8月3日，太平洋保险集
团与联想集团在沪召开智
能移动终端保险行业应用
发布会，并签署战略合作备
忘录。根据协议，太平洋保
险集团与联想集团遵循“相
互信任、精诚合作、共同发
展”的原则，建立战略合作
关系，共同打造智能移动保
险平台———“神行太保”，联
想将为太平洋保险提供更
加先进的移动互联产品、解
决方案和IT技术支持服务。

“神行太保”智能移动
保险平台是目前保险行业
智能化程度最高的实时投
保移动解决方案，基于“便
捷、诚信、安全”的理念，为
客户提供7×24小时“随时
随地”的咨询、投保、交费服
务，通过智能化的系统，营
销员一般只需15分钟就能
帮助客户完成全部投保与
交费流程。同时，客户在办
理投保业务时可清晰直观
地看到每个操作步骤，确认

自己的每项权益。
“神行太保”智能移动

保险平台在无线网络接入、
远程管理、安全策略、终端程
序、数据安全、“云服务”后台
等方面拥有显著优势，其大
规模应用将大幅缩短传统保
险行业的营运作业链条。同
时，交通银行、快钱支付清算
信息有限公司为平台整合了
先进的支付手段，不仅资金
安全得到了保障，更使即时
收费成为可能。

太平洋保险集团常务
副总裁徐敬惠在签约仪式
上指出，“神行太保”智能移
动保险平台关注消费者的
真实需求，最大程度防范销
售误导，提升客户体验，提
高队伍销售能力，它推动了
保险行业传统销售模式的
转型，促进了智能移动终端
技术从消费领域向生产领
域的迈进，走在智能移动终
端在保险行业应用领域的
先进行列。

太平洋保险携手联想打造智能移动平台
该平台为保险业智能化程度最高的实时投保移动解决方案

为进一步改善农村金融
服务环境，使广大农民朋友
享受到与城市居民一样的高
科技金融电子产品。商河县
农村信用社加大手机银行推
广力度，使广大农民朋友轻
松 拥 有 自 己 的 “ 家 庭 银
行”，实现了足不出户办理
银行业务的梦想。

农村信用社推出的手机
银行业务是将移动通讯网络
与银行业务相结合的新型电
子银行产品，具有行内外转
账、账户查询、交易提示、
自助缴费等一系列功能，24

小时的贴心服务，使广大农
民朋友们可以随时、随地、
随身享受到高科技电子银行
产品带来的方便与快捷。农
村信用社手机银行(短信版)
无需上网，通过一种硬件加
密的安全处理办法，利用短
信办理业务，避免了利用互
联网络带来的不安全因素，
确保客户交易的高效、便
捷、零风险。截止目前，商
河县农村信用社已开通手机
银行用户6218户，手机银行
业务的影响力不断扩大。

(范娜)

商河县农村信用社“手机银行”

把银行搬进农民自己家

济阳县农村信用社

“科技支农”惠民生

面对着基金掌舵人不
断变更，产品投资风格稳定
与否面临考验，多数基民难
以“淡定”处之。近期某网
站进行了题为“近期基金
经理离职频繁，其中不乏
此前表现绩优的明星基金
经理。对于易主的基金，
您的态度如何”的网络互
动调查，数据统计显示，
有3091人选择了“基金经
理走人，严重影响基金操
作和业绩，赎回离场”，
选择该选项的网友人数占
所 有 参 与 投 票 总 人 数 的
55 . 90%，显示大部分投资
者对于基金经理变更“心
存芥蒂”。

“吸新吐优”

有碍基金行业发展

WIND资讯数据统计显
示，截至8月5日，今年以

来39家基金公司有基金经
理离职，且共计离职人数为
66人。与此同时，截至8月5
日，今年以来55家基金公司
新聘基金经理数为130人。

从今年基金经理变动
率(包括离职、增聘、内部
换岗)上看，除去新基金公
司 外 ， 老 基 金 公 司 中 ，
WIND资讯数据显示，金元
惠理基金公司的变动率最
高，为75%，其次是民生加
银 基 金 公 司 ， 变 动 率 为
66 . 67%，第三位的是交银
施 罗 德 基 金 公 司 ， 为
54 . 55%。

具体来看，金元惠理基
金公司今年离职人数1人，增
聘人数为3人；民生加银基金
公司今年新增基金经理人数
为2人；交银施罗德基金公司
李立于今年5月8日离职，离
职1人，而新上任的基金经理
人数为6。

事实上，业内人士表
示，基金业近几年扩容迅
速，基金数量以及基金公司
数量持续增长，团队需要建
设，客观上对基金经理和管
理人员的需求很大。但是，
新基金公司的难起步，老基
金公司的难发展，以及激励
机制的不到位，也促使一些
基金经理抛弃“基金行业”，
另觅行业“东家”。

业内人士表示，现在基
金行业离开的很多是有一
定经验乃至优秀的基金经
理，而吸纳接收的大部分
是 新 人 ， 如 此 “ 吸 新 吐
优”长此下去，基金行业
会成为“黄埔军校”，不
利于基金行业发展。

华夏6基金经理

离职居首

与以往不同的是，一向
被基金经理所向往的华夏
基金管理有限公司，今年以
来离职基金经理人数最多，
达到6人。

8月2日，华夏基金公司
发布公告称，中信现金优势
货币以及华夏亚债中国指数
基金基金经理董元星由于个

人原因离职，分别增聘曲
波、邓湘伟为新任基金经
理，这是继王亚伟离职之
后，华夏基金公司又一离职
的基金经理。

除了王亚伟、董元星离
职之外，华夏基金今年还在
2月份离职了张勇、刘文动、
唐棕、杨泽辉。

但是华夏基金公司不
减“ 大 块 头 ”豪 气 ， 走 得
多，聘的也最多，今年以
来新聘基金经理数量为10
人，而且很少从别的基金
公司“撬”人的华夏基金，
今年4月份(以公告日期为
准)，聘用了从银河基金公
司来的孙振峰。

根据同花顺iFinD数据
统计显示，银河竞争优势
成长股票型基金在孙振峰
管理期间复权单位净值增
长率为1 . 939%，在同类的
184只基金中收益率排名为
28名，位于前1/3位置；而
另一只基金银河蓝筹精选
股票基金在其管理期间业
绩并不是很理想，复权单
位净值增长率为-5 . 8%，
排在同类 2 7 9只基金的第
250名，后1/3位置。

(本报综合)

一厢是9家筹备中的基金公司紧张的等待着批
文；另一厢基金行业人才正在往其他金融类行业流
动。WIND资讯数据统计显示，截至8月5日，今年以来
39家基金公司有基金经理离职，且共计离职人数为66
人，已知的只有1位基金经理转投到了同行门下。

经中国银行业监督管理
委员会审批同意、工商登记管
理机关核准，深圳发展银行股
份有限公司中文名称自2012
年7月27日起变更为平安银行
股份有限公司。经深圳证券交
易所核准，原深发展证券简称
自2012年8月2日起变更为“平
安银行”，证券代码000001不
变。作为两行整合工程中具有
里程碑意义的事件，银行更名
也标志着中国平安综合金融
集团旗下银行板块业务发展
驶入快车道。

中国平安表示，合并后银
行名称不仅是一个商标和品
牌符号，更是平深整合重要的
标志性事件。平安银行作为中
国平安大家庭的重要一员，使
得中国平安的综合金融架构
更趋完善。未来，随着银行业

务的进一步发展，中国平安将
从资本、客户资源、渠道、后
援、品牌等多方面持续强化与
银行的协同效应，致力于为中
国金融业的综合化经营探索
一条有益的路径。

据悉，合并后的平安银行
在公司业务方面，将着重推动
原深发展具有优势的贸易融
资业务，着力拓展供应链金融
上下游企业，大力推行交叉销
售。零售业务方面，则搭建大
零售协同经营平台，有组织地
实施“一个客户、一个账户、多
个产品、一站式服务”的综合
经营策略。银行还将借力平安
集团旗下的约7000万个人客
户，200余万公司客户以及50
万销售队伍推动业务的快速、
健康、持续发展。

(彭馨)

深发展正式更名为平安银行
中国平安综合金融银行板块扬帆起航

面对降息、理财产品收
益率走低，近期不少银行发
力银信产品，希望能以其较
高的收益率来留住客户，投
资者在选择理财产品时，不
妨多多关注这类产品。

来自普益财富的报告
显示，降息后，高收益的银
信产品的发行数大幅上升。
2012年上半年，银信合作理

财产品的占比为36 . 73%，而
7月份以来，银信理财产品
的占比则攀升至40 . 58%，提
升了近4个百分点。

普益财富报告还显示，
银信理财产品的收益率较
一般的银行理财产品要高
出0 . 2或者0 . 3个百分点。
2 0 1 2年上半年，理财产品
的 平 均 预 期 收 益 率 为

4 . 83%，而银信合作理财产
品 的 平 均 预 期 收 益 率 为
5 . 1%，7月份理财产品的平
均预期收益率为4 . 34%，而
银信合作理财产品的预期
收益率为4 . 63%。

业内人士表示，随着
近几年中国居民理财意识
的不断提高，存款理财化
趋势非常明显，理财产品

已经成为银行吸引资金的
利器。但是，由于各个银
行间成本的差别、存贷比
考核压力的大小和对利润
要求程度的不同，各银行
推出的理财产品的收益也
各有不同。因此，投资者
在选择同类型理财产品时
切记货比三家。

（中证）

寻找高收益 银信理财产品再受瞩目

格财金资讯
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