
2012 . 8 . 7 星期二

日照财金CCC
CC0088

财金专刊电话：0633-8308129

日照金融行业“百姓金口碑”评选活动今启动

寄出选票，传达内心声音

您现在持有哪几家银行的卡
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

日照金融行业“百姓金口碑”评选调查问卷

您对哪家银行整体最满意
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

您对哪家银行的业务服务最满意
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

您认为哪家银行最具创新力
□工商银行 □农业银行 □中国银行 □建设银行 □日照银行
□邮储银行 □招商银行 □兴业银行 □农村信用社 □交通银行

您最信赖哪家银行的理财产品
□工商银行 □农业银行 □中国银行 □建设银行 □日照银行
□邮储银行 □招商银行 □兴业银行 □农村信用社 □交通银行

保
险
类

您所投保的保险公司
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您对哪家保险公司整体最满意
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您对哪家保险公司的业务服务最满意
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您认为哪家保险公司最具创新力
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险 □天安保险 □永安保险
□大地保险 □安邦保险 □中华保险 □阳光产险 □安华保险
□民安保险 □都邦保险 □渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿 □太平人寿 □人民人寿
□国寿财险 □阳光人寿

您最信赖哪家保险公司的产品
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险 □天安保险 □永安保险
□大地保险 □安邦保险 □中华保险 □阳光产险 □安华保险
□民安保险 □都邦保险 □渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿 □太平人寿 □人民人寿
□国寿财险 □阳光人寿

证
券
类

您拥有哪家证券公司的账号
□齐鲁证券黄海一路营业厅 □齐鲁证券海曲路营业厅
□中信万通证券

您对哪家证券公司最满意
□齐鲁证券黄海一路营业厅 □齐鲁证券海曲路营业厅
□中信万通证券

您对以上金融企业还有哪些意见和建议，欢迎拨打咨询电话：8308129、8308115

市民参与方式:信件可寄至:日照市烟台路丽城花园西门齐鲁晚报,《今日日照》 电子邮件:yupeng_5850@163 .com

银
行
类

基本情况

本报8月6日讯(见习记者
司路清 ) 由本报举办的

2012年“日照金融行业百姓金
口碑”大型评选活动将于7日
正式启动。目前，调查问卷已
正式出炉。您可以为满意的
金融机构投上一票，也可以
提建议或意见。

目前，与市民日常生活
息息相关的金融行业中，银

行、保险、证券占据着重要的
位置，无论是投资理财，还是
购买车险和寿险，都与人们
的生活有着密切的关系。

金融行业的产品和服务
到底如何？哪家金融机构是
您最满意、最信赖的？现在，
您可以填写本报发布的日照
金融行业“百姓金口碑”评选
调查问卷，为您满意的金融

机构投上一票。
同时，产品质量以及服

务水平也是金融行业重要的
组成部分，更是人们最为关
注的事项。您在与银行、保
险、证券公司打交道的过程
中，倘若遇到问题、纠纷或困
惑，也可以通过信件、电子邮
箱、电话的形式反馈给我们。

本次“日照金融行业百

姓金口碑”的评选活动，正是
提供这样一个平台，让金融
行业与消费者有更多的交流
与沟通，不仅能提高金融行
业的产品质量和服务水平，
也可以更好地为消费者服
务。

我们重视您打出的每一
分，投出的每一票。我们会汇
总调查问卷，对各家金融机

构做出总结和排名。我们也
会关注您讲述的每一个问
题，及时将问题反馈给各家
金融机构，解除您的困扰和
疑惑，并督促各大金融行业
不断提高产品质量和服务水
平。

我们诚挚邀请您的加
入，让日照的金融行业不断
开拓创新，创造更多的卓越

功绩。
倘若您对哪家金融机构

有意见或建议，欢迎拨打咨
询电话：8308129、8308115

参与方式：
信件可寄至:日照市烟台

路丽城花园西门齐鲁晚报
《今日日照》

电子邮件:yupeng_5850@
163 .com

准“月光族”情侣明年要结婚需未雨绸缪

婚前巧理财 婚后享幸福生活
财务分析 ◆◆

备注

姓名： □先生 □女士 手机：

由于李先生及女友正处于理财生
命周期的财富积累发展时期，明年结
婚、购房等费用都需要一定的资金支
持，李先生和女朋友存款再加上30万

购房资金共34万元，负担压力较重。
李先生家庭收入来源主要为工薪

收入，其他理财收入较低，不利于应
对，假如工作出现不稳定，随时有可能

发生个人财务风险。目前李先生无负
债，除每月基金定投储蓄500元之外，每
月无可供支配的资金，投资理财意识
较弱。

李先生，今年28岁，在
市区一家建筑设计院工作，
年薪7万元，工资在工行代
发。女朋友今年26岁，在一
家公司担任文职，年薪4万
元左右。两人月工资收入近
1万元，年底各会有1万的奖
金。目前李先生父母为他准
备了购房款30万元，已存为
定期存款。另外李先生自己
积攒了3万元钱，在银行存
为活期。女朋友存款1万元。
李先生每个月有500元的基
金定投，已持续投资4个月。
两人计划明年结婚。

两人单位均有社保，但
是没有住房公积金。目前李
先生和女友分开租住，房租
合计2200元，平时花费没有
节制，到了月底都会比较拮
据，存不下什么钱，算是准
月光族。

理财目标

1、计划一年攒出5万元，准
备明年结婚用。
2、五年内买一套三居室的
房子，准备贷款30万，贷款
期限10年。

取得金融理财师AFP资
格、保险代理资格。多年银
行从业经验，熟悉银行业务
操作流程和个人财务规划。

从业网点：中国工商银
行股份有限公司日照开发
区支行

地址：日照开发区天津
路31号

财富热线：0633-3360968

理财建议 ◆◆

现金规划

根据目前李先生的家庭财务情
况，现阶段应尽可能提高家庭收入和
储蓄，开源节流积累财富，为今后的
生活做好打算。李先生与女友应积极
寻找收入来源，积聚财富，将个人资
产不断升值。另一方面要节流，李先
生和女友可以合租，能有效节省房租
支出1000多元，另外可以通过建立家
庭财务收支储蓄表来进行规划合理
消费，提高生活品质的同时，不让财
富流失。

购房规划

按照现在房子的市场价格，李先
生选择100平米的房子应在70多万左
右，现已有30万的购房资金，准备贷
款30万，缺口为10万，建议李先生增
加基金定投投资，每月固定2000元，
例：每年年化收益率假设为1 0%计
算，每月2000元，5年后将累计收益约
15 . 5万元，这样可以满足购房的缺

口。定期定额投资计划有强制储蓄的
效果，对于李先生来说非常适合，每
个月从工资和奖金中保留一定比例
的资金，日积月累投入到基金产品
中，将发薪日设为自动扣款日，强制
投资，约束了“月光族”的生活，妥善
安排支出确定长期理财目标，久而久
之形成长期理财的好习惯，小钱也能
积累成大财富。

理财规划

目前，李先生和女朋友的4万元
钱存于活期存款，现有用于购房的30

万资金，存了一年期定期存款，收益
较低，难以抵御当前的通货膨胀。经
风险测评，李先生属于成长型投资
者，为了兼顾收益及流动性，李先生
可将现有资产重新做好配置。建议将
34万元购买工行发行的人民币理财
产品，选择一年期预期收益约为
4 . 5%，到期后收益约为1 . 5万元。在资
本市场指数低迷的情况下，可选择投
资债券基金产品，建议每月将两人部

分工资4000元左右选择投资工行代
理的债券型基金。

保险规划

李先生和女友只有单位交的基
本社保，没有住房公积金。可提供的
社保和医保毕竟有限，一旦遇到意外
或者重大疾病时很容易遭遇家庭经
济危机，那么建立保障体系尤为重
要。考虑到每年年底两人会有2万元
左右的年终奖金，建议李先生和女友
在结婚后每年购买1万元太平保险的
财富成长一号两全保险(分红型)，一
年缴1万，每年返1000返十五年，基本
保障额累计10万，另每年有分红，还
享受3倍的公共交通意外和私家车意
外的保障，并可附加住院医疗险，并
能满足李先生医疗、大病等保险的空
缺，该保险即用强制储蓄功能，并能
使其人身保障更加全面，同时也增加
家庭风险保障。

(本文仅代表个人观点，据此入
市风险自担)

本期主持：崔萍
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