
二手房市场现成交小高潮
中介公司忙着招人又开新店
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“我正帯着客户看房子，麻烦您
先到店里等我一下。”7日上午 9点，
洸河路一家连锁房产中介公司里，
四五个市民正等着房产经纪人张玉
刚。“昨天晚上看好了洸河花园的一
套房子，价格可以接受，就赶紧过来
看房子了。”市民张先生告诉记者，
虽然国家一直在努力调控房价，观

察快一年了，房子的价格并没有降
多少，近期反而有上涨的趋势。所以
刚赶紧定下一套房子。

随后，记者走访了另外几家大
型中介公司，记者看到，虽然办公室
的电脑开着，但工作人员都没在办
公室。“都出去帯客户看房子了，现
在办公室里很难找到房产经纪人。”

一中介公司总店店长孟祥超告诉记
者，现在虽然是租赁旺季，但前来租
房的数量并不多，相反打算预订二
手房的客户不算少。“去年这个时
候，房产经纪人都闲着玩游戏，然而
现在，他们都忙着带客户看房子，平
均每天接待10位看房的客户。”另一
家中介公司的王经理说。

“最近涨价的二手房特别多，
有的甚至隔天就涨，真是有点让人
吃不消。”在东闸社区的一家不动
产公司里，正打算购买一套二手房
的 黄 女 士 告 诉 记 者 ，之 前 看 房 子
时，一直怀着观望的态度，有的房
主主动降价，他她还在犹豫。现在
可不一样了，7月份的二手房市场行
情一下子变了，急于卖房的房主不
急了，而且他们骄傲坐地涨价，谈
一次涨一次。

记者走访调查中发现，黄女士
遇 到 的 涨 价 问 题 并 非 个 别 现 象 ，

“涨价的真不少，进入 7月份，有 2 0

多位房主打电话要求涨价，有的幅
度 能 达 到 1 0 % ，我 们 都 觉 得 房 价
高。”一家中介公司第九分店的杨
经理告诉记者，去年这个时候，多
数房主都主动打折出售。但现在就
不 同 了 ，房 主 们 现 在 咬 住 房 价 不
放。例如，洸河花园的房价一平米
涨了500多元，6500元左右的价格已

经很普遍了。
记者了解到，上半年，济宁市存量

房成交面积同比下降17 . 7%，而平均销
售价格同比增长了14 . 03%。“其实很容
易理解，没人看房、没人谈价钱时，他
们不敢涨价。现在看房的人多了，说明
平均售价也有所上涨。一下子觉得价
格有人接受，他就觉得自己的房子价
格报低了。”杨经理表示，尤其是地理
位置优越位置的房主，涨价的可能性
更大。

房产经纪人很忙 想要看房得等等

房主坐等房价涨 市民着急找房源

“现在公司的效益在渐渐地变
好，我们刚招了 2 0多位新员工。”一
家地产的总经理胡金华告诉记者，
不仅招聘新员工，上周公司还在杨
柳国际新城开了一家分店，“虽然
二手房的税费比较高，但受济宁市
整体房屋建设情况影响，二手房位

置一般比较优越，周边的配套服务
设施相对齐全。7月份，6家分店一
共签约二手房 4 0余套，比去年同期
增加了近一倍。8月 1日至 7日，已经
卖掉了 1 0套，估计下半年的交易量
会有所上升。” 胡金华说。

记者从鲁房置换等中介公司了

解到，7月份，这些公司都招聘了不同
数量的新员工。不过也有业内人士认
为，年初时，楼市不景气，公司效益
低，资金甚至难以周转，大批房屋经
纪人纷纷离职，有的公司甚至走掉一
半员工。现在招人，主要是弥补前期
的空缺。

既招人又开新店 中介公司信心足

刚刚过去的7月份，济宁二手房出现成交小高潮，

部分购房者担心房价反弹，纷纷入市准备购房。8月7

日，记者走访了济宁城区二手房市场，发现市民咨询房

价、看房的热情逐步升温，一些中介公司因人手紧张，

开始“招兵买马”。

生意渐好，某中介公司改变了宣传方式。何泉峰 摄
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