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有钱人还需要买保险吗？

当一个人已经“富”到不需要用保险来解决看病、养老问题的时候，他是否还需要保险？区别于普通收入的家庭，高端端人群应该如何利用保险……

很多有钱人认为：他们不需要保险，买保
险是上班族应该准备的。他们可以承受任何
人身的风险，因为他们的银行存款已经足够
多了，再加一点或减少一点都无所谓。

这些收入较高的的有钱人，以生意人居
多，他们相信自己支配金钱的能力，更有较多
的存款，足以应付普通大众所无法承担的医疗
支出，更不担心养老问题。

殊不知生意场如同战场，因资产高度集中
在实业投资上，其抗风险能力相对较弱。保险
作为“稳定器”，是稳定生活水平、稳定财产安
全的社会工具，保险本身有其他理财产品不可
替代的作用如转移风险和补偿损失以及免税，
免债等特点。即使自己有钱，如果让别人来承
担自身的风险也是一种智慧的做法，保险的功
能作用针对社会个人家庭具体表现为：

有钱人不需要保险的依据就是
自己积攒的钱多 ,足以抗拒风险 .其
实就是自保能力强，但是自保消灾
的钱都是自己积攒来的钱。

其实买保险就相当于“买资产”，
是以小搏大的资金运用。举例来说，1
万元的保费可有500万的意外风险保
障，我们可以理解为“用1万作为年利

息向保险公司借款500万元用于风险
保障”，这是不是一种更为划算的事
呢？

风险转移，以小搏大

人生多变，世事难料，生意场更是如
此，任何事留一手还是很有必要的。试想
一下有多少富豪能一直能守住巨额财
富，几十年“风采依旧”？艰苦创业需耗时
数载甚至数十载，但一个错误的决定，就
有可能使企业倒闭，无论是在退休时，还
是在企业破产后，要想保住自己的家人
还能拥有良好的生活品质，必须高度重

视财富管理，尤其是保险不容忽视。
人寿保险就是企业资产与家庭财

产之间的防火墙。根据《保险法》规定
“只有投保人和被保险人对保险标的具
有法律上承认的利益”，人寿保险不能
被强制执行拍卖还债，它永远属于保单
受益人。在危急时刻，只有保险属于自
己和家庭的。华人首富李嘉诚先生说：

“别人都说我富有，拥有很多财富，其实
属于我个人的财富，是给自己和亲人买
了充足的人寿保险。”

保险的避税功能可以进行资产保
全、保险指定受益人的独特方式还可以
避免遗产纠纷。所以，对富人而言，及早
做好人生财富的规划，对自己、对家人
都是一种明智的选择。

保值增值，财务规划

给家庭成员上保险，让其独立享有
和支配保险收益返回金，是培养其独立
能力并让他们感受温暖的方式。一位老
板在购买保险说：“我知道将来这点保

险金算不了什么，但它足够儿子每月的
生活费用。”

工薪族买保险，是为了保障万一生
活出现风险而不对家庭正常生活质量

造成太大的影响，而有钱人需要买保
险，因为他们需要连绵不断的金钱收
入、稳定安全的家庭财务、无尚温馨的
亲情关爱！ 本刊记者 时海彬

关爱有形，情意无边

坚定价值转型

创新养老模式
泰康人寿上半年新单价值实现正增长

今年上半年，泰康
人寿坚定价值转型，积
极应对不利形势，回归
保险本质，实现总规模
保费443亿元，总资产达
到3896亿元，新单价值
实现正增长。

上半年，泰康人寿
价值转型初见成效，产
品结构优化成果进一步
巩固，分红险占比提升
至81 . 5%，10年期以上
产品占比84%。个险渠
道，万能险占比已降至
6 . 5%；银保渠道坚持产
品转型，期缴业务市场
排名上升；创新渠道，电
销、网销业务继续保持
市场领先优势。随着23
家养老金分公司的开
业，泰康养老基本完成
全国布局，管理年金资
产突破280亿元规模，创
历史新高。

作为保险业第一家
获得养老社区投资试点
资格的保险公司，泰康
人寿在上半年又一次走
在同业前面。4月底，泰

康人寿推出中国首个保
险产品与养老社区相结
合的综合养老计划———

“幸福有约终身养老计
划”，之后的养老社区生
活体验馆开馆、泰康之
家旗舰社区在昌平正式
奠基等一系列实质性举
措，都标志着养老商业
新模式在中国正式落
地，泰康人寿致力实现

“一张保单一辈子的幸
福”的梦想正在变为现
实。

除业务实现均衡发
展外，泰康人寿上半年
还通过持续技术创新和
流程优化，保持自身在
电子化服务方面的优
势，努力让服务“更便
捷、更实惠”。据了解，上
半年，泰康人寿共提供
电子化服务近190万次；
6月，电子化投保、理赔
使用率分别达到75%和
78%。 (宋先军)

随着我国汽车化普
及的日益深入，新驾驶
人的持续增加，人伤事
故将在相当长一段时期
内保持较高的发生率。

针对人伤案件，人
保财脸电话车险特别推
出了“人伤案件无忧服
务”。通过全程电话咨询
服务，指引车主处理流
程和进行专业的案件处
理，协助被保险人处理
事故。

同时推出的小额人
伤案件快速处理服务，
使人伤案件在现场一次
性解决，省去与受害人
之间的反复协商，妥善
安排理赔，避免了事故
纠纷，为保障双方权益
提供了一条有效的解决

途径。
据了解，快速处理

的小额人伤案件须符合
以下条件：保险事故经
交警处理，责任明确(包
含无责任，无责任案件
医疗费限额为人民币
1000元),事故与伤情的
因果关系成立的交通事
故；事故当事人双方均
在现场，并且双方同意
快赔处理的事故；以及
伤者自行判断伤情轻
微，正常活动仅轻微或
不受影响的事故。

通迅员 李民

人保财险电话车险

首推“人伤无忧”服务

备受社会关注的北京特大暴雨相
关的保险理赔工作已经完成，其中人
身死亡赔付低于车损险赔付。由此可
以显示出，现实社会中，普通人们的保
险意识太脆弱，对自身安全重视程度
还不如“房、车”等有形的物质财产。

由于对己身的漠视导致的不幸，
令社会痛心。人们应该反思生命的意
义、思考人生的价值，家人的相伴才
是最重要的，应该将自身生命作为根
本，必须尊重生命、重视“人”这一无
形资产。

针对保险市场特别是意外类保险

市场呈现出的车比人贵的奇怪现象，
信泰人寿即将推出百万身驾保险计
划。该计划将目标客户定为私家车车
主及家人、亲朋，包括主险《信泰爱驾
宝两全保险》及可选附加险《信泰附加
爱驾宝意外伤害保险》和《信泰附加爱
驾宝意外住院津贴医疗保险》。主险按
被保险人不同年龄分段收费，保险责
任包括私家车驾乘意外身故保障、意
外伤残和一般意外身故保障，被保险
人满期生存的，获得所交保费120%的
满期保险金。附加爱驾宝意外伤害保
险属于高额交通意外保险产品，在主

险基础上再提私家车驾乘意外身价，
同时，考虑到商务出行人士的需要，增
加公共交通意外身故保障。此外，在市
场调研的基础上，百万身驾还提供意
外住院津贴医疗保险，供客户选择。

信泰人寿精算部门主导此次产
品设计的负责人说：“对“人”有所期
待，胜过任何物质，为私家车车主、家
人、亲朋打造百万身价，顺应市场呼
唤，同时也符合监管部门倡导和推动
的思路，回归保险真谛，重推保险保
障功能。”
本刊记者 时海彬 通迅员 刘达

尊重生命 人应比车贵
信泰人寿推出百万身驾保险计划

阳光财险菏泽中心支公司总经理李凤生

荣获“中国年度十大保险经理人”称号
8月2日，保险界从北京传来喜讯，

由《保险经理人》杂志主办的“2011中
国年度十大保险经理人(财产险)”颁
奖典礼在京举行，阳光财险菏泽中心
支公司总经理李凤生凭借在2011年经
营中的优异表现，从众多候选人中脱
颖而出，荣获地市级“2011中国年度十
大保险经理人(财产险)”奖项，并光荣
地出席颁奖典礼。

据悉，中国年度十大保险经理
人评选活动始于2007年，是由《保险

经理人》杂志发起的保险经理人年
度盛会，本着“肯定成功·宣扬先进”
的宗旨，树立标榜，逐步提升职业经
理人整体素质；并通过公正合理的
评判，授予杰出经理人最具价值的
行业荣誉，肯定他们所取得的成就
和为行业的付出，宣扬他们的先进
理念和成功经验，激励他们走向更
高、更强。 通讯员 张新华

李凤生（右）在颁奖现场。
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