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今日泰山

网上价格乱战，
泰城家电商接招
三源家电、国美电器、苏宁电器要拼价促销
本报记者 刘丽

随着网上家电价格战“战火蔓延”，本地大型家电卖场也纷纷“摇旗”加入。16日，记者走访泰城市场了解

到，泰城三源家电、国美电器、苏宁电器三大家电卖场也将拼价格比优惠，力争换取更大市场份额。。

面对各大电商打响的“惨烈”价格
战，土生土长的泰安本土企业三源家电
泰安店总经理滕浩表示：“家电业竞争
激烈，降价、让利、送礼形式多样，但总
归有个价格底限，如果都到了价格底
限，那考验的就是谁家提供的保障系数

高、服务质量好了，我相信不管是家电
生产厂家还是销售商场，都不愿意主动
抛弃利润来竞争，家电早已进入薄利时
代，服务才是根本，所以我们很庆幸三
源一直在构建服务体系，打造了一个运
转良好、反应迅速的服务团队，我们看

得很长远，打的是持久战。”8月18-19日，
本报联合三源家电，推出泰安市家电行
业首次“818·聚划算”大型平民团购优惠
活动。各大品牌都拿出了总部特批的超
低价格，特别是大家电类商品实行不限
量的政策。

三源家电：服务是打持久战的基础

“ 目 前 家 电 行 业 普 遍 不 景
气，各企业处于相对困难的阶
段，业绩达不到预期，急可以
理解，但不要失态。中国商人
的 基 本 准 则 是 可 以 说 自 己
好 ，但 不 要 说 别 人 不 好 。我

们 不 会 让 京 东 商 城
这种非理性炒作价格

战的阴谋得逞，他们想
垄 断 家 电 市 场 ，我 们 就

线上线下统一迎战。”国

美 电 器 泰 安 店 总 经 理 王 海 燕 说 。据
悉，从 1 7日开始，国美电器泰安店内
会摆放一台联网电脑，市民若在
网上看到京东商城的价格比
实体店低，国美电器将
现场降价，保证价
格低于京东商
城。

国美电器：线上线下同时拼杀

苏宁电器：

乱拳打不死老师傅

说起这场电商大战，苏宁电器
泰 安 店 总 经 理 薛 玉 忠 淡 然 一

笑：“这场突然发起的商战，
不会影响到苏宁电器泰安
店 的 促 销 节 奏 ，我 们 的
价 格 优 势 取 决 于 采 购
规模、供应链效率、运
营 成 本 、资 金 实 力 ，
苏 宁 易 购 保 持 合 理
利润，仍然可以确保
绝对价格优势，这才
是 商 业 规 律 的 真 正
体现。只有那些没有
底气的企业才会在嘴
上 炒 作 低 价 ，亏 本 赚

吆 喝 先 考 虑 自 己 能 否
活 下 去 。这 种 胡 乱 出 牌

的招数，根本不是我们的
对手。”苏宁电器泰安店1 7日

将与全国 1 7 0 0家门面店同步启
动 全 国“ 惠 ”战 。8 月 底 陆 续 在 开 学

潮、家装潮的带动下低价促销。

国美电器泰安店总
经理王海燕。

三源家电泰
安店总经理滕浩。

苏宁电器泰安店总经理薛玉忠。
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