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开学在即，记者在德城区数码
广场调查发现，不少商家纷纷打学
生牌，一套装备置办下来少则几千
元，多则几万元，家长感慨开学季成
了烧钱季。不少市民认为，新生入
学，攀比装备的风气不该倡导。

学生“软包装”带火开学经济

20日，市直小区的居民王女士
带着女儿前往三八路某眼科医院做
复查。“孩子要上大学了，想把眼镜
摘下来，就带着她做了激光手术。”
王女士告诉记者，孩子做眼睛手术
一共花了2000多元。“这个月的业务
量是平时的三倍甚至更多。”眼科医
院的王主任说。

武城县的高三毕业生李艳近日
在博客上上传的照片惹来同学们一
段热议。李艳高考之后去济南整形
医院割了双眼皮并开了眼角，花了
近5000元。“以前学习紧张没有时间
打扮自己，上大学就要面对社会了，
这样会更加有自信。”李艳解释。

记者调查发现，女孩子多爱美，
男孩子的软包装也很给力。各种名
牌鞋类、衣服等逐一配备。商场导购
员告诉记者，这个月的销量堪比十
一等黄金季，热销的服装类主要是
夏装和秋装。

数码产品向苹果看齐

“我儿子说了，苹果5马上上市
了，这个坏了就不修了。”市民李先
生拿着儿子被水泡了的4S前往苹果
维修点咨询修手机的费用，当技师
告诉李先生该手机进水严重，修理
费用赶超新机价格时，李先生说儿
子特别交代要是维修费用过高就等
新机上市。

三八路某商场的导购员告诉记
者，暑假期间不少家长带着孩子前

来购买苹果笔记本或者是IPAD，苹

果MP3的销量同比去年有所下降，

“IPAD的销量是最好的，因为电脑

价格比较高，而MP 3有点过时，
IPAD价格比较优惠也能上网还比

较方便。”湖滨大道某手机卖场的导

购员告诉记者，这个月销售的苹果

手机近五成都卖给了学生。

意义不大还影响学习

德州学院英语系的李老师说，
大学开学后学生课余时间应当加强
社会体验活动，重视同学之间的交
往。大一新生刚入学应当适应大学
氛围和学习基础知识，如果需要用
电脑完成作业，用学校电脑房的计
算机就可以，如果不是特别专业，
购买一台普通的电脑就能够支撑
大学四年，没有必要买名牌。学生买
了好手机沉溺在手机游戏中，还会
影响学习。

今年以来，为更好
地支持中小企业发展，
乐陵联社适时推出了钢
结构厂房抵押贷款，按
照最高不超过厂房地面
评估值30%的比例，合
理确定贷款额度，同时，
对于钢结构厂房由工商
局统一办理评估、登记
手续，在防范风险的基
础上，解决了中小企业
因缺少有效抵押物而贷
款难的问题，实现了银
行信贷投放与中小企业

资金需求的有效对接。
乐陵市经济开发区

工业园某再生资源有限
公司负责人介绍说，“我
就是用这些钢结构厂房，
在乐陵市农村信用社合
作联社贷了400万元的贷
款，补充了公司开业初期
的流动资金，确保了企业
走上正轨发展道路。”自8
月份开办该业务以来，联
社先后为3家企业办理了
贷款，总计1000万元。

(贾敬敏 赵永峰)

乐陵联社

破解中小企业融资难题

近日，乐陵市农村信
用合作联社被中共德州市
委授予“兴德先锋基层党组
织”称号，成为乐陵市金融
机构唯一获此殊荣的单位。

近年来，乐陵联社紧
紧围绕市委、市政府有关
方针政策进行信贷投放，
有效地满足了当地经济的
发展，也促进了自身业务
的稳步提升。截至7月底，

该 联 社 各 项 存 款 余 额
38 . 87亿元，较年初增长
7 . 59亿元，完成全年计划
的1 3 8%；各项贷款余额
27 . 88亿元，较年初实际
增长3 . 96亿元，完成全年
计划的96 . 58%，新增贷款
投放量占该市金融机构总
投放的50%以上，成为了
支持县域经济发展的主力
军。 (杨希军 贾敬敏)

乐陵联社获殊荣

学生“开学季”=家长“烧钱季”？
开学在即，学生拼装备惹争议
本报记者 马瑛

8月4日上午，平原联
社组织业务人员深入到龙
门街道办事处新华社区设
立宣传咨询台，向过往群
众宣传金融知识。

通过发放宣传材料的
形式向社区群众普及反假
币、网上银行、电话POS、
小额贷款、反洗钱、信贷等
有关知识，并手把手地教
他们怎样识别假币，提高
防范能力。同时，工作人员

还向社区群众详细介绍了
信用社的贷款品种和办理
贷款手续的程序。

此次活动共向社区群
众发放金融知识宣传材料
1000余份，解答群众咨询
100多人次，受到了社区群
众的热烈欢迎。据联社有
关领导介绍，今后，送金融
知识进社区活动还要开展
多次，逐步向全县180多个
社区普及。 (高玉才 刘振)

平原联社送金融知识进社区

为深入贯彻落实
银监会关于开展“三大
工程”的工作意见，进
一步做好农村金融服
务工作，禹城联社全面
启动“金融服务进村入
社区”工程。按照“布局
合理、功能全面、疏密
有度、竞争有序”的要
求，加大对乡镇及以下
网点的改造优化力度，
对农村金融需求旺盛
的行政村、自然村和中
心社区优先增设POS
机具、农金通等设备，
满足农村居民日常服

务需求。建立与村委
会、社区服务中心的信
息沟通与共享机制，利
用协理员业务转型，不
断延伸、拓宽服务范
围。同时，做好现代支
付结算渠道的推广应
用。加大宣传推介力
度，促进网上银行、手
机银行、电话银行在农
村地区的推广应用，使
广大农民足不出户就
能够及时、方便地办理
各项金融业务，充分享
受科技服务成果。

(袁华 张春涛)

禹城联社

启动“金融服务进村入社区”

农行德州分行
开展“三位一体”反非法集资宣传

今年以来，德城区
联社将“拓展客户、维护
客户和发展客户”作为
国际业务发展的根本基
础，扩大服务范围，夯实
客户基础，取得了明显
成效。

根据今年国际业务
市场变化的新特点，德
城联社加强与工商局等
政府职能部门的沟通联
系，及时收集掌握外贸
企业的进出口结算情
况，对市辖内有国际业
务需求的客户进行筛选
和分类，深入挖掘国际

业务客户资源，建立国
际业务客户信息台账，
根据企业的经营特点、
资金结算、进出口和金
融需求等情况，制定《国
际业务客户拓展明细
表》，进行逐个拓展，积
极推动外汇产品和服务
创新，同时制定客户营
销服务和产品推广计
划，促进存款快速增长。
通过以上举措，仅7月
份，德城区联社新开外
汇账户11户，目前该联
社的外汇业务账户已经
达到17户。 (李泉智)

德城联社

国际业务实现新突破

“多亏了信用社的30
万信贷资金啊，用这些钱
我刚从广东购买了3台吹
膜机，新上了三条全自动
生产线，日产量超过一万
包。这 3 0万资金真是及
时雨啊！有了信用社的支
持，现在可以说我是山东
地区的吹膜王啊。”庆云
县某包装有限公司黄老
板高兴地说。

今年以来，庆云联社
不断加大对中小企业及个
体工商户信贷资金支持，
推动了地方经济的健康、
持续、快速发展。目前该公
司的购物袋已通过QS认
证，产品无污染，企业发展
前景好，在农村信用社的信
贷资金支持下，产品销往山
东、河南各大型超市，日均
销售额超万元。 (孟维胜)

庆云联社“贷”出一个“吹膜王”

按照德州银监分局和
上级行的部署，农行德州
分行迅速开展了反对和打
击非法集资“三位一体”
宣传活动。一是在全市农
行 6 8个营业网点，摆放
了色彩鲜明的反对非法
集资X展架。二是凡是有
L E D 电 子 显 示 屏 的 网
点，由市行
指 导 宣 传
标语，和业
务 宣 传 一
起 做 循 环
播放。三是

印制了7万份打击非法集
资宣传折页，每个营业网
点 1 0 0 0份，用于今后的
分发宣传。与此同时，各
营业网点大堂经理和柜
员也利用不同形式，向客
户宣传存款安全、集资非
法和危险的内容，收到良
好的宣传效果。 (宫玉河)

乐陵联社

推行人事制度改革

乐陵联社对城区
范围分社网点负责人
实行竞标、竞聘上岗制
度，实现了在“赛马”中

“相马”。
这是乐陵联社为

进一步优化辖内网点
特别是分社的管理，激
发人力资源优势，提高
干部职工的工作积极
性，采取的人事制度改
革。首先设定年度工作
目标，由报名人员进行
竞标；之后采取演讲答

辩的形式，全市进行选
拔，最终统筹两项分数
确定人选。联社每半年
对网点负责人工作责
任目标进行预考核，完
成责任目标低于 8 0%
的，提出黄牌警告，进
行诫勉谈话；全年度责
任目标考核低于 8 0%
的，予以解聘。此项制
度的执行有效地提升
了全员工作的积极性，
促进了业务的发展。

(杨希军 贾敬敏)

今年前7个月，平原县
农村信用合作联社已向全
县66家中小企业新增投放
贷款1 . 6亿元，支持中小
企业发展，比去年同期增
加9200万元。

他们把全县66家高科
技含量、高附加值、高市场
占有率和低能耗的中小企
业作为扶持的重点。例如：
德州某纺织品有限公司，

从县农村信用社贷款120
万元，用于购进生产高档
竹纤维毛巾、睡衣、浴巾等
原材料，县联社固定专门
业务人员负责，从入企考
察、贷款手续审批到督促
贷款到位实行全程服务，
使贷款质量和速度得到了
同步提高，有效促进了中
小企业的健康发展。

(高玉才 于华 马明)

平原联社
前7个月贷款同比增9200万
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