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本报8月20日讯(记者 吴江)
8月19日中午，由齐鲁晚报《今日日
照》和《今日枣庄》联合主办的日照
海景房推介会枣庄站、滕州站圆满
收官。9大高品质海景楼盘参展，数
十名置业者现场达成购房意向、留
下联系方式准备看房，更有置业者
推介会现场就要求交付订金。

本次推介会得到日照兴业集团
和海纳集团两大知名房企的鼎力支
持，共带来9大高品质海景楼盘参
展。枣庄、滕州两站推介会现场，吸
引了众多当地置业者的咨询，数十
名置业者现场达成购房意向、留下
联系方式准备看房，有置业者当场
要求交付订金，更多的置业者直呼
为期一天半的展会“时间太短”，不
能立刻去楼盘实地看房“不过瘾”。

8月18日上午8点左右，推介会
枣庄站活动现场——— 捷隆惠邦国际
家居建材中心大堂内，准备工作已
经基本就绪。会场北侧入口，晚报工
作人员已备好了水果和酒水，玫瑰
色的红酒、明晃晃的高脚杯、鲜嫩的
水果在金灿灿的桌布衬托下，闪着
华贵诱人的色泽。

枣庄推介会的首位来宾是来自
枣庄市薛城区的王女士。距离展会
正式开始还有一个多小时的时间，
王女士就早早地来到了现场。

“前几天在《今日枣庄》上看到
了消息，今天一早就过来了。”今年
47岁的王女士，现在和丈夫住在120

平米左右的老房子里，“房子年头太
久了，采光、通风都不太好，一直想
换个住的地方。以后孩子也不再身
边，俩人住着有点空，换个小点的。”
王女士说。她看好了海纳半山半岛
项目的一处房源，“日照的环境是没
得挑，3000元出头的海景房价格也
能接受，”王女士表示，房子很满意，
回头再和“丈夫商量商量”，并留下
了联系方式。

准备嫁女儿的李女士和女儿一
起来到了推介会现场。“女婿是日照
的，打算全家一起搬过去。”李女士
的女儿即将步入婚姻的殿堂。一直
把女儿当宝贝疙瘩的夫妇俩，不放
心闺女“远”嫁他乡，决定在日照买
房，便于照看女儿和未来的孙子。

“一方面必须离女儿近点，另一方面
为孙子考虑，最好是学区房。”经过
反复挑选，她初步决定在兴业新营
华府购房。

在推介会滕州站会场，介绍日
照的城市宣传片和晚报工作人员精
心制作的幻灯片让滕州置业者对日
照有了初步印象。曾经多次去过日
照的吴先生说：“幻灯片做得很精
美，不过一点也不夸张，真实的日照
海边比照片里的一点都不逊色。”

“虽然在枣庄也有开发项目，但
是到枣庄推介日照海景房还是第一
次。我们带来了最好的产品和最优
惠的价格，也得到了枣庄和滕州置
业者的厚爱。”海纳集团有关负责人
表示，枣岚高速路规划让日照海景
房的潜在客户群在地域上有了更广
的范围，希望借此契机，能进一步打
开相关内陆城市的大市场。兴业集
团相关负责人则认为，推介会是一
个非常好的平台，日照房企应该更
多地参与到这样的活动中来，握指
成拳，组团出击，共同提升日照房企
的知名度，提升日照形象。推介会现
场，两房企互相观摩学习，结束时还
互相交换了小礼品。

调研、观摩、练兵

付出再多也值得

本次日照精品海景房推介会得
到日照兴业集团和日照海纳集团两
大知名房企大力支持，两大房企均
为日照知名企业，在日照经营多年，
有着良好的信誉和雄厚的实力。

枣庄站、滕州站两站，兴业旗
下八大楼盘参展，新营华府、王府
花园二期、银河华府、兴业春天三
期、玫瑰山庄、友谊家园、四季春
城、蔚蓝海岸，户型和小区形态多
种多样，置业者各种不同的购房需
求在此几乎都能得到满足；海纳集
团重点推介其半山半岛项目，涵盖
多层花园洋房、观海小高层、独栋
山地别墅和联排别墅等多种物业
类型，依山傍海，可谓占据岚山黄
金区位。

短短一天半的展会，辗转枣庄、
滕州两地，前期大量的准备工作花
费了不少资金，两大房企工作人员
也付出了大量的精力。“所有的付出
都是值得的。”兴业集团的一位负责
人表示，“参与日照精品海景房推介
会本身就是对品牌的提升，借着推
介会平台，我们与枣庄、滕州置业者
更好的交流，调研市场，这些宝贵的
经验将帮助我们更顺利地开展下一
步工作，同时，这也是锻炼我们团队
的一次难得的机会。”

海纳集团相关负责人则坦诚，
此次推介会，他们从同行的身上他
们学习到不少先进的理念。“在日
照，我们是竞争对手，在枣庄，我们
是同一战线的朋友，日照房企应该
携手并进，共同将枣庄等内陆城市
的市场做大。”

为期一天半的展会，两大房企
工作人员交流融洽，相处愉快，展会
结束时，记者注意到一个很有意思
的细节——— 两大房企的工作人员交
换了小礼品。“出来不仅仅是卖房子
的，更是交朋友的，推介会的收获不
仅仅是订单，这是行业内学习、交流
的好平台，相互借鉴、相互促进才能
共同发展。”兴业集团的一位工作人
员说。 (记者 吴江)

格参展者说

烟台太远，青岛太贵，日照刚刚好
退休老人看好日照海景房

本报日照海景房枣庄、滕
州推介会现场，高龄置业者占
了相当大的比重。不少头发花
白的老人，或携老伴儿一起，或
和三两老友相约，来到推介会
现场咨询日照海景房。

在滕州推介会现场，69岁
的程老先生和老伴儿正在展
位前和一名置业顾问交流。记
者了解到，老人是滕州劳动部
门的退休干部，老伴儿也已退
休多年，两个孩子目前已经各
自成家立业。老两口今天想来
看看日照的海景房，打算改善
居住条件，安享晚年。

程老表示，想在海边买个
房子的事情，已经跟老伴儿斟
酌了很久，“烟台太远，青岛太
贵，日照刚刚好！”程老说，他
和老伴儿退休多年，虽然有一
点积蓄，但还要考虑养老的问
题，也不想给儿女造成更多负
担，希望量入为出的买一所实
惠些的房子。

“人啊，能很久不吃饭不
喝水，但不能喘气，一分钟都
很困难。滕州这些年空气质量
不是太好，年轻时候不觉得，
现在岁数大了，非常敏感。日
照是联合国人居奖获奖城市，

环境质量是一流的。以后能每
天呼吸着新鲜的空气，和老伴
儿去海边散散步，这房子就买
得值。”程老笑着说。

像程老夫妇这样的退休
老人，在推介会现场并不鲜
见。他们大都是看中了日照优
质的自然环境和气候条件的
改善型住房需求者。相对于青
岛等地区高昂的海景房房价，
日照既有优越的海景资源又
有相对亲民的价格。不少老人
留下联系方式，等候工作人员
组织看房直通车。

(记者 吴江)
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本报《今日日照》与《今日枣庄》联手，
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