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躺着能赚钱？这买卖纯坑人
┮“发之源”项目称采取全托管式经营，交加盟费就能在家等着分钱

┮菏泽三名市民加盟“发之源”非但没有赚钱，50多万全打了水漂
文/片 本报记者 崔如坤

“加盟发之源非但没赚到钱，50多万全打了水漂！”菏泽三名市民因加盟一个名为“发之源”的育发
连锁机构而赔钱，相伴走上讨债路。“我们的项目采取全托管式经营，交加盟费，每月等着分钱就
行……”他们原是头发病患者，到该机构门店做头时，经不住店员诱导，先后交钱加盟，却落得血本无
归。目前，他们已报警，公安机关已立案调查。

加盟：在家躺着都能把钱赚

曹县葛女士是加盟“发
之源”代理商之一。她是为治
疗白发，接触这家名为“发之
源”的育发连锁机构。葛女士
说，在去年11月份前后，曹县
一中附近开了一家“发之源”
育发连锁机构门店。听说治
疗白发效果不错，她便去治
疗。起初，葛女士感觉效果挺
好，便经常去做头。

葛女士逐渐与“发之源”
店员工相熟。店员们在给葛
女士做头时，还给她讲“发之
源”的加盟政策，“每天去做
头时，都会向我灌输他们的
经营理念。”葛女士说，店员
告诉她，发之源属于香港环
宇实业有限公司，曹县这家
店 的 老 板 是 省 级 代 理 商 ，

“你做市级代理最好，采用
全托管的管理方式，只要交
给省级代理商12万，就能成
为市级代理商，仅一个县级
代理加盟费就能收 2 0— 3 0

万，每个加盟店还必须从你

这里进药，你再赚药差价，
并且这是一次投资，永久受
益。”

“当时店员说得天花乱
坠，我就动心了。”葛女士说，
之后，她瞒着家人从银行贷
款12万，于2011年12月21日交
给所谓的省级代理商刘某和
牛某，刘某给她提供了一个
打印好条款格式的合同书，
她当时内容都没仔细看，就
在刘某指导下填写相关内容
并签了名，刘某也签了名。交
钱时，刘某和牛某许诺葛女
士，“你啥都不用管了，就等
着赚钱吧。”就这样，葛女士
稀里糊涂成了“发之源”潍坊
市场代理商。刘某和牛某还
劝她再交10万开个店能更好
发展市场，这既能收取县级
代理加盟费，门店每个月也
能赚七八千元。

葛女士又贷款10万，准
备在潍坊诸城开一家店，开
始她的发财梦。

开店：门店关闭、店长跑了

2012年3月份，葛女士在诸城的
“发之源”门店开张了，门店选址、
装修、所有手续全部由该机构市场
营销中心包办，店长由中心指派，
然后再招聘两三名店员。葛女士只
负责出开店10万元费用。

然而，该门店经营3个月，葛女
士不但没有赚到一分钱，还要倒贴
店员工资。直到今年6月份，门店房
东打电话告诉葛女士，其经营门店
的店长跑了，店员变卖店内值钱的

东西也不见了，先前办理会员卡的
顾客见店关门，发现上当一气之下
将店给砸了。“不但我被骗，花费近
两千元办理年卡的二三十名顾客
也被骗。”葛女士说。

和葛女士遭遇一样，曹县冯先
生先交12万成为“发之源”所谓的
临沂市代理，后又交10万在临沂苍
山开一家门店。他的店开了不到一
个月就关门，“当时许诺一月能赚
七八千元，可不见赚钱，店长还向

我要员工工资。”冯先生说，他感觉
不对劲，就把门店关了。

单县的陈女士凑齐12万加
盟“发之源”，成为济宁市代理商。
陈女士说交钱不久，发现合同与收
据都不正规，“没有该公司公章，省
代不签名，在我的要求下才签名，
按了手印。”感觉不对劲，她便多次
到曹县找到所谓的省级代理商刘
某要求退款，但对方一直以各种理
由拒绝退钱。

讨债：三人相伴走上维权路

相同遭遇，让葛女士、陈女士
和冯先生联合起来维权。他们说受
骗的不仅仅他们3人，还有其他加
盟商上当，估计被骗金额不在少
数，仅他们3人就被骗56万元。

他们3人先找到“发之源”所谓的
山东省代理商刘某要求退回加盟费

用，而刘某却避而不见、拒绝退款。认
为刘某诈骗的3人，先是拿着“发之
源”的黑发生发产品到药监部门鉴
定，发现药有问题。曹县药监局相关
科室负责人说，3人提供的“发之源”
黑发育发产品只是化妆品，6种产品
拿到厂家鉴定，5种为假冒产品，只一

种产品为该厂家生产。
“产品都是假的，怎么会有黑

发生发效果？”他们认为加盟“发之
源”是一个大骗局，遂到公安机关
报案。据曹县公安局刑侦大队办案
民警介绍，目前他们已立案调查，
但拒绝透露详细案情。

省级代理商刘某给陈女士开具的收据，
竟然没有公司名称与公司公章。
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