
二次创业或将提升卫浴产品品质
——— 中国卫浴行业二十年成就表彰活动走进福建厦门、南安产区
□本刊记者 朱俊义

由“全国工商联卫浴专业委员会”和
“中国家居主流媒体矩阵”联合主办的“中
国卫浴行业二十年成就表彰活动”已经进
入了实地考察企业的第三站。8月15日-18

日，卫浴行业的领导和各媒体记者先后参
观了位于福建省的九牧厨卫、路达工业、
申鹭达卫浴、辉煌水暖、中宇卫浴、华盛卫
浴。卫浴行业领导和各媒体记者与卫浴企
业领导人进行了深入沟通，并深入各企业
生产车间进行了实地考察。

企业规模不断扩大

在楼市调控不放松和经济增速放缓
的双重影响下，这些身处“水暖之乡”的企
业却始终保持着增长和扩容的势头。记者
在九牧看到一条3 . 2米的隧道窑正在调试
过程中，正式投产后公司的产能会大幅提
高。无独有偶，申鹭达卫浴卫浴的一条隧
道窑今年7月18日，举行了隆重的点火仪
式。中宇卫浴和辉煌卫浴的新厂房也在建
设过程中。辉煌、中宇、九牧和申鹭达有南
安卫浴“四大家族”之称，如果他们的产能
增加，再加上南安其他卫浴企业的产能，
则福建南安卫浴产能将超过1000万件，年
产值超过70亿元。

这种产能的扩张很大程度上是
福建南安卫浴企业实现“二次创业”
具体体现，在和各企业领导人交流
的过程中，他们提到最多的也是“二
次创业”，中宇卫浴总裁蔡吉林还风
趣的称自己是“创二代”。企业这种
产能的增长，虽然有利于行业更快
洗牌，但也会造成产能的过剩，不可
避免的是对资源的浪费。

生产加研发两条腿走路

一边是现代化的企业生产线，一边是
高精尖的研发实验室。跳出传统低层次生
产加工模式，逐步向智能科技化转型，这
是此次走访中，记者最深刻的感受。

“水暖卫浴早已不再是个低技术含量
的行业。阀芯技术、烧制工艺的升级，智能
电子、数控技术的运用，包括越来越高的
健康环保要求，不断在给这个行业注入技
术含量。九牧一直坚持产品的自主研发，
目前有500多项专利。产品设计从功能性
出发，主张健康、绿色、人性化。”九牧集团
董事长林孝发在与记者交流时表示。

在九牧、路达以及辉煌卫浴的检测实验
中心，记者看到除了水龙头开合次数、马桶
盖缓冲升降、盐雾试验、软管抗拉等常规的
物理性能检测，工作人员同时还在进行产品
原子分析、水质检测等多项精密测试，以确
保水龙头的安全。“水质铅超标事件对卫浴
行业震动很大。路达2009年就开始研发无铅
铜，因为我们的产品主要做出口，必须达到
欧美标准。”路达集团副总经理朱建洪说。

“在产能跟进的同时，要变制造为创
造，变生产加工为产研一体化，这样我们
的企业才能在国际舞台上拥有竞争力。”
辉煌水暖集团董事长王建业如是说。

三、四线城市还大有可为

由于楼市调控、产品出口受阻、人民
币升值及原材料上涨等因素的影响，国内
卫浴行业正面临着严峻考验。今年上半
年，产能、销售不仅没有下滑，反而都保持
在一定的增长幅度，这是此次福建考察期
间，几家卫浴企业老总给出的统一答案。
而他们不无一致的认为，三四线市场的渠
道建设和营销创新是重要原因。

“北上广深确实存在销售下滑，而这
种现象也蔓延到了二线市场。怎么办？渠
道下沉是肯定要做的事情。”九牧卫浴大
客户部总经理张伟表示。

辉煌水暖、申鹭达、华盛卫浴上半年
的业绩报告均显示出，非省会城市，尤其
是县级市甚至农村市场，为产品销量的提
升起到了关键作用。除了渠道下沉，营销
模式创新也为企业带来了困境中的活力。
前不久，中宇卫浴从江西市场邀请了近
700位消费者，赴其南安总部参观考察。精
致的产品体验中心、现代化的生产厂区让
参观者赞不绝口，现场纷纷下订，销量提
升立竿见影。“其实销量的提升还在其次，
关键是顾客切实感受到品牌卫浴企业是
怎么在做的，回去之后的口碑效应是企业
更大的财富。”中宇卫浴总裁蔡吉林说。

家居建材大鳄红星美凯龙开始搞网上
团购了！这在行业内引起不小的震动。8月11

日，红星美凯龙在北京举行了首场团购活
动，有近4000人线上报名，现场签到近2000

户，签到排队有一两百米长，用户要排半小
时以上才能拿到团购优惠的入门券，当日
销售爆棚。消费者都说：红星美凯龙团购，
实惠到家了！

据业内人士透露，济南红星美凯龙也
要网上团购了！为此，我们走访了红星美凯
龙团购负责人，特地为最近需要购买家居
建材产品的读者制定家装省钱只攻略：

攻略1：记住团购时间：8月25日(周六)上
午9：30到下午5:30。地址是济南市天桥区北
园大街225号

攻略2：上网到红美商城
(www.mmall.com)团购页面报名。注意选择
济南的团购活动，不要报错团了。

攻略3：8月25日(周六)去天桥区北园大
街的红星美凯龙，千万别忘了签到，在一楼
中厅。不签到，就没法获得团购优惠。

攻略4：仔细查询“装客时段”中的产品
和销售时间。“装客时段”的产品是限时销
售，只卖一小时，而且都是大便宜，千万不
要错过。

攻略5：激情秒杀和1元拍卖。那可是既

省钱又好玩，热闹非凡：让你手快，秒杀折
桂枝；数我胆大，拍卖夺桂冠。对秒杀拍卖
现场的激动，你一定要有思想准备哦。

激动了，累了，也饿了。不要紧。红
星美凯龙的团购队伍居然安排好了午餐。
只要你签到，就能领取一张免费午餐券。
吃好了，精神补足了，继续秒杀，接着拍
卖!

攻略6：“总裁签售”肯定也是一个不能
错过的环节。九大品牌，优惠基础上再打
折，不是总裁不签售。总裁签售了，折扣也
基本上打到底了。

攻略7：红星美凯龙是一个环境非常优
雅的shopping mall，来了就要好好转一转，
放松心情，慢慢享受。跟着团购的指示牌，
按照团购手册上的品牌描述，尽可能地浏
览世界各地著名品牌的家居建材产品，琳
琅满目，尽情想象你的新家应该怎样设计
如何装扮。

攻略8：选好产品，付款埋单后，千万别
忘了到抽奖处领取抽奖券，是46寸高清液
晶电视？IPad2？还是全自动洗衣机？呵呵，你
尽管选吧，然后就看是不是你的幸运日了。

看完以上的省钱攻略，心动了吧？那就
赶紧行动吧。8月25日天桥区北园大街225号
红星美凯龙，咱们不见不散。

逛街？看电影？吃饭？想好
怎样度过一个既浪漫又实惠
的情人节了吗？正赶上装新房
的情侣们是不是还在顾及身
后的装修任务？欧亚达家居七
夕狂欢夜Ⅱ马上上演，劲爆的
促销活动为您解决后顾之忧。
8月25日18:00-22:00，欧亚达家
居将呈现比以往更大规模的
优惠阵容，返10%现金、重磅抽
奖、7元秒杀、1000个护颈枕免
费送等等。当晚如此狂欢，怎
能不让人期待？

七夕狂欢Ⅱ 欧亚达再
现奇迹

去年七夕，欧亚达家居首
推七夕狂欢夜，而当晚仅3个
小时所创下的3000万销售也
成为家居界的又一个神话。今
年七夕，欧亚达家居将再度发
力，七夕狂欢夜Ⅱ也将为你而
来！8月25日即本周六晚，将联
合近全场家居品牌及工厂共
同推出极具震撼性的优惠力
度。给您带来一个狂欢夜优惠
的夜晚。

钜惠之夜—返10%现金、
100件大礼重磅抽、10吨汽油满
额赠……

返现活动，是有史以来商
场补贴力度最高的一次，议价
成交之后，商场再实打实补
贴，返您10%现金。活动当晚
只要您来，必有收获，仅凭
入场券即可领取免费礼品一
件，还可以参加免费抽奖活
动，精美壁纸、挂烫机、电
水壶等奖品不用购物也有机
会拿回家。购物缴款满2000

元即可有机会抽到ipad2、品
牌洗衣机、折叠自行车等超
值大礼。汽油作为目前我们
每日所需的行车用品，本次
活动欧亚达家居准备了10吨
汽油卡，只要您购物满额即可
领取，先到先得哦。

温馨之夜—关爱有车一
族 1000个护颈枕免费送

关爱您的颈椎健康，“幸
福相约 一路有你”欧亚达家
居济南站爱心护颈日也将与
当晚活动同期举行。欧亚达家

居将携手吉斯床垫向全市的
的士司机及有车一族，免费派
送1000个护颈枕，总价值约10

万元。旨在向广大市民传递关
爱颈椎健康的理念，抵制疲劳
驾驶，向泉城有车一族送出一
份爱心。活动当晚，凭您本人
行车证或驾驶证，和入场券即
可到指定活动地点领取，每人
限领取一个，送完即止。

狂欢之夜—非诚勿扰大
型相亲会、市京剧团七夕演出

七夕是个甜蜜温馨的节
日，针对单身的朋友，欧亚
达现场举办“非诚勿扰”大
型相亲会，在现场三个小时
左右的相亲活动中，嘉宾们
将进行“众里寻TA”、“问
题抢答”、现场版“非诚勿
扰”三个互动环节，亲友团
也将参与其中，帮助场上嘉
宾一起寻找真爱。 2 5 日 1 8

点，欧亚达家居等待各位嘉
宾和亲友团的到来！

一切为你而来，为实惠、
为狂欢，只为这一夜！

格行业资讯

8月18日晚，银座家居“九年华诞·耀世盛典”九
周年庆典活动在银座家居北园店隆重上演，来自济南
各大媒体记者与数百名消费者共同见证银座家居九周
年盛大庆典。庆典活动由济南电视台主持人毛蕾、徐
哲特约主持，著名影星何家劲先生也在晚上空降银座
家居北园店，为消费者带来了惊喜，现场穿插消费抽
奖活动等，整个庆典活动成了银座家居与消费者的狂
欢之夜。

上周六下午3点30分，庆典活动正式开始，山东银
座家居有限公司总经理张庆胜先生致辞，介绍九年来
银座家居的发展历程及未来规划。银座家居第一家店
面自2003年8月16日开业至今，已在济南、淄博、威海、
东营、临沂、滨州、潍坊等地开设门店，现有经营面积80

万平方米。 到2012年，银座家居将完成山东主要地市
全面开店的规划，同时省外扩张将向全国重点城市推
进，力争成为全国建材家居行业的领先企业。

活动现场，作为神秘嘉宾出席活动的香港影星何
家劲亲临银座家居，引来现场消费者和影迷的喝彩与
掌声，也再一次将庆典活动的气氛推向高潮。

此次银座家居九周年活动的宗旨是感恩消费者，
回馈消费者，活动期间除全场补贴之外，还有大奖环
节，Iphone、Ipad等热销电子产品受到消费者的追捧。与
此同时，银座家居为了回馈老顾客，面向全市公开找寻
最早开单的9名老顾客，并为其送上9周年特殊大礼。

作为银座家居一直关注的公益事业，此次九周年
庆典活动，来自银座家居的索菲亚衣柜、浪鲸卫浴、沃
克家具、银座家居乐居生活馆、箭牌卫浴等诸多品牌参
与义卖献爱心。

活动现场的消费者王先生在接受采访时表示，“银
座家居作为本地知名家居企业，无论是卖场信誉还是
驻场品牌产品品质都让我们消费起来更放心，此次活
动促销确实给了实实在在的优惠，参加今天晚上的义
卖活动还能通过自己的消费与银座家居一起为社会献
爱心，选择这种有社会责任感又能回馈消费者的企业
是不会错的。”

银座家居

九年华章庆典精彩落幕

家装省钱之攻略：
团购红星美凯龙

七夕狂欢
欧亚达8月25日晚钜惠来袭
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