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今日潍坊
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本报8月27日讯(记者 宋昊阳)27

日，记者了解到，启辰D50上市仅两
个月就实现销量过万的成绩。根据
最新统计数据显示，启辰D50作为
东风日产旗下启辰品牌的首款量产
车，其节能环保等特质尤为受到消
费者欢迎。

东风日产工作人员介绍，搭载
日产著名的HR16DE发动机，创新应
用赛车级加工工艺和多种降低摩擦技
术，匹配最为成熟可靠的MT、AT

变速箱，启辰D50手动车型实现百公
里综合工况油耗仅6 . 4L。而在其首保
车主调研中发现，很多有经验的车主
日常驾乘的油耗只有5个多油，其高
效环保的特质广受赞誉。

据了解，在东风日产的品牌背
书下，启辰D50在做工、平台、空
间上的优势，为其赢得了消费者的
认可。作为东风日产精英团队倾力
开发而成的车型，启辰D50源于曾
经诞生过颐达等畅销车型的日产全
球 B 平 台 。 经 过 精 心 调 校 ， 在 空
间、安全性等各项性能指数上，均
全面领先同级车型。

东风日产副总经理任勇介绍，
“启辰D50成为东风日产第六个月销
量过万的车型并不是痴人说梦”，毕
竟这是东风日产以整个集团之力进行
的新事业。

驾乘安全，对城市生活的影响越来越
大。2012年，中国消费者协会确定年主题为

“消费与安全”。由中国消费者协会等发起
的14443份有效调查问卷统计结果显示，消
费者购车时最关注的因素是安全性。

正是看到这一趋势，作为自主品牌大
两厢家轿市场的销量冠军，作为当前城市
代步家轿的主流之选，景逸在2012款新品
的优化升级中，将原有的安全优势再次升
级，进一步提高了安全性能。

据了解，在日前开幕的北京国际车展
上，景逸2012款新品亮相。目前，该车已
经陆续抵达风行汽车各地4S店，正在火热
销售中。

李述伟

自8月1日起至10月31日，北京汽车
E系列将开展“三包三免”优惠活动。
具体优惠政策如下：

“三包”钜惠，独一无二
消费者购买北京汽车E系列即可享

受全国独一无二的“三包”政策，北汽
是目前国内唯一一家承诺“三包”的汽
车厂商。消费者购买的E系列在“三
包”期限内 ,凡是符合退/换车标准的，
均可申请退/换车。而对于“三包”退/

换的标准，将严格按照北京汽车公布的
“严重安全性能故障”和“发动机、变
速器主要零部件质量问题”等60条细则
执行。

“三免”重礼，量身定制

除了统一的“三包”服务之外，北
京汽车为充分满足消费者个性化需求，
还提供“三免”优惠方案，消费者可根
据自身情况3选1。方案一：两年期贷款
利息全免，日供仅需57元。方案二：购
买E系列即可免费获得全车险，包含险
种：车损险、第三者责任险、全车盗抢
险和不计免赔特约险。方案三：购买E

系列即可享受3年或6万公里的免费保养
(以先到为准)。北京汽车E系列自今年3

月份上市以来，便受到广大消费者的极
大关注。加之如此丰厚的回馈政策，是
时候入手一辆北京汽车E系列了，您还
等什么呢？

宋春博

德系大钢炮

2012款景逸安全升级受赞
北京汽车E系列“三包三免”强势来袭

启辰D50上市两月

销量过万

电子商务将引汽车业新模式
内忧外患从来都是一场革命诞生的

摇篮。当前汽车行业在经销模式上遇到库
存压力高企、渠道建设成本加大、限购预
期加剧等种种困境，汽车电子商务似乎看
到了取而代之的契机。

日前，省外某报对18218名受访者就
“你觉得汽车电子商务可以缓解当下车市
哪些问题？”展开调查，其中59 . 12%的受访
者表示，汽车电子商务可以有效节约渠道
建设成本，因而要加速渠道下沉步伐。

此外，随着向二三线市场延伸，人才
也是车商在渠道建设中需面对的问题。而
汽车电子商务的推行，因可以实现远程化
和标准化的销售，所以能改变这种局面。

在对电子商务接受度更高的一线城
市，被动或主动减少实体经销商数量，通
过网购渠道销售，有体验中心和小型化的
售后网点提供实体销售、售后服务将是车
企在进入“限购时代”的一线城市保持存
在感的选择。

中国汽车流通协会副秘书长罗磊告
诉记者，借助电商使得渠道优势得以强化
的经销商话语权也将增强。

记者了解到，截至2012年上半年，天猫
汽车累计销售整车近2000台，除了吉利及
江淮已在天猫开通旗舰店，上海通用雪佛
兰授权的经销商也已进驻天猫。其他包括
浙江和诚、上海永达、宁波轿辰、浙江元

通、北京首创森美、深圳兆方等多家汽车
经销商集团入驻，带来了宝马、奥迪、奔
驰、沃尔沃、一汽丰田、东风日产、北京现
代等众多品牌车型在网络上销售。

并且，汽车电子商务的特点将引导汽
车逐步走向按需生产的新模式，从而缓解
当前车市面临的库存难题。就是先由网络
平台收集客户订单和对配置、内饰、颜色
等属性的需求，再由厂家定制生产，针对
性更强，效率也更高。此外，以江淮悦悦为
代表的纯网络车型也将开辟汽车销售的
新模式，一些特定车型将会抛弃传统渠
道，成为网络独享的车型。

于冰
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