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债券基金和基金定投“双管齐下”

单身青年买房买车不是是是梦梦梦

投资规划
秦先生应该着手建立家庭紧急预备

金，它主要用来应对家庭生活中遇到的失
业、事故等意外状况及突发事件。建议秦
先生留出1 . 2万元作为个人紧急预备金(6

个月的生活支出)，其中0 . 2万元以活期存
款方式留存，1万元投资于短期理财基金。
同时，秦先生可申请工行信用卡，享受最
长56天的免息还款期，不仅能在急需资金
的时候应急使用，还可以代替现金刷卡消
费，提高资金的使用效率。

经过风险评估测试，秦先生属于风险
喜好型投资者。同时，秦先生赚钱能力强，
且事业处于不断上升的阶段，身体状况也
是一生中最好的阶段，父母也尚处在壮年
阶段，可谓无牵无挂。因此，在理财上，可
以构建一个相对积极的投资组合。将10万
元重新组合，其中5万元可投资于人民币
理财产品。目前工商银行推出多款人民币
理财产品，多种期限可供客户挑选，既可
以获得可观收益，又不必占用很多时间来
打理，可谓一举两得。另外5万元投资于基
金。

秦先生对资本如何增值很感兴趣，目
前投资了5万元的股票，但是对风险投资
市场和风险投资工具却不是很了解。对于
这种情况的投资者而言，最好的投资工具

是债券基金。债券型基金又可分为纯债券
型基金和偏债券型基金，两者的区别在
于，纯债券型基金不投资股票，而偏债券
型基金可以投资少量的股票。按照目前的
宏观经济形势和经济周期规律，可以先选
择纯债券型基金。如果5年后结婚，投资本
利收入基本可以满足为结婚而准备的装
修、家具和其他相关费用。

保险规划
秦先生平时都过着典型的年轻白领生

活，有养老保险和医疗保险等基本保障，由
于秦先生经常与同学和同事一块去旅游、
登山等户外运动，这都增加了意外的风险。
意外和重疾的风险都是无法预测的，所以
还是有必要购买一些保险来增加保障，比
如人身意外险、定期寿险和残疾险等。一旦
有意外发生，可获得较完善的保障，有些意
外险还通过附加保险计划来获得意外医药
补偿和住院给付金，可有效缓解因遭遇意
外而给家庭财务带来的损失。

另外秦先生还可购买工商银行代理
的一款太平人寿金生恒赢年金保险，投保
年龄在出生满30天-59周岁，交费期分为
趸交、5年、10年、15年和20年，保险期限为
终身。从第一年末开始，每年给付5%的基
本保险金额，每年有年度红利。此保险责
任有生存保险金和身故保险金，受益人可

每年领取生存金，也可以分几个时间段领
取，不受时间和次数限制，在人生的每个
阶段(如上大学、结婚等)都能领取一笔稳
定的资金支持，直到被保险人身故。购买
该保险还可附加住院医疗保险、重大疾病
保险。

购房购车规划
秦先生今年打算买房，虽然由父母来

付购房首付款，但是贷款的相关费用还是
由秦先生来承担的。比如秦先生打算购买
一套总价50万元左右的房子，首付15万元，
剩余35万元是商业贷款。以35万元商业贷
款、贷款期限20年、现行贷款利率6 . 55%为例
计算，每月约还款2620元。秦先生可每月投
资1000元钱做基金定投，基金定投具有长期
投资积少成多的优势，作为一种长期投资
工具，可以在较长的一段时间内有效地摊
低投资成本，并且在成本均衡的情况下，获
得较高的收益，假设年收益率6%，5年后预
计本利合计约8万元左右，可用于支付部分
购车款。考虑到秦先生5年后需要结婚，购
车目标可放在结婚后进行，一是由于结婚
前期的准备费用可能会增加，此时买车可
能会造成资金困难；二是由于结婚后，资金
会充裕很多，买车将不会是什么问题。

(本文仅代表个人观点，据此入市，风险
自担)

理财规划◆ ◆

从秦先生的现金流量表上看，其收
入大部分来自工作收入，理财收入偏少，
说明秦先生应加强理财方面的收入。其
次，储蓄结余较高，说明秦先生储蓄意识
较强。但秦先生现在正处于单身阶段，是
经济独立后到成家前的关键时期，在这

个阶段，秦先生还需要明确的规划，毕竟
未来还有很多需要用钱的地方，要明确
重点。

从秦先生的资产负债表上看，由于
刚参加工作，攒了10万块钱非常不容易，
但10万元钱投资于什么，还需要根据自

身的风险测试结果和未来的理财目标来
确定。流动性资产几乎为零，说明秦先生
不愿意把钱放在活期账户中，有一定投
资意识，但是一旦遇到生活中的意外状
况及突发事件，将很难应对，因此秦先生
还需要建立存款准备金。

财务分析◆ ◆

您现在持有哪几家银行的卡
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

日照金融行业“百姓金口碑”评选调查问卷

您对哪家银行整体最满意
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

您对哪家银行的业务服务最满意
□工商银行 □农业银行 □中国银行
□建设银行 □日照银行 □邮储银行
□招商银行 □兴业银行 □农村信用社
□交通银行

您认为哪家银行最具创新力
□工商银行 □农业银行 □中国银行 □建设银行 □日照银行
□邮储银行 □招商银行 □兴业银行 □农村信用社 □交通银行

您最信赖哪家银行的理财产品
□工商银行 □农业银行 □中国银行 □建设银行 □日照银行
□邮储银行 □招商银行 □兴业银行 □农村信用社 □交通银行

保
险
类

您所投保的保险公司
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您对哪家保险公司整体最满意
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您对哪家保险公司的业务服务最满意
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险
□天安保险 □永安保险 □大地保险
□安邦保险 □中华保险 □阳光产险
□安华保险 □民安保险 □都邦保险
□渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿
□太平人寿 □人民人寿 □国寿财险
□阳光人寿

您认为哪家保险公司最具创新力
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险 □天安保险 □永安保险
□大地保险 □安邦保险 □中华保险 □阳光产险 □安华保险
□民安保险 □都邦保险 □渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿 □太平人寿 □人民人寿
□国寿财险 □阳光人寿

您最信赖哪家保险公司的产品
□人民保险 □太平洋产险 □平安产险 □天安保险 □永安保险
□大地保险 □安邦保险 □中华保险 □阳光产险 □安华保险
□民安保险 □都邦保险 □渤海保险 □国寿保险 □太平洋寿险
□平安寿险 □泰康人寿 □新华人寿 □太平人寿 □人民人寿
□国寿财险 □阳光人寿

证
券
类

您拥有哪家证券公司的账号
□齐鲁证券黄海一路营业厅 □齐鲁证券海曲路营业厅
□中信万通证券

您对哪家证券公司最满意
□齐鲁证券黄海一路营业厅 □齐鲁证券海曲路营业厅
□中信万通证券

您对以上金融企业还有哪些意见和建议，欢迎拨打咨询电话：8308129、8308115

市民参与方式:信件可寄至:日照市烟台路丽城花园西门齐鲁晚报《今日日照》 电子邮件:yupeng_5850@163 .com

银
行
类

备注

姓名： □先生 □女士 手机：

秦先生的主要压力
集中在结婚、购房、购车
等目标上。由于今年秦
先生打算买房，而父母
已经为他准备好首付
款，因此秦先生的理财
目标主要集中在以下两
点：1、初步打算5年后结
婚，希望现在能为将来
结婚准备装修、家具和
其他相关费用。2、为自
己购买一台12万元左右
的汽车。

秦先生今年25岁，
就职于日照市一家大型
钢铁公司，收入方面，秦
先生月薪6000元，年终
奖4万元。有养老保险和
医疗保险等基本保障。

支出方面，秦先生
每月基本生活开销2000

元左右，由于酷爱旅游
和登山运动，每年在这
方面支出平均约2万元。
资产方面，秦先生目前
持有市值5万元的股票，
定期存款5万元。秦先生
父母健康，都在事业单
位工作，有基本的养老
保险和医疗保险等，对
秦先生来说没有后顾之
忧。 理财经理：许崇南

理财案例

理财目标

编辑：化玉军 组版：张静

国际金融理财标准委员
会AFP持证人、取得基金代理、
保险代理、银行从业等多项资
格认证。多年的金融从业经历
和理财工作经验，熟悉银行业
务操作流程和管理规则，具备
超前的投资理财理念、扎实的
投资理财知识背景以及丰富
的个人理财业务实践经验。擅
长个人综合理财策划，为客户
提供丰富多样的投资理财方
案。

从业网点：中国工商银行
股份有限公司日照石臼支行

地址：日照市东港区黄海
一路68号

财富热线：0633—8339658
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