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信用卡购车 精打细算更省钱
建行加盟齐鲁车展 为购车者提供一站式服务

三种贷款方式

助力购车计划

当前消费者购车如需要
贷款，一般有三种贷款渠道，
一是从汽车经销商处申请汽
车金融公司贷款，二是向商
业银行申请汽车贷款，三是
向商业银行申请信用卡购车
分期付款。目前由于监管的
需要，大部分商业银行对汽
车贷款的审批政策较严，有
些银行干脆停止了汽车贷款
业务，客户申请汽车贷款比
较困难。因此目前通过汽车
金融公司贷款和信用卡分期
获得购车贷款是最常用的途

径。这两种途径虽然都能获
得贷款，但两者在价格、运作
方式上存在着很大的区别，
消费者在选择时一定要注意
了解清楚。一般汽车金融公司
的购车贷款利息较高，虽然不
同品牌的汽车金融公司的贷
款利息稍有不同，但总体上年
息都在7%以上。另外，所有的
汽车金融公司都会另外收取
不同额度的手续费，加上这部
分手续费，贷款的实际付息率
往往会达到10%以上。另外汽
车金融公司在客户贷款时必
须要求车辆抵押，有些公司还
要求追加自然人担保，贷款人
可能还会增加一些抵押费和
担保费支出。因此消费者选择

汽车金融贷款时，一定要充分
了解费用支出情况，以避免预
算超支。汽车金融公司贷款的
优势在于速度比较快，由于增
加了担保措施，汽车金融公司
对贷款客户的审批条件会宽
松一些。对贷款价格不敏感，
希望尽快开上爱车的客户一
般会选择这种贷款形式。

信用卡购车

分期付款渐成主力

信用卡购车分期业务是
指信用卡持卡人向发卡银行
申请将在指定分期汽车经销
商购买汽车的一定金额，均
分成若干份并按一定期限分

次偿还，经发卡行核准后，持
卡人通过信用卡在约定期限
内逐月还款，并按照发卡银
行规定支付一定手续费的信
用卡付款方式。

购车分期付款与消费者
熟悉的房屋按揭贷款有类似
的地方，比如也需要交一定
比例的首付款，剩下的余款
按月份次等额偿还。也有很
多不同的地方，比如房屋按
揭贷款需要交利息，利息是
每月支付；而信用卡分期付
款则不交利息，要交手续费，
而且银行一般要一次性收
取。同时期限也不同，房屋按
揭贷款期限可以较长，最长
可到30年，而信用卡分期付

款的期限较短，购车分期最
长3年。再有就是房屋按揭贷
款必须用所购房产作抵押，
而信用卡购车分期根据不同
银行的政策，所购车产抵押
不是必须的。信用卡分期的
好处是价格较低，以建设银
行的购车分期为例，一年购
车分期的手续费仅为分期额
的4%。同时一般不要求车辆
抵押和追加自然人担保，因
此客户整体贷款负担较轻，
但客户要持有建行信用卡，
如果不是信用卡持卡客户，
则必须先办理信用卡成为信
用卡持卡客户。

目前各大品牌的汽车厂
商为了提高市场份额、扩大

销路，往往不定期地开展很
多促销活动，在购车贷款和
购车分期业务中进行贴息，
为购车客户提供价格上的优
惠。消费者在购车时一定要
做足功课，提前了解各类车
型优惠促销信息，才能获得
最大的价格优惠。建设银行
购车分期业务开办以来，积
极与各大汽车厂商合作，为
消费者提供优惠手续费率。

在本次齐鲁车展上，建
行山东省分行为几十款车型
提供优惠费率，其中还有很
多实行零手续费率，真正实
现了让消费者“用建行的钱，
买自己的车”。

(财金记者 薛志涛)

在中国经济增速放缓、
企业有效信贷需求不足、利
率市场化开闸等因素影响
下，上市银行依旧交出了亮
丽的“期中”成绩。上半年16

家银行净赚5453 . 36亿元，占
全部上市公司利润总额的
一半以上。然而，在光鲜夺
目的数字背后，手续费及佣
金净收入大幅下滑、不良贷
款攀升等数据、细节一样值
得关注。

随着利率市场化的临
近，“掘金”中间业务是商业
银行的一致选择，手续费及

佣金更是其中发展最快的一
项业务。然而，上半年股市、
基金等投资市场行情持续惨
淡、监管层规范银行收费等
事件使得上市银行中间业务
增长乏力，四大行手续费及
佣金收入普现个位数增长，
甚至有银行收入下降，这一
现象在近年来极为罕见。

据记者统计，16家上市
银行上半年手续费及佣金
净收入2360 . 15亿元，平均增
幅 3 3 . 4 9 % 。与 去 年 同 期
54 . 50%的平均增速相比，今
年上半年各家银行的手续

费及佣金净收入增速急剧
下降，大型银行尤为严重。
其中，工商银行、农业银行、
建设银行手续费及佣金净
收入同比仅增长1 . 9%、4 . 8%

和3 . 3%。而去年同期，四大
国有行手续费和佣金净收
入普遍增长20%以上，中国
银行和建设银行增速分别
为23 . 56%、27 . 87%，工商银
行增长45 . 8%，农业银行增
长更是高达65 . 4%。除上述
银行外，华夏银行、民生银
行、浦发银行、北京银行等
也遭遇了手续费及佣金净

收入增速下滑的困境。
人民币结算业务减少、

基金代销负增长、监管层加
大价格管理力度等因素是
上市银行手续费及佣金净
收入增速放缓的主要原因。
针对手续费及佣金收入高
增长光辉不再的现象，业内
人士建议，银行应通过金融
创新与服务提升来推动中
间业务的发展，加快银行业
务形态转化，从收购兼并服
务咨询、贵金属、理财业务、
投行等业务中寻找新的利
润增长点。 (北京商报)

光大银行，在以“小微
企业的成长历程”为出发点
的基础上，精心为小微企业
量身定制了“链式快贷”的
阳光助业贷服务，满足核心
企业的上、下游链中需要补
充经营活动所需周转资金
的个人和法人的贷款融资
需求。

“链式快贷”覆盖面广，
包含了核心企业的租金链、
产业链和经销链上各种有
需求的小微企业，甚至个
人。

缺少足够的抵押物或
担保人也是很多小微企业
非常头疼的地方，“链式快
贷”则可以大大减少这方面

的难度。由于处在核心企业
的上、下游链条中，经营稳
定、信誉好的核心企业本身
就是合格的担保人，在质押
物上应收账款、商业汇票、
回购、协议代偿等丰富多
样，总有一种适合小微企业
的需求。

小微企业所需资金多
半是临时需求且急用，而一
般银行繁杂的审批程序往
往会“误事”。链式快贷显著
的优点就是“快”：审批快，
仅需风险总监和主管行长
双签，单笔贷款更可以现场
审批；流程快，调查、审查和
审批表合一，简化了程序和
手续材料，单笔贷款只需提

供“1表+3证”，即贷款申请
表、身份证明、收入证明、用
途资料证明。多措并举保证
贷款能够迅速、及时地帮助
企业解决实际问题。

另外，链式快贷单笔贷
款和额度授信的方式提供
了更大的灵活性，原则上
300万元、最多500万元的授
信额度足够满足小微企业
的资金需求，期限可达3-5
年也能保证资金的周转。还
款时则可以在按月等额/等
本或按月还息
到期一次还本
多种方式中，
灵活选择最适
合的。

光大银行相关负责人
表示：产业链模式是企业经
营发展的大势所趋，可以
有 效 整 合 资 源 并 节 约 成
本，核心企业配套的小微
企业是不可或缺也是最薄
弱 的 一 环 ， 光 大 银 行 的
“链式快贷”为这个薄弱环
节注入一剂“强心针”，快速
打通产业链的同时为小微
企业腾飞插上翅膀，实现

“阳光助业 与您共成长”
的服务使命。

近日，备受各界瞩目的
亚洲银行300强排名正式发
布，青岛银行再次入围，排
名239位，较2011年度排名
提升5位。排行榜显示，青岛
银行排名位居山东省内城
商行第一名。

全球华人信息平台

权威发布

亚洲银行300强排行榜
是由《亚洲周刊》每年发布
的权威排名。该刊于1987年
在香港创刊，是全球第一
本、且是目前唯一一本国际
性中文时事周刊。

亚洲银行 3 0 0强排行
榜，是由《亚洲周刊》研
究部根据亚洲银行数据库
汇总整理而成，以对亚洲

地区和华人社会作出重大
贡献为标准，在每年推出
客观中立，超越政治和意
识形态的亚洲银行专业排
名，极具权威性。该榜单
基本反映了世界及亚洲经
济形势的脉络。经过金融
危机的几年调整，中国银
行业异军突起，取代日本
在亚洲银行业的霸主地位，
而且这样的格局正逐步巩
固。

特色银行 快速成长

在快速稳健发展的基
础上，2012年，青岛银行继
续提升精细化管理能力和
水平，探索差异化、特色化
发展之路，经营业绩不断提
升。截至6月末，青岛银行资

产总额达898亿元，较年初
增长128亿元，各项存款675
亿元，较年初增长55亿，累
计实现经营利润9 . 47亿元，
完成全年计划的63%。

得益于“深耕细作、细
分市场”理念推行，青岛银
行零售业务取得快速发展。
上半年，青岛银行让利于
民，迅速推出优惠利率政
策，多管齐下，零售存款总
额超过153亿元，新增近30
亿元，增幅位居岛城金融机
构的前列。

借行庆东风

济南分行扬发展之帆

四周年行庆来临之际，
济南分行创新业务不断涌
现，各项业务全面发展。借

助“青银天富理财节”的举
行，济南分行组织了十几场
客户交流互动活动，推出的
理财讲座、理财进社区等活
动，深得客户喜爱。

济南分行推出的一期、
二期行庆理财产品以预期
5%的年化收益率，快速售
罄，更多青岛银行“月月赢”
理财产品循环发售中。
济南分行：
营业部：济南市历下区历山
路天鹅大厦0531-81676300

高新区支行：济南市高新区
新泺大街2 0 0 8号银荷大厦
0531-68605100

济泺路支行：济南市天桥区
济泺路82号齐鲁鞋城品牌港
0531-81607100

章丘支行 (筹 )：章丘市汇泉
路765号嘉华购物广场

8月30日，交通银行正式
对外发布2012年中期业绩。
2012年以来，在全球经济持续
下行的压力下，中国经济朝
着宏观调控的预定目标稳步
增长，但仍然面临着协调稳
增长、控通胀和调结构等多
重挑战，银行业经营环境更
趋复杂。交行灵活应对不断
变化的外部环境，积极推进
战略转型，努力打造市场优
势，各项工作取得较好业绩。

按国际财务报告准则审
计口径，截至2012年6月30
日，交通银行资产总额达到
人民币51,522 . 08亿元，比年
初增长11 . 73%；客户存款余
额达人民币35,923 . 12亿元，
较年初增长9 . 41%；客户贷款
余额 (拨备前，如无特别说
明，下同)达人民币28,059 . 20
亿元，较年初增长9 . 53%。实
现净利润人民币310 . 88亿
元，同比增长17 . 78%；年化

平均资产回报率和年化平均
股 东 权 益 报 酬 率 分 别 为
1 . 28%和21 . 82%，较上年全
年分别提高0 . 09个和1 . 30个
百分点；净利差和净利息收
益率分别为2 . 47%和2 . 61%，
同比分别提高1个和6个基
点。减值贷款率为0 . 82%，比
年初下降0 . 04个百分点；拨
备覆盖率达到273 . 53%，比年
初提高17 . 16个百分点；资本
充足率和核心资本充足率分
别为12 . 57%和9 . 58%，符合
监管要求。按中国银行业监
管口径计算，存贷比 (本外
币)为71 . 85%。

报告期内，交行连续第
四 年 跻 身《 财 富 》( F O R -
TUNE)世界500强，营业收
入排名第326位，较上年提升
7 2 位 ；列《 银 行 家 》( T h e
Banker)杂志全球千家最大
银行一级资本排名第30位，
较上年提升5位。 (段艳)

亚洲银行300强揭晓

青岛银行位列山东城商行第一位

光大银行“链式快贷”快速打通产业链

交行上半年净利润310亿

同比增长17 . 78%

格财金资讯

上半年16银行净赚5453亿
手续费收入增速下降引发转型呼声

日前，中国保监会披露，
各地区、各公司2011年底以
前的积压未决赔案案件清理
率 为 6 3 % ，金 额 清 理 率 达
37%。

保监会网站于日前公布
了上述消息。在会上，保监会
副主席周延礼表示，今年以
来，各地保监局共派出检查
组200个，人员1981人次，检
查各级保险机构195家次；累

计对15家保险公司的29家分
支机构实施了行政处罚，合
计罚款252 . 5万元，同时对40
名相关责任人处以警告、罚
款，合计罚款55 . 8万元。

保监会副主席周延礼指
出，保护保险消费者权益是
保监会今年的工作核心，全
行业着力完善制度机制，初
步形成了多方参与、齐抓共
管的工作格局。 (中新)

保监会：清理未决赔案初见成效

进入9月份以来，黄金
消费市场逐步进入旺季，业
内有“金九银十”的说法。
加上国际金价上涨，消费者
买涨不买跌，多重作用下，

推动黄金饰品价格重返高
位。专家说，“如果国际金价
突破1700美元大关，金饰品
价格势必还将继续上调，从
而创下年内新高。” (南方)

中秋临近 黄金藏品炙手可热

图图中中的的鸳鸳鸯鸯锁锁和和花花开开富富贵贵金金条条在在中中行行、、建建行行、、交交行行指指定定网网点点

以以及及中中钞钞国国鼎鼎直直营营店店有有售售。。
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