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创富

当品：

个人急需筹钱

企业换取流动资金

“找了几家银行，都没贷下来，
咨询了民间借贷公司，利息又太
高。”济南从事室内装饰的李先生
常为钱犯愁，他的资金需求量不
大，生意却随时可能上门。

“没想到典当行解决了我的资
金难题。”李先生说，在朋友推荐
下，他把房子在典当行做了抵押，
获得了50万元长期授信，凡是揽到
工程急需用钱时，即可前来支取，
并且可以随借随还。

“很多原先不可能进这道门的
人，如今也来典当行寻求资金帮
助。”济南一家典当有限公司总经
理尹新纲说，典当眼下成了人们融
资的新渠道，来咨询业务的客户数
量有明显增长。“从普通老百姓到
个体工商户、小企业主，甚至还有
身价上亿的富豪，当品也是五花八
门，房子、汽车、手表、电器、债券、
股权，有形的无形的。”尹新纲说。

目前，典当行的客户大致分三
类：一类是消费，手头没钱；一类是
救急，突然遇到难事，急需筹钱渡
过难关；还有一类就是生产经营性
资金需求。

在典当行的柜台前，这样的事
情每天都在发生：一位外地的小姑
娘，来济南后钱包、手机丢了，只好
把戴的一副耳钉当了60元，买了一
张回家的车票；一位济南小姑娘，
当月工资没有发，为了去医院看
病，就把金项链当了……

“民品典当虽然占据了相当多
的笔数，但是经营性资金需求却
是规模最大的。”据业内人士介
绍说，一方面，当前经济增长放
缓，不少企业钱难赚了，原先挣
钱的现在不挣钱了，原先微利的
现在亏损，还需要资金来维持经
营；另一方面，银行信贷收紧了，
许多小微企业从银行求贷无门。

据记者调查，有一位专做电视
购物的客户，此前做得非常好，可
是由于经济趋缓，人们消费意愿下
降，现在做起来很难，资金周转出
现了困难，这位客户为了维系经
营，把几百块金砖、银砖拿来当
掉，换取流动资金。

当下，把非生活必需品典当
换取资金的明显增多。某典当行
副总经理韩立萍说，一些企业主
喜欢收藏古玩字画，经营形势好
的时候，这种爱好没有问题，但
是经营形势变坏时，这些企业主
就不得不“忍痛割爱”，用它们为
企业换取经营资金。

速度：

银行审批一个月

典当行三四天搞定

“个体工商户、小微企业的资金
需求，已经成为当前典当行的主流
业务。”尹新纲说，一家规模大点的
典当行，注册资金也不过几千万，单
笔放款的最大规模也就一两百万，
大型企业不是其服务对象，个体工
商户、小微企业才是主要客户。

“我们与银行拼的是速度，一
笔几十万元的房地产抵押贷款，银
行审批需要一个月时间，我们3-4
天就可以；一些民品典当，通常当
天就可以放款。”

比较而言，典当费用并不算
高，处于银行贷款和民间借贷之
间。尹新纲介绍，典当行收费是按
照国家规定的，综合费用在月息
3%-4%之间，不会超过国家最高
4 . 7%的规定。但是由于典当行多
是短期融资需求，如果这样算下
来，实际费用并不高。

更吸引小企业客户的重要一
点是，许多银行不愿意做的业务，
典当行却可以接手。比如，物资抵
押，很多银行都不愿意做。

济南一家办公用纸加工企业，
需要进原纸进行切割加工，企业缺
少抵押物，仅有的几台切割机也不
值钱，堆积的纸张易燃、风险大，银
行通常不愿意做。将军典当行却接
手了这笔业务，派出专人看管物
资，给这家企业放款几十万。

济南还有一家做工程路灯

的企业，外面应收账款达上千
万，虽然可以把应收账款做质
押，由于欠款的单位较多，涉及
单笔金额并不大，银行也不愿意
做。“只要欠款者提供相应的法
律手续，这样的业务我们典当行
也可以做”，尹新纲说。

绝当：

无力赎回绝当率翻倍

在经济趋缓的形势下，更多人
走进了典当行寻求资金，当然也有
人无力赎回当物，造成绝当。

“我在典当行工作了一段时
间，此前绝当的情况比较少见，如
今，绝当的东西明显增多了，甚至
一些典当行的老客户也出现了绝
当。”某典当行的经理说。据她粗略
估计，近段时间，该典当行的绝当
率从5%提高到了10%左右，差不多
翻了一倍。

她有一位老顾客，常年把金项
链等饰品拿来做典当，换取经营上
的流动资金，近期也出现了绝当，
每克340元左右的金价，按照绝当
价格处理，每克只有200多元。

业内人士介绍，目前，金银饰
品、汽车等大部分典当物品，都有
成熟的二手交易市场，二手市场处
理的价格远远高于从典当行获得
的资金。这些客户之所以走进典当
行，只是为了解燃眉之急，到时候
还是想把当物赎回。但由于经营过
程中，出现了一些不可预知的因
素，导致当物无法赎回，造成了绝
当。“绝当情况增多，与当前经济形

势下，一些经营者的经营困境不无
关系”。

按照国家规定，超期5天没有
赎当，典当行有权进行绝当，对当
物进行变卖或折价处理。实际上，
不少典当行在处理绝当上，也会从
客户角度考虑，适当延长当品的处
理时间。

前段时间，济南的一名小伙子
把一辆新买的价值50多万元的奔
驰跑车拿来典当，由于车型比较偏
门，在二手市场上不好处理，经过
评估，典当行给出了20多万元的价
格。后来因为家庭变故，这小伙子
无力赎回跑车，典当行想方设法才
把车处理掉。

“在处理一些绝当物品时，
我们也想办法尽可能把价钱处
理得高一些，但是像奔驰车主的
例子，由于车型比较偏门，很难
在二手市场上卖出一个满意的
价钱，让人感觉比较可惜。”尹新
纲说。

风险：

典当行是

“发不了大财的行业”

近几年，国内典当行业发展
比较快，挂着“典当”招牌的门店
越来越多。目前，济南有二十家
左右典当行，山东省内典当行达
400多家，而在全国有4000多家
典当行。

尹新纲说，“我们经常接待
一些前来学习参观者，他们也想
从事典当行业，但是这个行业并
非人们想象的暴利，经营的风险
性也不小。”

业内人士把典当行业定义为
一个“发不了大财的行业”。按照国
家规定，典当行收取综合费用在月
息3%-4%之间，这样算下来，每年
毛收益率不能超过30%，并且资金
不可能全部运转，一笔资金收回
来，不可能立马放出去，扣掉运营
费用，正常收益率百分之十几，但
是中间不能出现问题，金额较小的
民品业务还好说，如果金额较大的
业务，一笔发生问题相当于一年白
干。

尹新纲说，典当经营中风险时
刻存在，典当的名表有的真壳假
芯，有的假壳真芯，金银品也有不
少假货。前段时间，一位客户带着
几幅名画来典当，经鉴定这些画全
部都是赝品。

“经济不好的时候，客户咨
询的数量多一些，但是必须更加
谨慎面对这些客户，常在河边走
很难不湿鞋。这些年，因为经营
不善转让的有好几家。”

求贷无门转投典当行
无力赎回绝当率翻倍

文/片 本报记者 桑海波

有人把金银首饰
放进去，换回进货的
几万元资金；有人手
头没钱，用一辆奔驰
车换来20万元资金；有
人拿房产作抵押，换
来几十万元授信；也
有人为了一张回家的
车票，把身上饰品当
掉……在当前经济增
势放缓的情况下，不
少 人 从 银 行 求 贷 无
门，转投典当行寻求
资金帮助。当然有人
敢当，有人却赎不回
当。由于经营环境愈
加复杂，不可预知因
素增多，典当行的绝
当率明显提升，有的
典当行绝当率增长了
一倍。

▲不少人从银行求贷无门，转投典当行寻求资金帮助。
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