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突出特色勇于创新 服务山东书写“京”彩

北京银行济南分行存款超百亿

日前，中国光大银行推
出一款称为“轻松及时贷”
的创新金融产品——— 乐惠
金卡，该卡具有“随借随贷、
随贷随还”的鲜明特征，是
解决持卡人燃眉之急的一
种绝佳金融工具。

“轻松及时贷”是光大
银行专门针对具有大额、短
期贷款需求个人推出的专
属白金信用卡——— 乐惠金
卡。一方面，“乐惠金卡”具
有较高的授信额度，客户申
请获得批准后可随借随贷，
仅需在交易后60天内连本
带息一起还清即可。另一方
面，“乐惠金卡”的出现能帮
持卡人从“人情债”中解脱
出来，完全符合国人的心理
诉求。

“乐惠金卡”基于光大
银行在国际上首创的“存贷
合一卡”进行开发，具有一
卡双账户模式，兼具消费信
贷和储蓄理财双重服务功
能。客户使用乐惠金卡进行
取现交易，默认使用其卡片
的储蓄账户，当储蓄账户可
用取现金额不足时，差额部
分使用其卡片消费账户中
的可用取现额度；客户持乐
惠金卡进行消费交易，默认
优先使用其卡片消费账户
中的信用额度，当信用额度
不足时，差额部分使用其卡
片的储蓄账户。

“乐惠金卡”通过借记
卡与信用卡的功能整合，发
挥了“1+1>2”的聚合效应。
持卡人既可以享受在信用

额度内先消费、后还款的基
本信用卡功能，又可享受投
资理财、取现、转账等普通
银行卡功能，并且“乐惠金
卡”存款有息，实现了客户
价值的最大化。此外，“乐惠
金卡”还有一系列优惠措
施，包括免除取现手续费、
交易享多倍积分等。

“乐惠金卡”是光大银
行专为高端人士量身打造
的高端白金卡产品，持卡人
可在中国光大银行所有营
业网点都尊享VIP客户绿色
通道礼遇，享受免排队、绿
色快捷结算通道、交易手续
费率优惠、网银
业 务 优 惠 等 多
种专享优惠，使
持 卡 人 获 得 无

上的用卡体验。
基于光大银行信用卡

客户的五星服务体系，“乐
惠金卡”从细节着手，突出
人性化服务。例如，每逢节
日假期，为持卡人送上最诚
挚的问候；全程陪同就医服
务；设立“积分礼遇”专区，
持卡人可自由兑换高尔夫
练习场、机场贵宾厅、健康
洁牙、体检、汽车租赁等专
属服务。“乐惠金卡”服务涉
及持卡人的衣食住行各个
领域，为业内同类产品覆盖
面最广，服务最全的白金卡
产品。

光大银行推出乐惠金卡“轻松及时贷”

2012年7月1日——— 9月
30日，中国银行开展用手
机银行，百万伦敦奥运币
等你赢活动。

活动期间，中银掌上
行客户每期通过手机银行
进行交易满足以下条件之
一，即可参与抽奖，转账
汇款(不包含关联账户转账)
单笔满1000元人民币、信
用卡还款单笔满100元人民
币、投资理财单笔5万元人
民币、账单缴付单笔满100

元人民币。
本次活动7月送出价值

1080元的伦敦奥运纪念币
2 0 0份 ； 8月 将 送 出 价 值
1080元的伦敦奥运纪念币
200份；9月送出价值1080
元的伦敦奥运纪念币300份
及价值4300元的伦敦奥运
纪念币50份。获奖名单将
于每期活动结束后30个工
作日内公布，敬请留意中
国 银 行 官 方 网 站
www.boc.cn或致电95566。

百 年 中 行 ， 闪 耀 金
秋 ， 中 国 银 行 电 子 银 行
“欢庆百年中行 团购千
两黄金”大型黄金团购秒
杀活动在2012年7月至11月
火热进行中。凡使用中行
网银或手机银行办理业务
就有机会以超低价格团购
或秒杀由银泰网提供
的投资金条。折扣超
低“特惠团”、好运
不断“0元团”、金砖
抢购“大秒杀”，周

周有惊喜，月月不间断，
千两黄金等您拿！成为电
子银行官方微博粉丝，还
有机会赢取百年中行纪念
金钱。别等了，快来参加
吧！更多活动内容详询：
W W W . B O C . C N 或
WWW.YINTAI.COM

手机玩“赚”奥运 秒购千两黄金
中国银行多项特惠活动火热进行中

8月底的拉萨之旅让济
南市民张先生得了急性高原
反应，也因为在建设银行投
保的中荷人寿保险产品，他

“意外”收获了中荷人寿提供
的及时有效的医疗咨询、医
院推荐和飞机医疗转运服务
等免费急难救援服务，并藉
此顺利返家。据悉，这是山东
实施的第一例SOS保险客户
急难救援服务。

8月24日凌晨，中荷人寿
合 作 的 2 4 小 时 救 援 专 线
4006505708接到济南银保客
户张先生的来电，称其22日抵
达拉萨旅游，23日晚上开始出
现胸闷、头疼等症状，已到当
地医院就诊，希望救援中心帮
助确认他是否可以继续行程。
经联系其主治医生，确认其症

状为高原反应的基本症状。救
援中心随后推荐当地有实力
的医院，给张先生备用。26日，
救援中心致电张先生及其主
治医生，获悉患者虽停止旅游
但病情加重，复诊结果为张先
生属于急性高原反应，需尽快
离开高海拔地区。救援中心遂
快速制定出客户的转运计划，
28日凌晨一点多，张先生安
然无恙返回家中。

据悉，中荷人寿致力于
和建设银行的深度合作，注
重销售给客户提供保障的银
保产品和服务，该急难援助
服务为特色增值服务，通过
强大的医疗和物流网络，让
客户享受贴心的救援服务，
真正起到“无远弗届，承受
生命重托”的作用。(杨小南)

中荷人寿急难救援服务

为高原反应客户成功解危

9月15日，2012年“银联
杯”业余网球大师赛济南分
站赛于济南奥体中心正式举
行，中国银联山东分公司李
金良总经理出席启动仪式并
致辞。该项赛事，是银联作为
上海ATP1000网球大师赛唯
一合作支付品牌，为持卡人
和网球爱好者奉上的系列活
动之一，旨在通过网球运动

推动全民健身的开展。
银联作为2012-2014年上

海ATP1000网球大师赛唯一
合作支付品牌，还同时奉上精
彩赛事和多重用卡优惠，目前
刷赛事唯一指定用卡——— 银
联卡，不仅购买赛事门票和官
方纪念品可享九折专属优惠，
还有机会免费赢取大师赛门
票和礼品。 (段好勇)

“银联杯”业余网球大师赛

济南分站赛圆满落幕

目前，“低碳生活”概念
已经越来越多地被普通市民
关注，而在线支付作为新兴
的网络结算方式，正以绿
色、便捷的特色走到市民的
身边，为大家生活购物带来
更多的优惠。

深耕校园引用户

在山东大学某校区路
边，记者看到“银联在线支
付”2012年校园行的宣传彩
页十分醒目，不少学生和老
师也纷纷驻足，向宣传人员

了解活动情况。
为了发展新用户，银联

在线支付这次推出了优惠
“大礼包”。据介绍，2012
年9月10日至10月9日期间，
全国各高校校园师生都可参
与本次活动，每天前300名
完成开通“银联在线支付”
认证支付用户可获得价值50
元手机话费，活动期间共计
9000份奖品。先到先得，送
完即止。此外，完成“银联
在线支付”快捷注册并成功
关联卡的用户可参与即时抽
奖，奖品为IPAD2，活动期

间每天1台，共计30台。通
过“银联在线支付”，用户
可以顺利完成网购火车票、
电器、服装、影票和书籍等
众多商品。

发力餐饮推优惠

日前，另一家第三方支
付平台易宝支付与山东省烹
饪协会合作推出了“易优
客”产品。

据了解，该平台集智能
营销终端、商户网络营销平
台、会员营销解决方案、社

会化媒体营销平台于一体，
通过短信营销、邮件营销、
社会化媒体营销等多重营销
方式，让消费者进店消费后
只需凭借QQ号或手机号即
可成为餐饮企业的会员，并
在易宝支付平台完成支付。

此外，成为会员后，消
费者定期会收到商家的优惠
打折信息，如果消费者将到
店消费的情况通过微博、人
人网、开心网等社会化媒体
传播，还会收到商家的优惠
返利。

(财金记者 程立龙)

“低碳生活”成时尚 活动给力优惠多

在线支付商家开打“特色牌”

截至2012年8月末，北
京银行济南分行存款余额突
破百亿元大关，达到104 . 54
亿 元 ； 各 项 贷 款 余 额 达
109 . 46亿元，有力地支持了
当地实体经济的发展，获得
社会各界的高度评价，荣获
“金融业支持实体经济发展
贡献奖”、“济南市文明单
位”等荣誉称号。

结合地域经济特点

打造特色服务方案

山东作为经济大省，近
年来经济实力在全国一直稳
居前列，尤其是自国务院将

“山东半岛蓝色经济区”和
“黄河三角洲高效生态经济
区”发展规划升级为国家级

战略，更加凸显了山东省在
促进区域经济发展中的重要
地位。

北京银行济南分行充分
结合山东省地域经济发展特
点，着力打造供应链特色服
务方案。通过做精、做细核心
客户上下游业务，与核心客
户建立稳定良好的合作关
系。同时，依托核心客户群，
针对上下游中小企业开展积
极营销，在支持核心大客户
加快发展的同时，助力上下
游中小企业解决融资难题，
真正实现多方共赢。

创新金融产品

助推中小企业发展

数量近76万户的中小企

业，在促进山东省经济发展
中发挥着巨大作用，为更好
地服务中小企业，北京银行
济南分行积极响应总行关于
加快向中小企业经营战略转
型的部署，不断加强产品创
新，相继推出“中小企业集合
信托”、“区域集优贷款”等特
色金融产品，切实满足不同
类型中小企业资金需求。

北京银行济南分行推出
山东省首支中小企业集合信
托———“远图一号”，通过创
造性地整合各类金融资源，
有效弥补了单个中小企业融
资能力差的不足，开辟了一
条中小企业融资崭新的渠
道，为3家中小企业募集资金
6000万元，充实的流动资金
给企业发展注入强心剂。今

年3月，该行又联手山东省再
担保集团，针对业绩优良、信
誉良好的中小企业推出“区
域集优贷款”，为12家中小企
业提供1 . 5亿元信贷支持，助
推中小企业健康快速发展。

完善服务管理

提升差异化竞争优势

为在愈演愈烈的同业竞
争中占据一席之地，北京银
行济南分行通过不断完善自
身服务和管理，创新特色金
融产品，持续提升自身差异
化竞争优势。

该行根据客户付款特
点，创新设计了“1+N”代付
盈模式，作为模板在全行系
统内推广复制；自主设计研

发的“精彩”系列理财产品，
仅上半年就实现销售4 . 38亿
元，为客户提供了丰富的财
富保值增值选择。此外，通
过与山东省财政厅的合作，
该行还在全省首推中小企业
“政府采购贷”；通过与山
东省节能办等部门合作，打
响“节能贷”绿色金融特色
品牌，累计发放节能类贷款
9 . 4亿元。

风雨兼程两周年。站在
成立两周年的起点，年轻的
北京银行济南分行将继续秉
承“诚信、稳健、创新、共
赢”的核心价值观，贴近市
场，勇于创新，继续保持差
异化竞争优势，开辟“京”彩卓
越的崭新未来！

(财金记者 王小平)

2010年9月12日，北京银行正式登陆齐鲁大
地，开启了服务山东经济社会发展的历程。北京
银行济南分行成立两年来，面对复杂多变的经济
金融形势，始终把支持地方经济建设作为己任，
坚持“服务中小企业、服务城镇居民”的市场定
位，在与地方经济发展的真诚互动中，实现了自
身发展的不断跨越。

哪些保险能为地震“买单”

云南彝良发生地震后，
不少人问哪些保险可以承保
地震带来的损失呢？据了解，
保险能否保地震责任，不同
的保险标的、不同的保险条
款，对地震责任的承担与否
差别很大。

首先，国内绝大多数寿
险公司都将地震纳入了承保
范围。以人的身体和寿命为
保险标的的人身保险，包括
寿险(定期寿险、终身寿险、两
全寿险等)、个人意外伤害保
险、个人意外医疗保险、旅游
意外险等的保险责任中一般
均包含地震责任。购买这些
保险的客户在地震中身故或
伤残将获得相关赔偿，受伤
以及接受住院治疗也将按照
合同约定获得保险金给付。

其次，多数财产险不承
保地震损失，将地震列为免
除责任。事实上，由于地震的
涉及面和赔偿金额超过保险

公司的理赔能力，保险公司
常会将其作为不可抗力的自
然灾害，对地震风险不予承
保。对家庭财产而言，一般的
家庭财产保险均将地震风险
列为除外责任。如，在家庭财
产保险条款中明确将“地震
及其次生灾害所造成的一切
损失”列为责任免除。

再次，很多有车一族都十
分关心爱车的损失能否在震
后或者赔偿。据了解，目前车
险的免责条款里已说明，因地
震造成的车辆损失不在理赔
范围内。对有车族而言，市场
上现有的机动车商业第三者
责任保险、家庭自用汽车损失
保险、非营业用汽车损失保
险、营业用汽车损失保险及其
他车辆保险，均将地震列为除
外责任，而且也没有相应的附
加险种。因此，由地震造成的
车辆损失得不到保险赔偿，私
家车也不例外。 (张红叶)
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