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近年来，二三线城市在
销量上的大幅增长让人眼
前一亮。目前，对于二三线
市场将成为未来市场主要
增量，已经成为业界的一种
共识。

随着一线城市市场渐
趋饱和，车企纷纷布局二三
四线城市，销售渠道逐渐下
沉、渗透至二三四线城市、
甚至县级市场。随着4S店越
来越多，对市场的争夺使竞
争更为激烈，4S店也将承受
更大压力。

目前枣庄同品牌4S店
越来越多，竞争不光局限于
同价位不同品牌，今后同品
牌不同4S店之间的竞争也
将日益增加。除了来自同行
的竞争压力，消费者在购车
时也渐渐趋于理性，常规的
店面优惠很难再吸引消费

者，人们通常经过较长时间
比较才做出选择。

售后、维修等增值服务
也面临着巨大压力，随着枣
庄私家车的日益增多，众多
的私营汽车养护门店也如
雨后春笋般遍地开花。由于
私营汽车养护店的价格优
势，对4S店保养维修服务产
生了巨大冲击。

由本报策划、组织的
“爱车人俱乐部”，旨在承担
4S店与准车主、车主之间的
纽带作用，帮助4S店拓宽寻
找潜在客户的途径，为4S店
服务、维护客户。

本报将通过报纸版面、
地面活动等方式，召集枣庄
车友参与“爱车人俱乐部”，
凡参与俱乐部的成员均需
通过实名认证，并对意向车
型、现有车型等进行登记。

本报将不定期根据4S

店 销 售 状 况 推 出 试 乘 试
驾、车辆团购等活动，由参
与活动的4S店为俱乐部成
员提供购置优惠、优先服
务等。其中针对准车主提
供 购 车 优 惠 ( 包 括 购 置 新
车，换购车辆等)；优先试驾
(针对有购车意向的成员 )；
试驾旅游活动等。针对车
主推出养护优惠(包括优先
养护及优惠 )；试乘试驾及
答谢活动。

“齐鲁晚报爱车人俱
乐部”欢迎全市 4 S店及广
大车友的加盟。
咨询电话：8881027

8881028
QQ群：224112439

邮箱：wolf0323@qq.com

联系人：成新义 于鹏

本报“爱车人俱乐部”招募会员

汽车保养是指根据车辆
各部位不同材料所需的保养
条件，采用不同性质的专用
护理材料和产品，对汽车进
行全新的保养护理的工艺过
程。

一、一部车是由上万种
的零件所组成的。随着使用，
功能性组件(包括润滑油)的

性能由于磨损、老化、腐蚀
等因素而逐渐降低。在车辆
正常行驶下，此种变化逐渐
发生在许多零件上。因为没
有一部车的使用情况完全
相同，因此无法预料每零件
都有相同的磨损与老化。因
此，工厂规定了一定的检查
周期，针对那些可以预料到
随着时间或使用会产生变
化的零组件进行调整与更
换，这就是“定期保养”。其
目的就是恢复车辆的性能
到最佳状况，防止小问题变
成大问题，确保车辆的安全
性，以及较佳的经济性与较

长的使用寿命。
二、主要是从保持汽车

良好的技术状态，延长汽车
的使用寿命方面进行的工
作。是为了使车永葆青春，车
内保养的目的则是让汽车行
驶几十万公里无大修，保证
汽车处在最佳的技术状态。
它主要包括：车漆保养，坐垫
地毯保养，保险杠、车裙保
养，仪表台保养，电镀加工保
养，皮革塑料保养，轮胎、轮
毂保修，挡风玻璃保养，底盘
保养，发动机外表保养等。

因此要想您的爱车发挥
最好的性能，记得定期保养。

为什么要定期做汽车保养？
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