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菏泽消费
您的生活从此精彩
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银座，是一个响亮的品牌，更是
一种似金的承诺。提到银座，每个山
东人都会自豪翘起大拇指说：这是
咱自己的“山东商业第一品牌”！

银座集团是山东省商业集团总
公司开办的一家跨区域、多业态的
大型商业连锁企业，自1996年在济
南开设第一家商场以来，经过15年
的发展，截止到2011年底，现已拥有
55家高档及时尚百货店，86家大型
现代化综合超市，164家便民连锁超
市，经营面积240多万平方米，从业
人员11万多人，经营网络分布山东
省、河北及河南省， 并于2012年先
后在江苏、陕西选址展店，是山东唯
一一家跨省发展的商业连锁企业，
2011年销售额271亿元，销售额和利
润连续9年保持30%以上的高速增
长，位居全国百货业5强。

“买真货，到银座”，“购物银座，
享受生活”早已在广大消费者之中
达成共识，我们也切实感受到“在银
座购物是一种享受”，逛银座已成为
现代都市生活的一种时尚。银座秉
承诚信经营的理念，以满足消费者
需求为目标，弘扬齐鲁儒商文化，为
每一位顾客提供更优质的商品和服
务。银座商城已深深融入了消费者
的衣食住行，成为生活中必不可少
的一部分，“逛银座”也成为消费者
的一种习惯。

银座商城曹县店是继银座商城

菏泽店、巨野店之后在菏泽地区开设
的又一家门店，现正在紧锣密鼓的筹
备中，将于9月23日正式开业运营。为
满足曹县消费者需求，提升城市形
象，银座商城曹县店成功克隆了先进
门店的经营模式，引进了ONLY、耐
克、阿迪达斯、各种名表、高档化妆品
等国际知名品牌，以及JEEP、海澜之
家、舒朗、马克华菲、以纯、百丽、思加
图、达芙妮等精品名品。细致、热情、
周到、得体的服务，让顾客如沐春风，
无时无刻不感受到温馨舒适。银座商
城曹县店将凭借着全新的经营理念，
准确的市场定位，先进的管理模式，
独特的企业形象引导曹县消费潮流，
倡导流行时尚，顺应消费趋势，最大
限度满足曹县中高档消费者的购物
需求。银座商城曹县店的开业将会使
曹县人民真实地体会到银座给自己
生活带来的惊喜与变化。

银座商城的开业将为曹县商业
带来了新的思想，新的理念，不仅为
曹县人民生活提供了便利，同时也
为市政建设优化、税收增加、提供就
业机会起到积极的推动作用，更将
为蓬勃发展的曹县经济发展带来更
深远的影响。我们也可以预见，银座
商城的到来将会促进曹县的商业的
进一步发展，为市民带来更多的实
惠和便利。

开业之后的银座曹县店将继续
秉承银座“真诚奉献、奉献真诚”的
经营理念，为曹县人民的购物带来
更多的选择，提供更大便利，为繁荣
曹县商业起到积极的促进作用。

（吴勇 付景梅）

银座走进曹县人的生活
——— 银座商城曹县店开业

持本报团购家电，你行动了吗？
省钱不必等到放假，团购最高优惠500元
本报记者 董梦婕

凭报买家电
最高省500元

“拿着报纸买家电还能优
惠？我想问问海信电视有哪些
型号参加活动？”自9月14日开
通了家电团购热线后，工作人
员不时接到一些市民的咨询电
话，不少读者对与本次团购活
动充满期待。

而经过数月的销售低迷期，
很多家电卖家也都把希望寄托
在了“金九银十”上，各家电卖场
促销大战相较于往年约提前了
两周，诸多高端家电品牌卯足了
劲要在今年中秋、国庆期间打一
场硬仗。

据了解，三联家电、银座电
器、金霸电器、海信、容声、长虹、
苏宁电器、创维、科龙、海尔都参

与了本届金秋家电团购季，可团
购的家电包含电视、冰箱、洗衣
机、热水器及小家电等。其中，银
座电器、苏宁电器的团购最高优
惠额度高达500元。

提前放价惠民
价格只低不高

19日中午，记者走访几家市
内大家电卖场看到，卖场内很多
家电都在特价销售，机身上都贴
有醒目的黄色价格标签，询问发
现，这些促销家电大部分也都参
与此次团购活动。

“标签上写的都是活动价，
同型号的家电在各卖场活动价
统一，如果拿着报纸来，就能在
这个基础上得到不同程度的优
惠。”三联家电万家乐燃气具销
售员袁小姐告诉记者。随后，袁

小姐指着一款热水器说，这款电
器的活动最低价是1080元，经团
购后一千元就能买到，平时是少
一分也不会卖的。

团购中，小家电优惠幅度稍
低，液晶电视、冰箱等优惠幅度
略高。当记者询问团购价格是否
会高于国庆节活动价格时，袁小
姐表示，接到通知，国庆活动价
格与现在的活动价格基本一致，
经团购后，价格绝对不会高于国
庆活动价。

“卖场内全品类家电都参与
团购活动，如果价格高于国庆活
动期间价格，卖场将双倍赔偿。”
三联家电总经理史鹏说，下半年
节能补贴政策全面铺开后，市场
需求旺盛，消费潜力有望得到释
放，预计国庆起将会有一个量的
冲刺，为此，卖场也为此次促销
做足了准备。

“金九银十”是商家必争的销售旺季，本报与
市内各大家电商场、各大知名家电品牌联合打造
的齐鲁晚报2012金秋家电团购季从9月14日便拉
开帷幕，活动持续到10月1日国庆节，作为商家与
买家的桥梁，只要在购买家电时持有齐鲁晚报，
将享有团购的特权，给消费者实实在在的优惠。
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