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在刚刚落幕的成都车
展上，长安铃木正式发布
新奥拓2013款，新车在传
承奥拓“世界级小车领袖”
品质的同时，在外观、内饰
上进行了大胆革新。目前，
新奥拓2013款已到店销
售，吸引了许多新奥拓粉
丝的到来。

“2013款新奥拓完全
不一样了，从可爱风变成
了‘硬’气质，看起来很有
点小钢炮的味道。新奥拓
2013款座椅靠背采用了内
凹式设计，增加了后排腿

部空间，配合皮质风格门
板和运动风格面料座椅，
使得乘座更加舒适。

“我是个上班族，平时
没有太多的时间养护车，
买车的时候就希望售后能
省事儿一点。长安铃木网
点多，服务系统经过多年
发展也做得很完善了。有
四季免费检查服务活动，
并且还有延时保养等，我
们这样时间不充裕的上班
族，也能方便地打理车
子。”新奥拓老车主刘先生
的一番如是说。

新奥拓2013款到店

节能有型受青睐

9月22日，由德州众捷
汽车销售服务有限公司举
办的斯柯达第三届羽毛球
车友联谊赛在碧水温泉羽
毛球馆火热开赛。

比赛现场，气氛紧张
热烈，精彩纷呈。大家龙
腾虎跃般忽而高高跃起
大力扣杀，忽而弯腰向前
勇救网前球，比赛极具欣
赏性。

比赛在激烈友好的气
氛中进行着，无论是正在
比赛的车主还是观看比赛
的车主都激情涌动，在选
手比赛的过程中遇到精彩
对垒时全场更是时时爆发
出热烈的掌声，虽然没有

专业者的技巧和水平，但
那份执著和信心一样牵动
着大家的心。

此次活动，再一次拉
近了斯柯达车友们的距
离，增进了车友们的感
情。本次比赛的成功举办
展示了德州众捷斯柯达
车主的风采，让客户既体
会到了运动的激情又享
受到了羽毛球爱好者彼
此沟通带来的欢乐。此次
活动展示了斯柯达品牌
的凝聚力，德州众捷用实
际行动让众多车主切身
感受到了斯柯达“关爱
车，更关爱人”的贴心服
务理念。 （齐晓）

斯柯达车友汇

第三届羽毛球联谊赛开赛

SUV市场“夺金手”

上海大众Tiguan途观累计销量突破30万

国车风范，奔腾B90
如果你想买一款纯粹

而又有高品质的自主车型，
B90一定会进入你的视线。

奔腾B90搭载了中国一
汽全新研发的ET3系列高
性能全铝合金发动机，其
2 . 0L、2 . 3L排量兼顾动力
性和经济性，采用了国际尖
端的S-VT智能可变正时技
术，在燃油经济性、动力性
等各项指标上均已达到国
际最先进水平。与其匹配的
是目前世界上最先进的变
速器系统——— 爱信全新第
二代F21系列六速手自一体
变速箱，其领先的紧凑结构
使重量大大减轻，燃油经济
性也得到大大提高，13种智
能驾驶模式，完全满足驾驶
者全路况自由驰骋。同时通
过动力总成匹配，使整车百
公里加速时间达到10 . 3秒，

百公里综合油耗8 . 5L。奔腾
B90研发及制造，基于中国
一汽自主研发的全新M2轿
跑车平台。2780mm的轴距
为奔腾B90带来中高级旗舰
标准的出色乘坐空间；“双
横臂式前独立悬架”和“E型
多连杆式独立后悬架”的出
色设计，使奔腾B90的运动
性能异常优异。

在舒适性方面，奔腾
B90进行了309项精确全面
的振动噪声控制，使驾乘者
享有宁静空间。仪表盘采用

“瞳孔式量表”设计，白色背
光表盘配合红色悬浮式指
针，双区独立控制空调及空
气净化装置，快速杀菌净化
空气，且全系标配7英寸TFT
彩色显示屏。

奔腾B90是一汽奔腾旗
下的全新旗舰型中级车，造

型延续了奔腾家族的品牌
特征，同时在细节方面进行
了差异化的处理突显其旗
舰车型的低位。U型前脸设
计层次感丰富，同时也通过
各种线条的搭配勾勒出更
加富有层次感的前脸造型。

B90的侧面线条设计的
很流畅，而这一直延伸至尾
部，似乎有一种掀背的感
觉，让整车看上去更加动感
具有很强的辨识度。尾灯的
面积并不很宽而是更加细
长，整体效果让尾部整体看
上去更宽一些，增加了车辆
的稳重感，而后备箱上鸭尾
式设计的尾翼则增添了一
丝动感元素，采用全黑内饰
的色调搭配，彰显运动感的
同时也让整车的质感有不
错的体现。
销售热线：0534-2565777

9月29日，“专业的手
关爱的心”风行菱智团购会
将在德州润通风行4S店举
办，这是风行菱智在德州首
次大型促销活动，届时德州
润通风行为所有到店赏车、
购车的客户准备丰厚的礼
品和优惠内容。活动当天更
有5折菱智1 . 6等您秒杀！！

近日记者从风行4S店
获悉，为了迎接“金九银十”
火爆车市的到来，风行汽车
推出“专业的手，关爱的
心——— 风行汽车延长保修
回馈客户”活动，包含菱智
MPV在内，风行汽车全系
车型的保修期将延长至5
年或1 0 万公里，并且还将
为 购 买 菱 智 M 5 和 菱 智
1 . 6L各款车型的客户，推
出丰厚的五重大礼，其中活
动期间购买菱智M5的消费

者 ，可 以 享 受“ 3 0 0 0 抵
10000”的特大优惠。

本次菱智“5年或10万
公里”的保修服务不仅覆盖
旗下全部车型，而且对各类
零部件保修的全面提升承
诺，特别是对于电器件产
品，提升到了业内最高的3
年或6万公里。

除了购车享受延长保
修服务外，这次活动还推出
了五大豪礼将以真正的实
惠回馈消费者。

本次活动，客户到店看
车可获得“到店礼”，试驾菱
智任一车型可以获得“试驾
礼”，参加菱智主题日活动
可以获得“参会礼”，除了购
买菱智M5可享受“交3000
元抵10000元”的“购车礼”
之外，购买菱智1 . 6L的消费
者也能享受3000元的服务

礼包；此外，凡是老客户带
新客户来店试驾，双方均可
同时获得“好事成双礼”，而
且新老客户同时参加主题
日活动，任一人抽中奖品或
答对问题，可同时获赠相应
奖品。

菱智M5柴油版车型的
百公里油耗仅为7升，是柴
油MPV市场上最热销的车
型。而作为国内首款黄金小
排量大空间全能商务车的
菱智1 . 6L，其搭载血统纯
正的三菱4G18S1发动机，
最大功率83kw/6000rpm，
动 力 强 悍 ，转 速 在
3000rpm时即可输出最大
扭矩138N·m，这种低速高
扭的特征不仅非常适合在
国内道路上使用，而且非
常省油。

报名电话：0534-2567808

9月29日风行菱智5折等您秒杀！

1、不要盲目买新车
车展上诱惑最大的就是各种亮相

的新车，新车固然有他种种的优势和
吸引力，但有一些问题也需要引起注
意。首先新车的价格基本上不会出现
优惠。对于那些并不是急于用车的朋
友，与其赶在刚刚上市的时候买车，不
如等一段时间观察观察再说，有可能
会节约下一笔成本。等待一款车在市
场上销售一段时间之后，根据消费者
的口碑来选择是否购买，不失为一种
聪明的做法。

2、需求要明确
对汽车了解不多的普通消费者知

道的车型比较有限，而一旦来到车展
现场，脑海中的车型库一下子得到极
大地扩充，因此而挑花眼的情况并不
少见。这时候就需要认真想清楚自己
的需求了，如果只是为了上下班方便
买一代步车，就没必要考虑那些高油
耗的SUV车型；如果生活场所在郊区
或者农村，道路条件不佳，那么就不适
合购买那些外形华丽、底盘偏低的运
动型轿车了。

3、深入了解
车展上看车往往是走马观花，几

百款车,很难做到深入了解。更好的做
法是在车展上把你看中的车型记下
来，之后再去相应的4S店看车，这时候
不但可以轻轻松松地坐到车里感受一

番，更能够亲自试驾，这样才能更好地
了解一款车。

4、控制预算
车展期间买车很容易超出预算，

更新、更好的诱惑太多，坚守住阵线变
得很困难。控制预算没有什么好办法，
全看个人意志，只要不影响到生活和
谐，超一点儿预算也可以理解。

5、优惠价值算清楚
一般来说，车展是汽车优惠的集

中爆发期。即使一些处于货源紧缺状
态的汽车，也会在车展上有降价的措
施。所以，优惠没有疑问。问题在于，有
的车只有送礼包的优惠或既有现金优
惠，又有礼包优惠。一般而言，1000元

的礼包是远不如1000元现金来得实
惠。但是，如果是原厂的礼包，含金量
会比较高。

6、签单时须多留心
在与销售谈好价格以后，签单作

为最后把关性的重要关，特别需要注
意。其下分为两种主要情况，首先是以
订单形式，预付定金然后通知车主到
店上交钱提车。另外一种则为现场交
易，择日提车。当前以订单为主要形式
进行操作，因此需要注意到：1 .订单上
的各项收费是否合理；2 .优惠措施应
记录于订单上作为凭证；3 .需要向对
方确定提车准确时间，以免造成自己
不必要的麻烦。 齐晓 整理

车展期间怎样理性购车
车展就好比国内车市的奥运会，各厂家都使出了看家本领，各路好手

齐聚一堂，爱车的朋友可以好好过一回瘾。面对众多令人眼花缭乱的各色
新车，观众们的肾上腺素很容易分泌增多，购车的欲望也会被完全激发，
这个时候不要头脑一发热就开始“冲动消费”，应当理性选车。

作为高端城市智能
SUV领军品牌，上海大众
Tiguan途观曾于2011年创
下84 . 7%的最快增长率，更
在2012年5-7月以连续3个
月同比增幅超过35%的稳
健高速发展，勇破淡季魔
咒，傲视群雄。

据八月最新销量数据
显示，途观单月销量15,784
辆，同比增长30 . 4%，较乘
用车市场同比10 . 6%的增
幅高出近20个百分点。上
市两年多来，途观累计销
量已突破30万，达到306,
038辆，成为SUV市场中绝
无仅有的“夺金高手”。对
于这样一款备受市场和消
费者欢迎的畅销车型，途
观自有它独特的夺金秘
诀。

产品突破

明日科技引领潮流

定位为高端城市智能
SUV的Tiguan途观是上海
大众在SUV领域的首款车
型，有着与进口Tiguan相
近的血缘，与国产奥迪Q5
共同的内在基因。依托大
众汽车“模块化战略”，途
观更将高端车型才配备的
先进技术运用于其中：全
系标配ESP这一汽车安全
标杆技术，搭载6 . 5’触摸
屏的导航系统、无钥匙一
键启动、自动大灯离家回
家照明等科技，以及先进
的4-Motion智能全时四驱
系统，无不展现出途观超
越同级的产品魅力。而宽
阔的车内空间、长达13cm
的全景天窗、乃至丹拿音
箱等配置，更是打破了传
统S U V 只专注操控的局
限，将激情驾驭与舒适驾

享乐趣完美结合。

品牌提升

口碑赢得市场信任

面对强手如林的SUV
细分市场，除了拥有全面
突破的产品优势，品牌形
象的塑造和市场口碑的累
积也成为途观完美夺金的
重要秘诀。对于途观而言，
上海大众品牌无疑是它最
强有力的后盾。作为国内
保有量最大的车企，上海
大众汽车深耕国内车市长
达27年，其前瞻造车理念、
卓越品质都已深入人心，
奠定了品牌广泛而坚实的
口碑。途观不仅成功地构
建了“上海大众制造”与品
质保障的内在连结，在消
费者心中树立起值得信赖
的形象，更以它强壮、刚
毅、大气 的 S U V 个 性 魅
力 ，为 品 牌 注 入 能 者 千
里、跨度无限的精神与态
度 ，鼓 舞 着 车 主 追 逐 丰
富、多样的智趣生活。在
J . D . P o w e r 最新发布的
《2012年中国消费者新车
购买意向研究(NVIS)》中，
途观力压群雄，成为中国
SUV消费者新车购买意向
率最高的车型。

售后完善

打造完美消费体验

经过多年的发展和完
善，截至2012年7月底，上
海大众V W品牌经销商网
点已达779家，在国内市场
形成分布最广、布点最密的
售后服务网络。这意味着途
观车主将坐享比其他品牌
更为全面、快捷、方便的售
后服务。不仅如此，大众汽
车品牌率先推出的国内第
一个将营销与售后服务进
行 业 务 整 合 的 服 务 品
牌———“Techcare大众关
爱”，为消费者提供售前、售
中、售后的全过程服务，该
服务品牌已连续六年荣获

“中国汽车服务金扳手奖年
度优秀服务品牌”，成为中
国汽车工业的优质服务标
杆，这也为途观产品的热
销提供坚实服务保障。
德州众驰
销售热线：0534-2754222

地址：德城区东风中路265

号
德州驭达
销售热线：400-0534-818转
800

地址：德州市开发区新河
路1357号
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