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三万人逛车展，两天卖出374辆
本报秋季车展圆满收官

本报泰安9月23日讯 2 3

日，齐鲁晚报肥城顶级车展圆满
收官，22、23日，肥城·亿丰国际
汽贸城热闹非凡，两天吸引了超
过3万人前来看车买车逛车展。
据统计，两天卖车374辆，经销商
与消费者双赢。

本次肥城顶级车展面积超
过6000平米，规模创历届肥城车
展之最。参展车商大大超过往
届，共吸引20余家泰城4S店和肥
城二级店，近三十个主流汽车品

牌参与。不少参展市民一圈逛下
来都表示，从来没见过这么多品
牌一起参加车展，“这么多品牌
一起竞争，价格可比平时便宜不
少。”

22日早上8点，不少参展车
商刚刚布展完毕，就有市民围
上去咨询、看车。一位泰城4S店
销售经理说，“刚开始还担心天
气会影响车展效果，没想到场
面这么火爆，总算没错过第一
波销售高潮。”一家“迟到”车商

的销售顾问刚打完水正擦拭车
身上的雨露，看到顾客“登门”，
立马扔下抹布，手在裤子上蹭了
几下，就开始接待不断增加的消
费者。

据统计，本次车展上，20多
家车商一共斩获374个订单，不
少肥城当地二级店第一天销量
就超过两位数。车商们普遍认
为，除了为车展申请的特别优
惠，更重要的是齐鲁晚报的强势
平台和车展前期的大力宣传，保

证了到展人数。
除了现场成交的客户，车展

为车商积累不少潜在客户，市民
说车都送到家门口，你们报社干
了件大好事，为老百姓提供方
便。

车展现场，车商们不仅准备
了大幅优惠，还推出多种多样的
活动。好几家4S店邀请了“卡通
人物”和魔术师帮助卖车，有些
品牌还把试驾会搬到车展现场。
据沃尔沃4S店田经理介绍，不少

消费者就是冲着试驾来的，“好
几个消费者对车型配置都‘门
清’，来到现场直接就让销售顾
问安排试驾。”

由主办方亿丰国际汽贸城
提供的30辆世界级豪车，为参展
市民提供了一次少有的与“梦想
座驾”近距离接触的机会。车展
现场的豪车展示区一直人流不
断，大家争相与豪车合影留念，
车旁的专业车模也配合大家拍
摄，摆出各种姿势。

亿亿丰丰国国际际汽汽贸贸城城落落户户肥肥城城
开开启启鲁鲁中中汽汽贸贸产产业业新新时时代代

9月23日，肥城·亿丰国
际汽贸城项目启动仪式暨
中国汽车配件用品市场协
会泰安分会授牌仪式，在山

东省肥城市亿丰国际汽贸
城营销中心隆重举行。

来自各县市工商联领
导、行业嘉宾，以及来自全

国各地汽贸行业的代表们
共同出席了本次活动。肥
城市委副书记王新民，亿
丰国际汽贸城董事长吴志
坚，泰顺县副县长郭素琴
以及中国汽车汽配用品行
业联合会会长闵新和先后
致辞。各级领导和行业专
家们表示，我国汽贸行业
正处在飞速发展阶段，汽
车 及 其 后市场 需 求 量 巨
大，亿丰国际汽贸城项目
在这个历史机遇下“喷薄
而出”，填补了鲁中汽贸黄
金产业的空白。

通过这次活动，行业
代表们对亿丰汽贸城项目
有了更为深刻的了解，也
希 望 能 与 项 目 的 交 流 合

作，最终促成双方共赢。
本次汽车展销会吸引

了奔驰、沃尔沃在内的 2 0

余家国内外知名品牌汽车
展销商前来参展，劳斯莱
斯、宾利、玛莎拉蒂等豪车
亮相更是成为活动当天的
亮点，每天过万人流量让
亿丰国际汽贸城成为肥城
家喻户晓的明星项目。

肥城·亿丰国际汽贸
城，总建筑面积22万㎡,雄
踞肥城市核心位置，项目
影响力辐射50公里，覆盖
100万人群。亿丰国际汽贸
城是集整车销售、汽车用
品、汽车配件、车检行政、
商务办公能多功能于一体
的专业汽贸大市场。

上周六、周日车展上除
了常见的汽油、柴油和混合
动力车，还有一种特殊汽车
引起了关注，它就是——— 纯
电动汽车。

22日下午，记者发现一车
商展区里的销售人员很特别。
车展上大多数品牌接待客户
都是在展车里或者驾驶室旁，
而这家车商的销售员把消费
者引到展车后面，才开始指着
车尾部向客户介绍。

记者走近发现，这辆汽车
的尾部与一般汽车不同，车尾
部插着一个与电源相连的充
电器。“买了这辆车后，您再也
不用担心越来越高的油价，因
为是纯电动驱动，不光更节
能，也更环保。”销售人员介
绍，这种纯电动汽车，是第一
次大型车展上亮相，不少市民

都对它很感兴趣。
“这辆车充一次电能跑

多远？”面对消费者的提问，
销售人员表示，这辆车用的
是家用220V电源，充满电需

要6到8个小时，可以行驶120

公里左右。“而且，这款车操
控比较简单，只有前进、后退
和 停 车 三 个 档 位 ，无 级 变
速。”

电动汽车受青睐

“这个叫雪佛兰，这个
叫奔驰。”22日车展现场，4

岁多的乔子恒看到这么多
车标边走边乐。

乔子恒家住肥城泰临
路，据他妈妈说，他没事就
往家附近的汽车二级店跑，
卖车的都基本都认识他。

“我们没有教他认过车标，
走在路上都是他告诉我这
是什么车，大街上跑的基本
都认识，好多我都不知道。”

乔妈妈告诉记者，儿子认识
车标是二级店里的工作人
员看他喜欢车告诉他的。

提及来车展的目的，
乔妈妈告诉记者，是因为
儿子比较爱车，才专程带
孩子过来看看，让孩子一
次过足车瘾。“而且，看报
纸上说这次车展豪华车不
少，孩子还让我从网上找
了不少豪华车的标志，来
车展上找一找。”

30多辆豪车

市民看个够

①22日，布展刚刚结束，就有市民

迫不及待看车。

②价值500万豪车配专业车模。

③豪车展示区吸引不少市民驻足

拍摄。

④“小丑”客串起了销售顾问。

⑤试驾会搬到车展上。

⑥试乘试驾感受下。

①①

②②

③③

④④ ⑤⑤ 一家三口对车尾部的充电器很好奇。本版采写 摄影 赵兴

车车展展现现场场人人流流如如织织。。

22日上午，周先生来
到车展现场，径直走向了
长安福特展区。周先生表
示，他是开着自己的小车
来车展的，这次来的目的
很明确，就是为了置换一
辆高档点的轿车。

周先生是浙江人，目
前在肥城工作，现在开的
这辆小车已经开了好几
年。“现在手头有些闲钱
了，准备换辆好点的车，出
门谈业务也有面子”，周先
生说。

来车展之前，周先生
已经有了意向车型，准备
置换一辆蒙迪欧致胜。一

边 在 驾驶室体
验，周先生一边
对记者说，“刚才
销售人员说可以
进行置换，比直接
买新车要划算。不
过 车 展 上 没 有 提 供
试驾车，我准备先在车
展上和4S店谈好价格，下
周 有 时 间 再 去 店 里 试
驾。”

经销商看周先生意
向非常大，主动提出价格
优惠，还送上不少礼包，
并对周先生承诺，下周到
4S店试驾后如果想订车，
可以享受车展优惠价。

开小车来逛车展

就想换个高档的

23日下午，虽然距离
结束只剩几个小时，车展
现场依然人流如织。经销
商盼着趁最后的机会多卖
几辆车，消费者也希望赶
上车展“末班车”。

“昨天下午5点多，我
们都开始收拾东西准备回
展厅了，还有一位市民来
订了辆车。今天我们还要
坚持到最后，说不定还会
有“意外惊喜”。”肥城经纬
汽贸销售经理向记者说，
车展一般是越到下午人越
少，不过昨天一整天人气
都很旺，下午和上午的销
量差不多。

下午3点多，车展又迎

来一波人流高峰，不少之
前没成交的消费者赶来买
车。市民王先生说，“我从
网上看到，车展刚开始和
快结束的时候优惠比较
大。刚布展的时候我没赶
上，所以趁着快结束赶紧
来看一下。”

经过一番讨价还价，
王先生在英伦汽车展区订
了一辆SC-6。据销售代表
介绍，SC-6刚上市不久，现
在优惠还不算大。“不过看
王先生的意向非常大，所
以趁着车展给了个比较大
的优惠，还送了个国庆礼
包。王先生对优惠力度非
常满意，已经交了订金。”

现场优惠大

多人交订金
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