
自称所有旧车折千元，实际折价仅三百

旧电动车换新折价喊得太虚了
文/本报记者 张汝树 片/本报记者 姜文洁

以旧换新陷阱多

工商提醒四注意
本报9月24日讯 (记者 张

汝树 通讯员 韦山) 随着中
秋国庆假期临近，各个品牌电动
车商家大搞以旧换新促销活动。
对此，工商部门提醒广大市民在
让人眼花缭乱的促销活动中要
谨慎选购，警惕消费陷阱。

警惕价格陷阱。有个别商家
会在活动中把新车的标价提高，
同时也将旧车的收购价提高，给
消费者造成实惠的错觉，其实最
终消费者还是多掏了钱。因此，
广大消费者在确定兑换的电动
车后，最好多去几家商场进行一
下价格比较，摸清电动车底价后
再购买，谨防商家搞价格欺诈。

谨防买到翻新的产品。要谨
防有个别商家将旧电池或配件换
个新外壳后重新销售。消费者验
货时一定要仔细查验，如果发现
商品有瑕疵，应拒绝签收。

谨防非法促销活动。正规商
家举办“以旧换新”活动的地点
也很重要，正常的促销活动一般
是在商场专柜或门前举行，而很
多无照经营的经销商非法促销
活动往往在远离商场卖场的地
段，等有了质量问题无人可找，
给消费者造成难以挽回的损失。

注意索要购货凭证。有些经
销商不给消费者开具购货凭证，
并且声称“以旧换新”产品不享
受国家规定的“三包”，目的是逃
避售后服务的责任。如果经营者
不给开具购货凭证，消费者一定
要慎重购买。

“任何品牌的48v电动车
折1000元，2499元电动车以旧
换新花1499元骑回家。”“双
节”临近，多数电动车商家打
出了以旧换新的促销广告，
吸引消费者购买。不少消费
者也提出了疑问，所有的电
动车一律折千元，没有统一
标准，这里边是不是有什么
猫腻？
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没有统一标准，折多少商家定
24日，记者在张店共青团西

路上看到，5家挨在一起的电动车
商店全部打出了以旧换新的广告
吸引市民购买。

其中一家电动车销售店是按
照电动车新旧、电压大小进行以
旧换新。48v的电动车一般折900

元到1000元，36v的电动车可以折

800元左右，如果电动车某些零件
不全，折价会稍低。而有的电动车
商直接打出了“任何电动车折价
千元”的牌子，48v的旧电动车和
125旧摩托车一律折价千元。

记者从二手电动车收购处

了解到，一般48v的电动车回收
价格在200元到300元左右，最好
的踏板车价格也就1000元，不少
市民感叹，“既然这样，所有电
动车都折价千元怎么可能呢？
商家们这不是耍文字游戏嘛”。

无车换仅加三百，换购有名无实
多数换购的电动车价位在

2000元到3000元之间，而据了解，
消费者平常最低花1500元左右就
可以购买到一辆电动车。

记者在换购现场看到，有的
换购电动车价位竟高达3000元，
即便折价千元，消费者还要支付
2000元的费用和一台旧电动车，

正在换购电动车的一位女士怀
疑，厂商的指导价被商家抬高了。
记者看中了一台原价为2399，换
购价为1399元的电动车，又表示
自己没有旧车时，销售员说：“没
有旧车，你在换购价的基础上加

300元就可以骑走。”
金晶大道上一家电动车销售

商坦言，“以旧换新”其实都是对
旧电动车进行估价，然后再折价。
而现在的“折价千元”多是商家噱
头，消费者很难真正占到便宜。

刚性需求不足，逼得商家拼招
“双节”将至，多数电动车经

销商、销售店促销动作频频。记者
调查发现，多数商家之所以大搞
促销，除了“双节”临近，消费需求
相对增加外，多数商家想趁着这

个机会完成下半年的销售任务。
“今年上半年销售平平，店里

下半年销售任务又很大，我们也
希望通过促销可以让电动车走量
销售。”金晶大道上一家电动车销

售店负责人说。
该负责人说，现在电动车市

场几近饱和，市场的刚性需求并
不大，而且现在各个品牌的电动
车都搞促销，竞争压力很大，他们
不得不进行促销，增大销售量。

“以旧换新就是好的促销方

式。”共青团西路上一家电动车商
说，大部分人家里都有了电动车，
他们只有在以旧换新上下功夫，
才能取得销售上的优势，所以中
秋节、国庆节期间，他们店里还延
续这种促销方式，减少下半年的
销售压力。

在王府井广场，一家电
动车公司正在举办“以旧换
新”的优惠活动。
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