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送礼、抽奖、业主联谊、特价房……

日照房企抢搭“金九”末班车
本报记者 吴江

临近双节，细心的读者已嗅到了假日经济的味
道。为抢滩“金九”，各大房企纷纷“让广告飞”，优
惠、促销广告铺天盖地。在调控不放松的大环境之
下，这个九月含金量几何？
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又传调控声

大中城市难“金九”
继年初以来的一系列高频

率、高强度的楼市调控政策之
后，近日，住建部关于房地产调
控又有了最新表态。

据《人民日报》报道，住建
部有关负责人近日表示，将继续
指导督促限购城市严格执行住
房限购措施，确保限购措施实施
效果，适时对执行调控政策不
力、放松调控政策，造成房价过
快上涨的地区实行问责。

这是自国务院督察组8月初
回京之后，官方对于房地产市场
少有的明确表态。目前恰逢房地
产市场“金九银十”旺季，政策
信号给楼市造成了一定程度的
影响。

国家统计局公布的数据显
示，与上月相比，70个大中城市
中，新建商品住宅价格下降的城

市有20个，持平的城市14个，上
涨的城市36个。环比价格上涨的
城市中，涨幅均未超过0 . 6%。

全国多个大中城市的房地
产行业直呼这个“金九”成色不
足。据有关专家分析，政策的后
续跟进是有可能的，但政策的力
度可能只会是微调式从紧，“限
购 + 限贷”的双限局面不会改
变。

稳中有升

本地房企销售尚可
在大中城市“双限”局面不

变、房价及成交量上升遇阻的大
环境下，日照楼市近期走势如何
呢？

“九月的销售情况还没有统
计出来，但是截至目前，粗略估
计不及八月，”日照某房企市场
部负责人说，按往年的经验，九
月销售情况差不多是一年当中
最好的月份，但今年九月尚未有

预期的火爆局面出现，“应该会
在双节期间有一个明显的上升，
但也不敢估计得太过乐观。”该
负责人说。

据新市区某楼盘销售经理
介绍，她所在的楼盘九月销售
成绩比较振奋。“我们楼盘的销
售业绩还不错，到目前已经远
超八月份，并且有很多意向客
户表示要在双节促销时下单。
保守估计应该是八月份业绩的
一倍多。”她说，虽然不及往年
行情最好的时候，但在今年的
大环境之下，这样的销售情况
已属难得。

另外，记者走访市区多个
楼盘营销中心获悉，进入九月，

各楼盘咨询量和意向客户都有
不同程度的增加。市区商品房
整体销售情况尚可，基本已经
与八月持平，个别楼盘已远超
八月。

促销跑量

抢搭“金九”末班车
虽然销售情况较七八月份

稳中见升，但日照各大房企仍
然不敢大意，纷纷放下身段，趁
双节小长假推出各种促销、优
惠活动，抢搭楼市“金九”的末
班车，抓紧跑量。

“双节期间购房，在平常折
扣的基础上，我们将对教师、现

役和退役军人、各级各类劳模
及新婚家庭给出最高 2万元的
特惠。”兴业集团的相关负责人
介绍，此次活动兴业旗下的六
个楼盘联动，均可享受这一优
惠措施。

另据介绍，该公司双节期
间还将举办家庭节以及参展房
博会，各部门在长假期间都将
继续工作，“基本上所有员工都
会调动起来，参与到双节期间
的工作中。”该负责人说。

城建集团旗下绿色佳园项
目双节期间除正常优惠外，还
推出购房大礼包，紧扣项目绿
色、环保的理念，赠送客户健身
卡、山地车等礼品。“活动的主
题就是送健康，礼包还包括一
本 倡 导 绿 色 低 碳 生 活 方 式 的
书，希望客户享受一种绿色、低
碳的品质生活。”该项目销售经
理说。

此外，水木清华项目推出
2 0套特价房，并设置购房抽奖
环节，有几率抽中返还全部房
款等大奖，并为置业者准备了
黄金、白银、中秋礼盒、电影票
等礼品。

海纳现代城二期准备举办
业主联谊会，不仅有精彩节目
赏，更有大奖、礼品拿；中央绿
城按面积给出折扣，特价房最
高优惠10万元。

“金九”已近尾声，“银十”蓄势待发，各大房企能否如期盼来
一年一度的销售旺季？

超强阵容与规模

彰显品牌个性
与常规的路演活动不同，雪

佛兰“热爱我的热爱，我的雪佛兰
在路上”主题路演的空间设计，在
300平米的活动场地上，利用特制

集装箱搭建组合，成为雪佛兰品
牌体验基地。箱体内部空间都历
经数月的精心策划、制作改装。此
次日照莒县路演，国际巨星梁朝
伟代言的全球中高级旗舰轿车迈
锐宝、传奇性能跑车大黄蜂科迈
罗、都市力量SUV全新科帕奇、

“新生代性能中级车”科鲁兹，还

有全方位舒适型中级车景程与新
生代越级性能小车爱唯欧和“全
民理想家轿”新赛欧都将悉数亮
相，为日照市民全方位展现雪佛
兰值得信赖、自信睿智、乐于表
现、年轻活力的品牌个性。

史上最强促销手段

完成火爆订车
作为最受年轻消费者喜爱的

国际品牌之一，雪佛兰将以“全系
钜惠”回馈广大消费者。其中，雪
佛兰迈锐宝推出全系车型优惠2-
2 . 5万元的钜惠活动。凭借出色的
产品力和极具竞争力的价格优

势，迈锐宝吸引了众多消费者的
关注。自活动开展以来，全国累计
第一个周末订单数达450份。两周
内，车型批发销量约2千辆，预计
首月内将超过5千辆。而在雪佛兰
重点销售区域山东，迈锐宝展厅
在钜惠活动开始以来成交率上升
200%以上，客流量增加100%，8月
预计销量更是突破300辆。

除了迈锐宝“钜惠行动”之外，
雪佛兰其他畅销车型也推出了多
种优惠活动。新生代性能中级车科
鲁兹、新生代越级性能小车爱唯
欧、全民理想家轿新赛欧分别低至
9 . 58万、6 . 98万、4 . 98万起；“都市力
量”SUV全新科帕奇19 . 99万元起的

价格也极具诱惑力。
日照是雪佛兰山东的重点市

场之一，本次“热爱之旅”得到了上
海通用雪佛兰品牌的大力支持，迈
锐宝携全系车型以傲人的销量力
证了雪佛兰在日照地区的知名度
和影响力，也印证当地雪佛兰消费
者的明智之选。业内人士分析，类
似这样的大型路演活动是一个非
常重要的“贴近消费者、宣导产品
优势、扩大品牌知名度”的推广平
台，利用这样的大型路演活动不仅
能够增进“人”与“车”之间的情感
交流，更将对日照以及周边区域的
雪佛兰市场销售和品牌建设起到
直接的促进作用。

热爱我的热爱 我的雪佛兰在路上
2012雪佛兰“热爱之旅”日照莒县主题路演将完美呈现

2012年10月6-7日，以“热爱我的热爱，我的雪佛兰在路上”为

主题的雪佛兰“热爱之旅”大型路演将登陆日照莒县。本次主题

路演活动在构筑雪佛兰强大车型阵容的同时，为消费者提供完

美的近距离产品体验。除此之外，活动中还推出一系列促销政

策，为广大热爱雪佛兰的消费者带来了真正的实惠！
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