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每年的“十一”黄金周都是家
电行业的销售旺季，据业内人士
统计，“十一”黄金周的销售额
能够占到全年销售额的 1 0%左
右。今年中秋、国庆双节叠加，
更成为各大家电品牌全力促销的
关键节点，也吸引了众多消费者
在黄金周购买家电。新房刚刚装
修完的刘先生，要买2台空调挂
机和1台柜机，这几天专程去泉
城路上几家家电卖场里逛，挑选
合适的空调并记下品牌、型号，
准备等国庆促销开始后，就全部
买回家。

像刘先生这样，每年等着黄
金周出手买空调的消费者不在少
数。业内人士认为，九、十月份
是空调的消费旺季，加上今年中
秋、国庆双节相连，使得今年的
节日销活动更集中、促销周期更
长、投入的促销资源也最多，各
大品牌的新品也纷纷选在此时上
市，这也让双节促销备受消费者
期待。

新技术引领行业变革

冲击现有行业格局

受大经济环境影响，2012冷
年空调行业增长趋缓，逐渐进入
一个平缓过渡期。但2013空调冷
年开盘以来，以海尔、美的、海信
为首的空调巨头连续发布新技
术、上市新产品，给整个行业带来
了一股“绿色科技风”，引领空调
产业迈向绿色节能的时代。

9月21日，海尔空调全球首发
无氟变频“0 . 1赫兹”阵容，不仅在
外观、送风模式等方面实现重大
突破，而且应用升级后的宽带无
氟变频技术，创下了多项世界纪
录，如最低0 . 1赫兹、最高150赫兹
超宽频运行、最低功率20瓦、节能
60 . 5%等。

无独有偶，早在8月底山东美
的空调2013冷年新品发布会上推
出的“一晚一度电”系列，创新应
用ECO节能运行模式，实现了“一
晚1度电”的超级节能效果。一直
耕耘在空调变频领域的海信，则

一直以“双模变频”技术享誉业
内，其领先优势在于独创“高效省
电”和“长效节能”两种运转模式，
并且是一键操作。

对于空调巨头在科技领域不
断推陈出新，业内人士分析认
为，科技研发是家电领域的核心
竞争力，尤其是空调产业，每一
次行业变革都是技术革新推动而
成，谁能在科技研发上领先一
步，谁就有可能主导行业格局的
改变。

空调新品争奇斗艳

亮点抓人眼球

记者走访家电卖场发现，新
上市的空调新品，引来不少消费

者驻足咨询。在海尔专柜前咨询
的王女士是海尔的忠实粉丝，“我
家里的冰箱、洗衣机都是用的海
尔的，准备在‘十一’假期里买一
台空调，看好这款新推出的帝尊
柜机，应用的是0 . 1赫兹宽带无
氟变频技术，外观上很大气，还
能省不少电。”据现场海尔销售
人员介绍，所谓0 . 1赫兹技术，
就是低频达到0 . 1赫兹、高频达
到150赫兹，这已经达到了变频
空调控制技术的两个极限值。对
于消费者来说，能直观感受到的
是1分钟速冷、3分钟速热。

美的专柜前前来咨询的消费
者也接连不断，最新推出的悦弧
挂机，外观非常时尚，科技感也十
足，很多消费者驻足观看。据美的

销售人员介绍，这款新品搭载的
全直流变频技术，可以让一个夜
晚8小时睡眠周期内所需的制冷
耗电量最低控制在1度电以内，非
常节能。

海信空调专柜前，消费者对
一款刚刚在2012IFA展上荣膺设
计创新大奖的海信“苹果派A8”称
赞不已。据现场销售人员介绍，
“苹果派A8”大胆跨界借鉴了苹
果公司的设计理念，全身最薄之
处仅11 . 3厘米，完美体现了“至
薄至优”的特点。

双节促销提前放量

优惠力度空前

消费者在热切关注上市新品
的同时，对于空调的节能则尤为
重视。事实上，“如何让空调更节
能”一直是众多空调企业的攻关
难题。今年6月1日国家启动新一
轮节能补贴并将节能变频空调首
次纳入补贴范围，这极大地刺激
了节能变频空调的消费，加上双
节期间的优惠促销活动，更让“节
能”和“惠民”两条腿实现了齐步
走。

记者了解到，从9月21日开
始，海尔、美的、海信、科龙等空调
品牌推出了巨幅优惠措施，比如
购买海尔帝尊柜机可获赠价值
999元的欧式两件套，购买美的
“一晚一度电”新品送美的加湿
器，海信空调直降300元至1000
元不等同时赠送精美礼品，科龙
2级变频仅售2858元等等。

空调三巨头争艳黄金周
美的、海尔、海信等空调巨头高调摆开双节促销阵势
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海尔“最低0 . 1赫兹、最高150赫兹宽带无氟变频技

术”、美的“一晚一度电”全直流变频技术、海信超薄新品

“苹果派A8”系列、科龙新品“三维进风”VQ系列，空调大鳄

的新品纷纷于今年中秋、国庆黄金周争奇斗艳。与往年不

同，借家电节能惠民补贴政策东风，各品牌推出的促销优

惠力度空前，实现了“节能”与“惠民”的齐步走，颇受

消费者好评。

9月25日至10月7日期间，联
想“打开互联新生活 乐享联想
PC+”主题促销活动火热进行，活
动覆盖：联想IdeaPad U系列、一
体台式机C 系列以及M 7 2 0 5 、
LJ2200L两款打印机。活动期间，
购买U410搭配M7205或U310搭
配LJ2200L打印机，组合套装优惠
多；购买一体台式机C325r2/C440
/C445搭配LJ2200L打印机组合，
最高直降300元。五组超值套装，
让你出行精彩宅家不闷，轻松享
受PC+互联新生活。

黄金周联想大放“价”
轻松“打”开互联新生活

联想IdeaPad U310、U410沿
用了U系列的Journal经典设计，整
机厚度最薄达18mm，搭载了英特
尔酷睿第二代处理器，以及500G
大容量高速硬盘、32G SSD固态
硬盘技术，U410更有高性能独立显

卡全面支持DX11，足以应对多种
游戏。联想也为家庭用户贴心准备
了C系列教育型一体台式机产品组
合，C系列拥有丰富的教育和游戏
资源，寓教于乐，让孩子的成长伴
随更多乐趣。

互联PC大集合 PC+生
活欢乐多

除了促销产品组合之外，联
想还奉上了多款高性能产品助阵
PC+生活。联想家庭云中心B545
搭载了AMD在Lenovo首发的最
强A10-5700 CPU，B540采用
Intel的Ivy Bridge全新平台CPU。
IdeaPad Y480N以全新Ivy Bridge
平台和酷睿i7-3610M处理器，配
合NVIDIA Geforce GT650M旗
舰级显卡，搭配超越传统DDR3两
倍处理速度的2GB GDDR5显存，
使3D Marks跑分飙上12000+。全
新四核乐Pad A2109采用了业界

最领先的NVIDIA Tegra3四核处
理器，搭配全新Android 4 . 0系
统、6000mAh的超大容量电池和
1G 低功耗内存，拥有845小时待
机的超长续航实力。以1999元的
震撼价格，成为国内第一款将价
格打入2000以内的大尺寸四核平
板。

这个黄金周，联想消费idea不
仅以贴心产品组合助力你的互联
新生活，更倾力呈献多款领先产
品，强强联手打造精彩的PC+生活
体验。国庆八天乐，联想作伴让你
出行、宅家都能精彩纷呈！

打开互联新生活 乐享联想PC+
——— 联想消费idea秋季火热促销

“高效静吸”油烟机火了！记
者在商场发现，今年国庆的家电
卖场掀起了一股高效风。一边是
空调、彩电大打国家财政的高效
节能补贴牌，另一边是油烟机等
厨电产品高举“高效静吸”旗帜，
双双搅热了卖场。作为一项油烟
机科技创新成果，2011年，“高效
静吸”获中国轻工业联合会“科技
进步一等奖”；2012年，第三方调
查数据证明采用该科技的烟机产
品已经跻身国美、苏宁“畅销机型
第一名”。

与高效静吸型油烟机的持续
创新形成对比，记者也获悉行业
内还有一些油烟机企业走的是一
条“自娱自乐”的研发路线，通过
不断提升大风量指标来追逐“商
业利益”。消费者并不知道这些指
标是反科学的，我们在商场选购
油烟机时，商家也是在这样的环
境中示范的，让我们觉得很“强

劲”，但一旦拿到厨房这个特定环
境中，这种“强劲”就不灵了，油烟
仍然清除不尽。长期从事油烟机
产品研究的专家樊光裕认为：商
家在商场展示的都是“名义最大
风量”，无论是18、20立方米/秒还
是更大，实际最大排风量也就只
能达到5-8立方米/秒，这是不能
满足需求的！反过来说，如果能做
到实际最大排风量和名义最大风
量一致，则15立方米/秒就足矣。

在排烟这个环节，“超大风

量”、“超大风压”之类的说法也站
不住脚。因为公用烟道的口径、容
积都是有限的，当烹饪高峰时，确
实需要较大风压，但绝非往烟道
里直排就可以。实践证明，如果始
终用330Pa的压力往外排，就会造
成烹饪高峰时排不出，非高峰时
段又白白耗费电能制造噪音。

油烟机企业要彻底解决油烟
问题，必须采用系统全面的思路
来解决。为此，行业领导厂商方太
公司在承担“十一五”国家科技支
撑计划课题研究的基础上，提出
了高效静吸科技系统，独创自动
巡航增压模式，该技术更符合中
国城市住宅公用烟道的实际情
况，通过感应烟道油烟废气的浓
度和压力、风阻等，在面对烹饪高
峰排烟阻力增强时“自动迎战”，
在阻力减弱或消失时则保持常态
运行模式，既能实现很好的排烟
效果，又能保持最佳噪音水平。

方太“高效静吸”油烟机为什么这么火？

9月18日，国内知名信息安
全厂商瑞星在京隆重召开发布
会，重磅推出两款最新的企业级
网络安全硬件产品——— 瑞星导线
式防毒墙系统和瑞星运维管理审
计系统(堡垒主机)。针对目前企
业安全市场中存在的问题，瑞
星公司推出了瑞星导线式防毒
墙 系 统 ， 该 产 品 分 为R SW -
1800L、RSW-3800L、RSW-
9800L三种型号，可以满足不同
规模企业的需要。

不仅如此，在此次发布会
上，最引人注目的就是“瑞星万兆

超级防毒墙”——— RSW-H10G，该
产品采用了顶级硬件配置，高达
30G的查杀病毒吞吐，技术水平
处于世界领先地位。

据悉，瑞星导线式防毒墙
系统和瑞星运维管理审计系统
目前已在国内一些大型政府网
络中成功应用，并获得用户的
一致好评。此次新品发布，标
志着瑞星在企业级安全领域又
向前迈进了一大步，同时依托
于多年来瑞星的企业级市场经
验，瑞星将继续称霸企业级安
全市场。

瑞星再发高端新品 称霸企业级安全市场
——— 全球性能第一防毒墙在京亮相

上海尤女士购买的松下空
调频繁停机不制冷，这让她很生
气。一名蔡姓维修人员在没有
进行检测的情况下就说是尤女
士使用问题，这让她很不满。在
两次沟通后，松下公司才答应在
9月20日上午上门检查。

今年5月，上海的尤女士购
买了一台松下型号为E9KD1的
空调，但仅购买3个月就出现了
制冷故障。“空调经常自动停机，
但温度显示还亮着，出风口也是
打开的。”尤女士介绍，她以为是
空调运行太久需要休息，但其实
是死机，每次不得不重新启动。

“我找了松下的维修和安装
人员，但他在没有检测的情况下
就说是我的问题。”尤女士称蔡
姓维修人员一进门就拿起遥控
器调温度，语气较差，并直接
说空调调到 1 8℃才能制冷，
“说是我不会使用，很想问
问，谁家空调只能在18℃的情

况下才能使用？二十多摄氏度
就运行不起来吗？”尤女士对
此非常生气，此后问题频繁，
但她再致电维修和安装人员就
没有人理她了，她也在微博中
质疑松下是否因为抵制日货连
售后问题都停止解决了。

松下中国公关经理张婷表
示不希望媒体介入，希望松下与
消费者自行解决。记者追问是否
能给出尽快解决的时间，她则明
确表示身在外地无法保证。为了
不耽误尤女士使用空调，记者
告知这名公关经理将直接找售
后人员解决。在近半个小时
后，松下中国公关部另一名工
作人员则在通话中表示将尽快
解决。19日晚，该工作人员表
示，空调售后已经与消费者尤女
士取得了联系，并将在20日上门
检修，但截至发稿，记者并未获
得检修进展的情况说明。

来源：北京晨报

新买空调不制冷

松下售后惹人烦

格消费声音
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