
护身之福 你值得拥有

保险公司好，其产品才能好。不
论是产品形态还是后期服务，实力较
强的保险公司都会相比更有优势。

中国平安是国内知名的综合金融
集团，是福布斯和财富双 5 0 0强企
业，旗下平安人寿通过遍布全国的分

支机构、近50万代理人为数千万客户
提供最优质的服务,并推出了“主动为
您寻找赔付的理由”，“资料齐全，
三天赔付”等领先行业的服务举措。
中国平安持续创新，用现代化平台实
现客户服务的最优体验，通过先进的

E化行销能够让客户做到足不出户即
可享受多种服务，成为行业内的优秀
企业之一。(据《21世纪经济报道》)

(重要提示：护身福计划主险为
分红保险，其红利分配是不确定
的。)

每次去香港购物总会
在 L V ，P r a d a ，G u c c i ，
Hermes这些奢侈品店门
口看到排着长队的大陆游
客，而已经涌入店中的消
费者无不在抓紧时间挑选
和付款。看着POS机打印
出来长长的消费记录单，
不禁感叹国人超强的购买
力。据统计，仅2011年，中
国人在奢侈品上的消费额
就超过了2000亿美元，成
为世界排名第二的奢侈品
消费大国。与此同时，中国
的富裕人群也快速增长。
2011年在中国除住房之外
可支配的资产超过10万美
元的家庭数量达到了300

万户左右，这一数量已经
超过了英、德、法等欧洲发
达国家。

对于这一被称为“大
众富裕阶层”的人群，他们
或者有着令人羡慕的职业
或者拥有自己的私营企
业，他们有着相对较高的
收入，并且注重生活品质。
他们在拥有房子、车子等
固定资产的同时，也可以
动辄花费五、六位数购买
名牌，有额外的财富进行

理财和投资。从人身需求
的金字塔来看，他们对位
于上部的资产管理和资产
增值做的游刃有余，但对
于作为金字塔基础的自身
保障却相对不足。据《2011

年中国财富报告》显示，相
对普通消费阶层，富裕阶
层更追求“自由安全的生
活”，他们把“保障自己及
家人的安全”作为创造财
富最重要的目的。但实际
上，富裕阶层在保障类产
品的购买方面，却明显不
足。据统计，该阶层中只有
不到70%的人购买了人寿
类保险产品，大大低于亚
太其他市场的同期水平，
例如台湾 ( 9 6% )、新加坡
(95%)与香港(84%)。2011年
的相关数据显示，中国大
陆的人均寿险保费支出只
有日本的四十分之一，美
国的十七分之一。

对于这群日益壮大的
中高收入阶层，他们不仅
应该拥有与自己身价相符
的保障，更有能力拥有与
众不同的保险产品，以享
受更全面的保障和更人性
化的服务。

高收入人群更需要高端保障
随着保险行业的不断发展，保险

产品也在保障功能，保障范围上不断
创新，以满足不同人群的个性化需求，
尤其是更具有消费能力的富裕阶层。
平安人寿即将于10月1日推出的“护身
福健康保障计划”正是这样一款定位
于中高收入人群的旗舰保障产品。

护身福健康保障计划由主险“平
安护身福终身寿险(分红型)”和附加险

“平安附加护身福重大疾病保险”和
“平安附加护身福意外伤害保险”构
成，还可根据需要附加其他附加险，以
获得覆盖意外伤害、重大疾病、身故等
多种功能的周全保障。相对于现有的
产品，护身福计划突出了以下特点：

大病保障全面 轻度重疾贴心

护身福保障计划在继续保障30种
(男性28种)重大疾病的同时，新增8种“特
定轻度重疾”，轻度重疾独立给付20%的
重疾险基本保险金额，不影响重大疾病
基本保险金额。“轻度重疾”的加入不仅
人性化的扩展了重大疾病的保障范围，
更有效的提升了重大疾病的保障额度。
如果客户先确诊8种特定轻度重疾其中
的一种，而后患有所列的30种(男性28种)

重大疾病之一，可以最高获得120%的重
疾险基本保险金额赔付。

何为“轻度重疾”?随着年龄的增
长，人的身体状况由好变差，所患疾病
也是由轻到重。先是亚健康，这是现在
快节奏生活下的常见状态。亚健康状
态下，多种身体机能变差，小病小痛时
有发生。持续的亚健康就容易发展成

“轻度重疾”，它是罹患重大疾病的前
奏，但相对重大疾病，它的发生率更
高，约是重大疾病的2-3倍。但病痛程
度更低，如果治愈则可以恢复到相对
健康的状态。同时，其治疗费用也更低
廉，只有重大疾病的几分之一。正是基
于这几项特征，护身福保障计划将早
期恶性病变，原位癌，皮肤癌等8种常
见的轻度重疾纳入保障范围，为广大
客户提供人性化的中高端保障。(护身
福计划保障范围内的重大疾病和特定
轻度重疾的定义详见相应保险条款)

选择交清增额 保额可以长大

护身福主险分红方式在选择交清
增额的情况下，可以同时增加主险和
附加重疾险的保额，实现了保额可以
随着时间进行累积增长的功能。

这一功能给客户带来的好处显而
易见。首先，客户不需额外交费，即可
获得重疾保额的提升，即重大疾病保
险金和特定轻度重疾保险金的同时提
升，有助于抵御医疗费用上涨的风险，
让客户在选择了此款产品后可以安心
的享受生活；其次，选择交清增额的客
户，即使保额有增长，客户也不需再体
检，有效地避免了因体检拒保的风险；
再次，交清增额的主险保单仍然可以
参与分红，获得更多收益。

意外保障周全 关爱直至古稀

根据中高收入人群偏好驾乘私家
车出行的特征，护身福意外新增自驾
车意外保障，专为有车家庭贴心设计，
让客户可以做到身有保障，无忧出行。

客户不管是以驾驶者身份还是乘
客的身份，在驾/乘个人非营运车辆的
情况下因交通事故发生意外伤害或身
故，即可获得相应赔付。自驾车驾/乘
意外保障与原有的公共交通意外保障
相搭配，组成了较全面的交通意外保
障。同时，护身福意外的保障期间可直
至客户70周岁，相比于现有一年期意
外险优势明显。

保障旗舰 睿智之选

有实力，选择才更安心
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