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今日德州

为贯彻《山东省农村信
用社现金服务“承诺十八
项、献礼十八大”活动实施
方案》的执行，武城联社高
度重视落实实现“六无、六
能”目标。

实现反假货币“六无”

目标。发现假币无漏缴、假
币收缴无违规、假币线索无
漏报、缴存现金无假币、对
外支付无假币、ATM机无假
币。实现优化现金服务环境

“六能”目标。随时能咨询到
人民币知识、随时能换到新

钱、随时能得到假币鉴定或
鉴别服务、每一台点验设备
都能达到国家标准、每一次
现金服务纠纷都能得到妥
善解决、每一笔现金服务都
能让群众满意。

（张娟 尹光宁）

武城联社“多举措”努力实现“双六”目标

扎实开展“承诺十八项、献礼十八大”活动

陵县联社力促银行卡业务快速发展
今年以来，为增加银行

卡业务收入，完善金融服务
手段，陵县联社以实现电子
机具“村村通”为依托，加快
电子机具布放进度，增大电
子银行业务的客户使用群
体，提高银行卡业务收入，到

目前，该联社实现银行卡业
务收入41 . 82万元，较去年同
期增长12 . 71万元。

完善考核办法，提高推广
积极性。优化用卡环境，提高
用卡效率。强化宣传力度，提
高产品知名度。三项措施力促

银行卡业务快速发展。截至目
前，已累计拓展财富在手卡客
户6991位、个人网上银行客户
10693位、企业网上银行客户
307位。带动新增银行卡2800
张，银行卡存款增加354万元。

(周传兵 葛红珍)

本报9月27日讯(记者 刘振
通讯员 许建华) 27日，记者

从德州市旅游局了解到，2012年
中秋、十一“双节”前夕，市旅游局
对主城区部分旅行社假日旅游筹
备情况进行了专项检查，对旅行
社运行是否规范、是否签订旅游
合同等内容进行了重点检查。

从检查情况看，至尊、中铁
等旅行社以及观光假日国际旅
行社运营规范，旅游合同签订合
乎要求。同时，在与游客签订旅
游合同时，对游客进行了购买旅
游意外险提示。导游派团单、行
程单、游客名单、委托合同(委托
确认件)、租车合同、游客意见反
馈书等旅游合同档案附件的情
况较以前有较大进步。

检查中也发现，虽然大多数
旅行社能够按规定签订旅游合

同，档案保存也较以前相对完
善，但也有个别旅行社旅游合同
业务档案保存不够完善，附件不
全，旅游合同档案附件缺少导游
派团单，行程单上没有游客代表
签字，旅游合同内无市旅游局
投诉电话。还有的旅行社在签
订旅游合同时，意外险与旅行
社责任险混淆不清，把意外险
内 容 误 填 为 旅 行 社 责 任 险 等
等。此外，个别新设立的旅行社
旅游档案合同建立仍需完善，
对于租车、用车程序不规范现象
及时进行了纠正。

据了解，在对旅游产品情况
调研中发现，今年“十一”黄金周
旅游产品价格较平时上涨10%-
20%左右，上涨的旅游费用主要
集中在租用旅游车辆和旅游住
宿成本上。节日期间热门及报名

较多的短线线路有北京三日游、
云台山三日游、华东五市高铁五
日游，行程在3-5天。中长线线路
有四川、云南、海南、桂林等，行
程在6-8天，产品价格在2000-
5000元/人不等。由于“十一”期
间的机票相对紧张，价格有不同

程度上涨。一日游线路主要集中
在省内及周边地市，齐河泉城海
洋极地世界一日游、泰安方特欢
乐世界一日游、济南南部山区一
日游等线路产品成为一日游的
热门线路，出行方式以汽车为
主，产品价格在200-300元之间。

全市节前专项检查规范旅游市场

个别旅行社合同不完整

陵县联社

强化员工职业道德

为加强青年员工职业道德培养，不
断提高职业素养和服务质量，陵县联社
以职业道德培养为抓手，在企业文化熏
陶、道德模范现身说法、文明服务提升
的基础上，立足三个支点使广大青年员
工职业道德有了显著提高。

三个支点分别是：培训支点，铸造
青年员工合规之魂；考核支点，保障青
年员工动力之源；监督支点，夯实青年
员工服务之本。职业道德建设效果将
最终体现在员工的服务质量的提高
上，联社将员工日常工作中的工作效
率、服务质量作为职业道德建设的重要
参考指标。 (王亮)

本报9月27日讯 9月23日，
禹城阿波罗大酒店的家装品牌联
购气氛火爆。本次联购会不仅吸
引了众多消费者前来选购，还吸
引了大批品牌客商前来参加。

皇朝家私城作为实力强劲的
品牌，在本次联购会上前所未有
地推出自己的优惠活动。据皇朝
家私城的工作人员介绍，本次活
动是近年来幅度最大的一次降价
让利活动，消费者也都相当认可，
所以本次活动皇朝家私会场异常
火爆；宝兰吊顶作为吊顶行业的
佼佼者，一直以质量作为坚实的
后盾，目前公司已经占领中国绝
大多数高端消费群体市场，在全
国拥有300多家体验店,为消费者
带来了完美的家居解决方案；在
灯饰类，金诺灯饰将让利活动降
至最低，消费者对金诺灯饰的满
意度相当高，对于本次让利活动，
消费者也是相当认可；一鸣厨卫
在本次让利活动中，推出的各项
优惠政策及活动，得到消费者信
赖，在双节前夕的品牌促销活动
中，一鸣厨卫将品牌优势全部展
现在消费者眼前；禄钰门业作为
门业里新兴品牌公司，不仅在秋
季品牌促销中分得一份羹，更是
将品牌的优势与消费者信赖结合
在一起，作为本次活动门业的参
与商家，得到广大消费者的一致
好评。 (刘岩)

入秋装修

品牌热卖

小小电话机

带来业务发展新便利

今年以来，德城区联社加大对系统内
电话POS的营销力度，为广大商户提供优
质、高效、便捷的现代化金融服务。

德城区联社及所辖营业网点通过悬挂
条幅、电子显示屏、摆放宣传册及柜面讲解等
方式进行了大力宣传，让广大客户更加了解
系统内电话POS的便捷功能，并开展“银行卡
助农取款”服务点建设，成立“扫街活动小分
队”，进行上门服务和拓展“存款、贷款、结算、
电子银行”一体化营销业务。至今，系统内电
话POS已经普及到德城区各乡镇的每个社
区，达到“沿街商户全覆盖、专业市场全覆
盖、个体工商户全覆盖”的目标。

(于恩刚 齐娜 马秀凤)

德城区联社打造民心工程

今年以来，德城区联社牢固树立“立足城
乡，服务大众”的经营理念，把“三大工程”打造
成为真正的民心工程、惠民工程，将秋收秋种、
防涝保苗生产作为落实强农惠农支农政策的一
项重要工作任务来抓，做好资金调查，突出支农
重点，加大信贷投入，强化优质服务，全力满足
当地农业生产和涉农贷款需求。截至目前，涉农
贷款余额达34亿元。

该联社全面启动实施金融服务进村入社区、
阳光信贷和富民惠农金融创新“三大工程”，将全
社强农、富农、惠农的力度、深度再加大，利用开展
三信工程的有利时机，通过组织信贷人员到田间、
走村串户，进行调查摸底，进一步提高可持续发展
能力和市场竞争力。 (刘玉磊 孙海敏)

车 站 迎
来大批游客。

本 报 记
者 马 志 勇
摄影报道
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