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据不完全统计，“十一”期
间，沈阳市各品牌汽车经销店生
意均好于平时，在已经下订单的
车型中，10万元左右的经济型轿
车占比较大，自主品牌车商交易
量与合资品牌相差无几。

与沈阳类似的还有西安车
市，刚刚结束的长假里，西安车
市也十分热闹，不少商家大打

“优惠”招牌吸引顾客。一位自主
品牌汽车经销商在电话中告诉
记者，“十一”期间能卖出去20辆

左右，比去年好很多。
事实上，二三线城市汽车市

场早在2年前已经开始升温，但
在北京、上海、广州限牌之后，这
些二三线城市的汽车销售增速
再次提速。

记者此前采访多位汽车企
业负责人时均被告知，在目前车
市“微增长”态势下，很多车企未
能完成销售目标，面对一线城市
限牌等不利因素，企业正在从管
理、营销等方面调整战略来主动

应对，而积极开拓二三线、乃至
四五线市场是首选。

于是，当汽车企业把重心下
沉到二三线市场之际，道路资源
本不充裕的次发达城市，在加速
迈向汽车社会的同时，也加速感
染上道路拥堵、停车难等“大城
市病”。

沈阳、南京、郑州、成都等城
市，目前日均新增机动车数量为
800辆左右，几乎相当于北京的
水平。更加脆弱的道路以及公共

交通体系加上激增的机动车，直
接导致道路拥堵。

国家信息中心信息资源开
发部主任徐长明更是预测，2012

年中国乘用车市场需求仍保持
10%~15%的增速，二三线城市为
未来车市发展的重点，尤其是三
线城市的汽车消费将会实现从
量变到质变的飞跃。

“一线城市的市场做到每年
下降2到3个百分点，三线市场每
年增长2到3个百分点，到2020年，

三线城市汽车总量将占到全国
份额的55%左右。”徐长明称。

针对日益严重的二三线城
市因机动车猛增带来的“大城市
病”，徐长明认为，中国车市发展
不应该再出台相关的汽车消费
鼓励政策，重心应放在汽车消费
环境的改变，尤其是县级道路和
农村道路尽快的加以改进，否则
难以支持我们国家汽车市场的
快速发展。

孙长明
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进口大众途锐优惠六万 72万元起售

8日，本报记者从进口大众潍坊某4S店了解到，大
众途锐目全系可以优惠现金6万元，随车赠送精美车饰
礼包。具体优惠情况需到店详谈。汽车市场行情变动频
繁，以当日店内实际报价为准。店内有少量现车销售，
以黑色为主。订车需缴纳定金10万元，提车周期1-3个
月，以实际到店时间为准。

记者建议：进口大众途锐外形刚劲有力，线条圆滑，
内饰科技感十足，给人一种豪华的礼遇感，空间上乘，动
力强劲，有购买豪华SUV打算的朋友，不妨考虑一下这
款车。

丰田RAV4降1 . 5万 最低仅售17 . 78万

8日，记者从潍坊一汽丰田某4S店了解到，城市紧
凑型RAV4最高优惠1 . 5万元，其中，炫装版优惠1 . 5万

元，普通版优惠1万元，具体优惠政策需到店详谈。汽

车市场行情变动频繁，以店内当天实际报价为准。目

前店内现车比较充足，现车颜色以银色、灰色为主，

个别车型需要预定，定金10000元，提车周期30天左

右，以实际到店时间为准。

记者建议：一汽丰田RAV4是20万元级别合资

SUV中销量不错的一款，动力配置合理，油耗相对较

少，喜欢的朋友们不妨到店详询。

雪佛兰科帕奇降2万 最低仅19 . 98万

8日，本报记者从雪佛兰潍坊某4S店了解到，旗

下主打SUV车型科帕奇目前有2万元的现金优惠，同

时赠送精美车饰。汽车市场行情变动频繁，以当日店

内实际报价为准。店内现车较少。提车周期1个月左

右，以实际到店时间为准。

记者建议：科帕奇外形是20万元SUV的一个不错

选择，外形刚劲，内饰配置合理，空间表现属于中等

水平，喜欢的朋友不妨到店详询。

本报记者 宋昊阳

汽车节油小窍门

油价居高不下，如何节油成为有车一族的共同话题，
今天我们就请教大家几招节油的小窍门，一起来看一下。

1、换挡及时且要快，特别是在斜坡上行驶时换挡的
时间越短，就越能节省燃料，而低挡高速长距离行车特别
费油；

2、在普通路面和合适的气温条件下，应尽量少开空
调，但是高速关闭空调并打开车窗通风更不可取，因开窗
后的风阻消耗比空调系统消耗的燃油更多；

3、减少怠速状态，特别是长时间怠速和怠速状态下
运行空调更消耗燃油；

4、采用经济时速行车，一般轿车的经济时速为60公
里/小时至80公里/小时，当汽车运行在经济时速时是最省
油的；

5、减少使用制动，在通过交叉路口、下坡时，最好
提前抬起油门，使汽车自然减速；

6、适时停车熄火，适时熄火既能节省燃油，又能不
排放尾气而保护环境。

刘辉
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