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双节给保险业带来商机

旅游意外险投保创新高
近日，记者从德州市一些保险公

司了解到，伴随着已经过去的中秋和
国庆长假，相关保险产品的投保率创
了新高。这几天，投保短期意外险的
市民明显增加，尤其是追加车险第三
者责任保险的市民更多。

“进入9月份以来，主动追保第
三者责任险的车主增多，比平常增
长4 0%。”平安保险公司德州分公
司车险部马经理说，以往在投保汽
车保险时，市民大多选择第三者责

任险的保额为20万、30万元或者50
万元。随着人们对汽车出行风险关
注以及德州市人身伤害赔付标准
的提升，不少车主又追加第三者责
任险，将第三者责任险保额上调至
50万元。

据保险公司提供的信息，近段时
间，追加车上人员座位险保额的市
民也呈上升趋势。据介绍，保障驾
驶员和车上其他乘客的险种主要
为车上人员责任险。而一般情况

下，车主投保的车上人员险的保额只
是司机1万至10万元，其他乘客按照
每个座位1万元保额来购买。

此外，对于自驾出游而言，抛锚、
爆胎等意外事故也可能成为旅途
中的“小插曲”。为此目前不少保险
公司针对客户推出了免费道路救
援服务，如对于网上、电话投保客
户，可以免费使用加水、送油、更换
轮胎、现场抢修及拖车服务。

(马瑛 穆丽燕)

德州市行营业部以加快经营战
略转型为契机，采取多项措施，加快
个人贷款投放，努力提高市场份额，
在市行组织开展的“资产业务百日营
销活动”中，个人贷款业务发展成效明
显。截至10月7日，个人贷款余额34335
万元，较8月末增加3538万元，完成百
日营销活动个人贷款增量计划的
176.9%，提前72天超额完成计划。

农行德州分行坚持实行“四个坚
持”。一是坚持每周召开例会，及时了
解掌握每周营销情况和业务进度，做
到每周有计划、有目标、有措施；二是
坚持每旬到相关房地产开发企业、周
围各类批发市场进行走访，及时了解
掌握市场信息和客户对农行的服务
建议，增强营销的时效性和改进服务
措施的针对性；三是坚持月度分析报
告制度，总结上月个贷业务工作情
况，分析存在的问题、与系统内兄弟

行的差距，研究制定下步工作措施；
四是坚持定期了解同业制度，关注同
业在产品、服务、组织、授权、流程等
方面的动态，及时取长补短，制定针
对性改进措施。

做到 “三个到位”。一是专题研
究到位。市行召开“资产业务百日综
合营销活动”动员会议后，该部迅速
行动，组织有关人员进行专题研究，
细化分解目标计划，划定营销范围和
营销区域，制定拓展和营销的具体措
施，突出强调发展个人贷款业务的重
要性，要求大力拓展市场，全力抢抓市
场份额。二是激励措施到位。该部理顺
末端分配环节，充分发挥绩效考核的
激励约束机制，对个人贷款的营销计
价直接兑现到营销人员，极大调动了
业务办理人员的积极性。三是限时办
结到位。该部严格执行限时办结制度，
前台部门对符合条件、资料齐全的客

户，受理、调查的时限不超过两个工作
日，后台部门对材料齐全、事实清楚的
个人信贷业务，审查时限不超过一个
工作日，对缺少资料、事实不清的个人
信贷业务，客户部门及时补充完善资
料，审查时限不超过2个工作日。

房贷与非房贷齐头并进。一是在
房贷营销上，对农行贷款支持的项
目，通过细化服务、提高运作效率等
措施,使我行个人住房贷款份额达到
100%，做到有开发贷款的项目“吃独
食”。同时，全力抢抓非农行贷款支持
的楼盘营销，做到没有开发贷款的“吃
拼盘”，力争多吃多占。二是快速突破
非住房个人贷款业务。该部围绕“增客
户、抓源头、占市场”，采取走出去、请
进来的营销模式，广泛搜集市场信息，
建立客户档案，对有贷款需求的优质
客户积极营销个人综合授信贷款和存
单质押贷款。 (宫玉河 王学峰)

农行德州分行营业部加快经营战略转型

百日个贷营销超额完成计划

随着黄金周的结束，高速公
路免费的优惠政策也随之结束。
公路股8日早盘多数下跌，但跌
幅不大，均在1%以下。截至11：
03，四川成渝跌0 . 75%、湖南投
资跌0 . 7%、赣粤高速跌0 . 66%、
重庆路桥跌0 . 5%。

8日收盘，公路铁路运输板
块24支股票中仅皖通高速、五洲
交通、宁沪高速、东莞控股和华
鹏飞5支股票上涨，而山东高速
与重庆路桥下跌1%。

据经济参考报报道，交通部
科学研究院交通财政与金融研
究所所长胡方俊接受采访时
称，高速公路重大节假日免收
通行费政策降低了居民出行
成本，拉动了旅游业及相关消
费，缓解了铁路、民航运力不
足，带来了巨大的经济和社会
效益，与此同时，据初步匡算，
几大重大节假日期间，全国收
费公路将减收近200亿元，中西
部、边疆地区等“断头路”可能因
此面临更大风险。 (马瑛)

8日，记者了解到，双节期间
金、银饰品一路走高，品牌黄金
价格461元/克，而铂金竟高达
600元/克。

受国际金价持续走高的影
响，德州的金饰品价格也一路高
升，部分品牌黄金的价格更是冲
到了467元/克，金条453元/克左
右，同时，铂金价格竟高达600元
/克。尽管价格上涨，但是却挡不
住市民购买黄金的热情，双节期
间，黄金交易十分火爆。

老凤祥、老庙黄金等金店金
饰价格从8月初的408元/克逐步
调整到415元/克、420元/克、425
元/克，一路攀升。此外，像周生
生、周大福等港资品牌的黄金饰
品价格也从本月初的439元/克
上涨到目前的467元/克。

尽管金饰价格有所上升，
但是顾客的消费心理仍是“买
涨不买跌”。“金九银十，结婚
的多造成黄金刚性需求加大，
因此价格涨销量也涨。”销售
员张女士说。 (马瑛)

免费结束

公路股多下跌

铂金饰品

涨至600元/克

双节过后，网民纷纷
在网上晒出了自己的双
节账单。不少市民直呼伤
不起，假期去得快，钱包
空得更快。上班一族连感
叹，过节如同被打劫，三
天花了一个月工资，信用
卡刷得起还不起。

记者调查了几位德
城区市民，其中大学路某
银行网点的柜台李女士
假期自驾游去了烟台，给
车加油花了2000多元，吃
住消费1500元，购物2000

元，各种红色请柬共计
2700元。“能刷卡的我尽
量刷卡，3000元的现金也
没剩下。”李女士说。

“玩也没玩好，各地
堵车，可是钱却没少花，
还不如在家休息几天，把
钱存起来呢。”李女士懊
恼地告诉记者，她觉得假

期比上班还要累。而欧
洲行的王先生更是拿着
银行的账单一脸无奈，

“刷卡的时候没觉得异
样，现在看着账单真郁
闷。”王先生欧洲一行，
手表、香水、名牌包花了
几万元。

据了解，节日期间信
用卡成为不少年轻人消
费的武器，不少市民使用
信用卡消费时缺少规划
和节制，导致账单超出自
己的承受能力，为节后的
生活带来了巨大的压力。
对此，银行的工作人员建
议，一旦出现此类情况，
消费者可以考虑申请账
单分期或是其他周转方
式来保证按时还款，切勿
因此影响自己的信用记
录，为日后的消费带来更
大的不便。 （马瑛）

三天刷光一月工资

可考虑申请账单分期

禹城联社不断扩大
业务范围，强化信贷保障，
全力支持县域经济发展。
截至9月末，该联社已与
180余家小微企业建立合
作关系，贷款余额达11 . 7

亿元，扶持领域涉及农副
产品加工、生物制药、装备
制造等特色产业，有力助
推了小微企业的发展。

海河生物制剂有限
公司是一家利用玉米深
加工企业产生的工业废
水生产肌醇和磷酸三钙
的企业，其生产工艺的特

殊性，突出了企业“变废
为宝”、环保产业的高标
准定位。2010年公司创业
初期，禹城联社就为其提
供了 3 0 0万元的贷款支
持，凸显了该联社推行

“绿色信贷”的信心和决
心。如今，“海河”的贷款
已增加到1140万元，销售
额也从去年的2000多万
元，上升到今年上半年的
1900万元，预计全年将突
破4000万元大关，海河生
物驶入了高速发展的快
车道。 (许云泉 季海)

禹城联社

助推小微企业健康快速发展

近几年来，平原联社
把前伸后延拉长畜牧产
业链条，作为提高畜牧产
业抗御市场风险能力，促
进稳定发展，增加农民收
入的重要措施来抓。

平原联社针对全县
畜禽饲养成本过高的实
际，把贷款扶持饲料加工
业作为畜禽业的前伸产

业来抓。近三年来，共累
计发放贷款6000多万元，
扶持起12家大型饲料加工
企业，年加工饲料1 . 8亿公
斤。到目前，全县已建成肉
鸡饲养基地260处，年出栏
肉鸡4200万只，蛋鸡、牛、
鸭、猪、鸽等其他畜禽产业
饲养量也逐年得到增加。

(高玉才 于华)

平原联社

前“伸”后“延”拉长畜牧产业链

平原联社

“摩托银行”开进农家院

今年以来，在平原县
农村的大街小巷里，活跃
着一支由县农村信用社
80名信贷员组成的“铁骑
队”，他们日行几百里走
单骑，把摩托车直接开进
了千家万户的农家院，登
门为老百姓送贷款，一辆
摩托车就是一所“流动的
银行”，被群众亲切地称
为咱庄稼人的“摩托银

行”。
到目前，全县发放小

额《贷款证》19000多本，
发放支农贷款8亿元。老
百姓深有感触地说：过去
到信用社贷款，手续繁
琐，要跑好几趟才能办
成，既麻烦又耽误时间。
如今，信贷员的摩托直接
开进农家院，真是太方便
群众啦！ (高玉才 于华)
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