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分期付款买车 基金定投养老

工薪家庭巧打算盘生活品质高
理财分析 ◆◆

编辑：化玉军 组版：张静

一、现金规划

王先生一家理财的来源基本为收
支节余，虽然日常支出控制在合理范
围内，但如能精打细算，还是可以在保
证生活质量的情况下减少支出，为投
资规划提供更多的资金。

王先生家庭收入主要为两人的工
资收入，所以有必要通过购买保险来
保障自己的收入能力。为妻子和自己
购买商业性保险，以加强保障。

目前的1万元现金可以不动，王先
生需要照顾孩子，赡养老人，所以应至
少准备六个月的生活费用作为应急准
备金。当然，这1万元除了存进银行之
外，还可以投资于债券型基金，如工行
代理的汇添富30天理财基金、工银7天
理财基金、南方14天理财基金等，期限
短，能获得较高的收益。

定期存款10万元和其他投资的13

万元可重新做配置，因为王先生的理
财观念保守，也就是承担风险能力偏
低，所以建议选择工行的结构性存款
和保本型理财产品，风险较低，收益较
高。

二、购车规划

两年内购买15万元左右的轿车，现
在年储蓄6万元左右，可以作为首付，其
余部分可以通过工行的牡丹信用卡，办
理汽车分期付款。购车前可到工行网点
提升临时额度至9万元，3年内还清，每
月还2700元左右，对生活压力不大。

三、子女教育规划

王先生家庭的主要理财目标是子女
教育规划。儿子目前6岁，马上要上小学，
可以选择基金定投，每月定投500元，定
投12年，到孩子18岁时，可以积攒一笔教
育金，作为孩子上大学的学费。另外王先
生还可以为孩子购买一份终生受益的年
金保险，可每年领取或分阶段领取生存
金，在人生的每一个重要阶段(如升学、
结婚、生子等)都能领取一笔稳定的资金
支持，直至终身。

若选择将生存金留在保险公司分阶
段领取，可享受复利增值的累积生息，购
买该保险还可附加住院医疗保险、重大
疾病保险等。

四、保险及退休规划

王先生每年年底有24000元的收
入，减去支出7000元，剩余17000元。可以
为妻子和自己购买一定的新华保险的

“荣享人生”缴费20年，保费金额每年
5000元。第一领取时间可从犹豫期次日
开始，可领取首期保费的6%一直领到59

周岁，如果不领取按复利方式分红。第
二次领取返还保额的20%，第三次60到
88岁每年返还保额的12%。而且每年还
有客观的保额分红收益。

王先生需要为自己的退休做一下
规划，如投资基金定投，作为一种长期
投资的工具，基金定投可以在较长的一
段时间内有效地摊低投资成本，并且在
成本均衡的情况下，获得较高的收益。
建议王先生可分别选择债券型基金定
投、黄金基金定投、混合型基金定投来
进行分散投资，可以有效降低风险。如
果按照每月投资1000元，假设年化收益
率5%计算，20年后预计本利可获41万元
左右，足够夫妻两人日常生活开支。
(本文仅代表个人观点，据此入市风险
自担)

理财案例

王先生今年35岁，在
环保局工作，职业稳定，妻
子是一企业的文职人员，
儿子6岁，家庭成员身体健
康。夫妻每月总收入7000元
(税后)。

1、家庭每月开支如
下：

夫妻俩每月日常开支
4000元 (其中公用生活费：
1500元，衣食费：2000元；交
通费：300元，其他200元)；
房屋为一次性购买，无还
贷压力。

2、家庭财务状况
现有活期存款1万元，

定期存款10万元，债券及
基金、股票总金额13万元。

3、家庭目前及未来保
障状况

本人现有保障：除基
本社会保障外，无其他保
障。家人投保状况：为儿子
购买新华两全保险 (分红
型)，10年期缴。每年缴3千
元，每年返还分红。妻子没
有购买保险。

理财目标
1、家庭资产及现金管理
2、计划两年内购买一辆15

万元左右的汽车
3、为儿子准备教育金
4、自己和妻子购买一份保
险

理财经理：李阳

金融理财标委会AFP持
证人，多年从业经验，取得保
险代理、银行从业资格。能为
中高端客户提供财务分析、
投资建议、个人投资产品推
介等专业化金融服务。帮助
客户制定理财计划以弥补客
户个人在投资知识、经验、技
能与信息等方面的缺失，为
其财务在安全的前提下获得
较高回报。
从业网点：中国工商银行日
照分行五莲支行工业分理处
地址：五莲县电厂路
财富热线:0633-5321484

1、该家庭的资产分为固定资产和金
融资产，资产负债率为0%，在合理范围
内，但资金利用效率不足。

2、家庭总资产为23万元，因房产数额
未提供，目前主要为金融资产，资产结构
较为合理。

3、王先生一家年收入8 . 4万元，加上
年终收入2 . 4万元，共10 . 8万元，属于中等
收入家庭，正处于家庭成长期的开始阶
段，家庭责任重大。

4、从收入来看，工资收入占了主导地
位。

5、从支出看，生活费占主要地位，各
项费用的数额基本控制在合理的范围
内，年度结余占收入的60 . 42%左右。

6、金融资产的一半集中于银行存款，
收益率较低，无法实现资产的保值增值。

7、保险保障不合理，需要加强保障。

理财建议◆◆

惠5000万

科帕奇打响山东“金九银十”第一枪

车市“金九银十”的战火率先从山东
SUV市场点燃，国内乘用车龙头老大上海通
用果断出手。近日，上海通用宣布，为纪念科
帕奇上市五周年暨全系国产，雪佛兰全国启
动“在一起?5000万购车共享基金”计划，让中
国主流年轻人群及其家庭提前实现SUV梦
想。

据介绍，即日起至10月31日，消费者只需
发送手机短信“科帕奇购车共享基金“至
10690037430122，获取“购车基金代码”，并前
往雪佛兰展厅订购雪佛兰科帕奇，即可在科
帕奇夏季特惠价基础上，再享立减万元优
惠，相当于单车优惠幅度高达3万元。具体信
息可前往当地雪佛兰经销商店，或者直接登

录雪佛兰官方网站www.chevrolet.com.cn了解
详情。

业内专家分析，近年来SUV市场一直是
增长最快的细分市场，特别是今年车市进入
微增长阶段，唯有SUV市场逆势飘红。上海
通用早在几年前就开始了在SUV市场的排
兵布阵，分别导入雪佛兰科帕奇、别克昂科
雷、凯迪拉克SRX等产品，此次科帕奇启动

“5000万购车共享基金计划”并全系国产，标
志着上海通用的SUV战略开始全面发力。作
为先头兵的雪佛兰科帕奇拥有“最优性价
比”、“专业SUV底盘”、“七座大空间”三大
杀手锏，必将给SUV市场带来巨大冲击。
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