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车市初显

“银十”销量高峰

中秋国庆八天的假期里，吉
利汽车旗下的帝豪、英伦、全
球鹰三个品牌总共收获了近300
台订单，展厅内持续呈现爆棚
的火热销售场景，“银十”之
初的销量高峰初露端倪。对此，
山东吉利汽车超市有限公司总监
房立刚告诉记者：“黄金周为有
购车意向的消费者提供了充足的
选车看车时间，促使一些平日里
忙于工作的上班族到店看车。另
外，节假日出行高速公路免费政
策的推行也在一定程度上降低了
用车成本，吸引消费者有较大兴
趣入手一辆家庭座驾。”记者
在对济南金万通汽车贸易有限
责任公司市场部经理张吉斌的
采访中了解到，在平民买车普
遍化的环境下，购买家庭用车
的消费者已然成为“银十”车
市 的 主 要 购 买 力 。 黄 金 周 期
间，江淮和悦系列家轿取得的
不俗成绩正是暗示了家轿市场的
刚性需求。

节假日购车群体

更为理性化

黄金周长假期间，记者从省
城多家汽车4S店展厅内看到消费
者“扎堆”问价咨询，却迟迟拿
不定主意购买哪一款车的情形。
据济南金狮宝龙进口标致4S店销
售经理赵大强介绍，由于黄金周
时间较为充裕，大多数消费者到
店选车更加理性，通常会在经过
详细询问性能、配置后，通过多
方面的对比选定自己心爱的车
型。上海大众分销中心北区副总
经理栾英杰在采访中提到，黄金
周期间，消费者更期待能够第一
时间提取新车，上海大众品牌下
新朗逸、新帕萨特、2012款途
观、新POLO等车型在长假期间
成交量的增加与经销商提前储备
车源，库存充足有着密切关系。

链接【地市播报】

威海：

车市进入销售旺季

受节日促销、客户需求等因
素的影响，威海奥迪品牌十一期

间销量看好，仅1号当天就成交5
台。当地一汽-大众4S店节日期
间总共销售车辆50余台；不包括
二级网点销量，北京现代品牌4S
店仅展厅销量就在40台左右。上
汽荣威品牌在黄金周期间连交加
订30余台；雪佛兰黄金周期间每
天也有数台销量。业内人士分析
认为，黄金周期间车市迎来销量
小高峰，为第四季度车市开了一
个好头，在经历上半年市场低迷
后，车市将逐步步入销售旺季。

聊城：

黄金周车市成交量可观

6日上午，江北汽车城一家
4S店里，有十多名市民在挑选自

己心仪的汽车，店内也悬挂了
“购车最高可享万元钜惠”的宣
传标语，错过了车展购车群体选
择在国庆期间出手。“虽然今年
汽车市场不景气，不过自从9月
份车展过后，车市逐渐开始复
苏。”光岳路一家4S店工作人员
介绍，为了延续车展后车市上升
的态势，国庆节期间购车的市民
也能享受到堪比车展的优惠，最
近几天下来店里一天平均能接待
30多组顾客，成交量也相当可
观。

在润弘一汽奔腾4S店，国庆
期间推出奔腾B50特装版、奔腾
全系车优惠等活动，短短几天时
间，这家店就卖出近百辆车。在
当地经销商的大幅让利刺激下，

黄金周期间聊城汽车市场呈现出
销量上升态势。

泰安：

同比销量基本持平

在泰安市场， 8天长假时
间，当地汽车市场销量同比去
年基本持平。“今年假期时间
较长，不少消费者选择出游，
这也是影响假期汽车消费的重
要因素。”泰安当地一位4S店
负责人告诉记者，如今消费者
购车已趋于理性，再加上黄金
周前齐鲁车展等大型会展活动
的举办，当地市场购买力已基本
透支，所以黄金周假期内销量不
高也在意料之内。

中秋国庆一并袭来的八天长假结束的第一天，记者就从
省城各家汽车4S店看到了门庭若市的情景，其中利用节假日
选车看车，节后提车的消费者不在少数。日前，齐鲁秋季车展
引发了“金九”销量热潮，省城车商在九月份收获无数订单；
10月份的双节齐至更是将省城车市带入“银十”的又一轮热
卖中，多家汽车4S店在八天长假里就已经出现了新车供不应
求的场面，正可谓是“银十”比“金九”还要热闹。
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