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关注重阳节

老年人理财稳健为重

平原县农村信用社
在全县25个营业网点大
厅里设立了大堂经理，给
客户送去了“三心”。

为提升服务质量，去
年以来，该县信用社在全
县各个营业网点大厅里
都配备了大堂经理，向客
户提供亲情化服务。

平原联社进门让客
户感到温馨，每位客户一
进门，就会听到大堂经理
一声“您好”，并以笑脸相
迎陪伴您步入大厅，使客

户立即产生家的感觉。让
客户感到办事省心，大堂
经理在问清客户办理什
么业务，热情服务客户办
好每一笔业务。出门让客
户感到顺心，大厅里设有
休息区和座椅、饮水机、
老花镜等服务设备，为客
户提供方便，不少客户深
有感触地说：“信用社有
了大堂经理，拉近了与客
户的距离，我们的心与信
用社贴得更近了！”

(高玉才 于华)

平原联社
给客户送去“三心”

入秋以来，为做好三
秋金融服务工作，武城农
信社做到情况早调查、计
划早安排、部署早落实、
资金早投放，将扶助专业
合作社、购买农机具作为
支持重点，并制定信贷投
放计划，确保不误农时，
资金足额到位。同时，进
一步做好金融服务工作，
通过柜台设立“三秋”信
贷服务窗口、开通“三秋”

服务热线，加强电子银行
产品的布设及推广，将功
能齐全的24小时服务送
上家门，全力以赴支持

“三秋”生产。
截至目前，全辖信用

社累计投放“三秋”农业
贷款1 . 2亿元，农民及时
拿到了生产资金，保证了
三秋生产的顺利进行，为
农民增收打下了坚实基
础。 (苑先一 孙灵芝)

德城区农村信用社
积极推广电子商业汇票
业务成效初显，电子商业
汇票客户签约量、办理笔
数、金额均居全市前列。

针对推广初期大部
分企业客户对电子商业
汇票业务的优势、办理流
程及电子商业汇票的作
用和意义一知半解的情
况，联社的客户经理利
用办理业务的时间，采
取多种形式积极向企业

宣传电子商业汇票的优
势，重点营销龙头企业，
积极介入拓展收益较高
的中小企业客户群体，
同时把经常使用商业汇
票、使用过电子商业汇
票、对电子商业汇票业
务具有浓厚兴趣的三类
企业客户作为重点攻关
对象，激发并挖掘客户
潜力，确保营销工作的效
率和成功率。
(于恩刚 吕统全 李帅)

德城联社
推广电子汇票成效初显

武城联社
1 . 2亿支持“三秋”生产

自妇女创业贷款开
办以来，武城农信社加大
对妇女创业就业贷款的
投放力度，截至9月底，武
城农信社累计发放妇女
创业贷款4480万元，先后
支持330名创业妇女走上
致富路。

武城农信社根据当
地的经济特点和妇女创

业资金需求，在风险可控
的基础上，对经营项目真
实、有市场前景、风险较
小且确有资金需求的创
业者主动营销贷款，提供
信贷支持。目前，武城农信
社发放的妇女创业贷款
已覆盖养殖业、种植业、制
造业、零售业、服务业等
多个微利项目。(刘庆强)

武城联社
小额贷款圆妇女创业梦

近日，平原县农村信
用社在王杲铺、腰站两乡
镇信用社安装了存取款
一体机，从而结束了农村
金融服务网点无自主存
取款一体机的历史。

在农村金融服务网
点开通存取款一体机，是
平原县农村信用社自在
农村安装农民自助服务

终端设备以后，为进一步
强化服务水平，更好地服
务农民，而采取的一项自
助设备转型升级措施。据
了解，该县信用社已制定
出规划和措施，将分期分
批推进乡镇信用社存取
款一体机安装进程，为农
民提供更加现代化的金
融服务。(高玉才 衷成芬)

平原联社
一体机填补农村空白

随着经济社会的发展，当今老年
人大都有一份固定的养老金，有的老
人崇尚经济自立意识，对自己有限的
资金进行投资理财，使资金保值增
值。但是，由于经济来源有限，老年人
必须注意采取稳健的理财策略，注意
防范风险，以免造成不必要的经济损
失，影响安定的晚年生活。

理财注意事项>>

由于年事已高，老年人在日常
生活中难免患病或发生意外，需要
相应的医疗费用，发生这类情况，
既影响自己的生活，还要牵扯到儿
女的精力。因此，老年人应加强身
体锻炼与营养补充，注意改善身体
素质，增强抵御疾病和外界伤害的
能力。同时，可选择投保意外伤害
保险和健康保险，以便在发生不测
时减轻个人负担。同时，老年人在
投资理财活动中，应关注国家投资
政策导向和利率水平的变化，然后

进行综合分析，确定重点投资品种
和各种投资的比例。另外，根据老
年理财的安全性、流动性、收益性
原则，应将用于养老的资金重点投
资在免征利息税的国债、金融债券、
货币市场基金、银行理财产品、保险
理财产品等品种上，宜掌握在40%左
右；考虑到资金的灵活调度，投资储
蓄的资金，可掌握在40%左右；对于
部分家庭经济宽裕，又具备金融理财
知识和良好心理素质的老年人，如手
头积蓄较宽松，可将少量的钱用于股
票、收藏等风险投资，一般应控制在
20%以内。

避免步入误区>>

在投资理财活动中，少数老年
人由于对新事物、新知识了解甚
少，缺乏科学理性的分析能力，加
上防范意识薄弱，容易造成不必要
的经济损失。

轻信他人贪小便宜。目前，“马路

骗子”的骗术花样百出，有的故意在
路边丢弃假钱币、假文物，引诱他人
上钩，然后以“见者平分”为由，诈骗
钱财；有的利用过期作废、不可兑换
或伪造的外币，采用“串通表演”手法
进行诱骗。

图高利息集资。近年来，非法集
资案时有发生，在集资时往往承诺支
付15%-20%的年利息；有的地方民
间借贷活动活跃，也常约定支付较高
的利息。一些老年人为谋取高利息而
对其情有独钟，而一旦非法集资或民
间借贷砸盘，不但得不到高利息，还
会血本无归。

盲目为他人担保。有的老年人碍
于情面为他人提供经济担保，将储蓄
存单、债券等有价证券借给别人到
银行办理小额抵押贷款。为他人提
供经济担保，其实，这是依法认同
自己是第二债务人的行为。一旦贷
款到期后借款人无力偿还贷款，提
供经济担保的老人就成了替人还债
的“替罪羊”。 (马瑛)

股市虽然处于比较低迷的状态，
然而农行德州分行的基金销售却是
逆势飞扬。截至9月末，全行实现基金
销售4亿元，同比增加2 . 93亿元，股
混基金(折算后)销售1 . 3亿元，完成
年度计划的1 1 6%，新增定投申购
35537笔，同比增加28760笔，完成年

度计划的99%，两项指标计划完成率
均居全省首位。

该行在工作中，以“激情仲夏”综
合营销活动为主线，转变营销理念，
主动研究市场，牢牢把握市场行情，
着力债券型、货币型以及新发超短期
理财基金。加强考核引导，有效结合

批量与零售，致力于各营业网点常态
化销售，加强基金销售过程管理与售
后服务，培养了一批稳定的有效的
基金业务客户群体。“激情仲夏”基
金销售计划完成率392%，居系统内
第2位；定投户数计划完成率221%，
居系统内首位。 (宫玉河 梁健)

农行德州分行基金销售居全省农行首位

今年来，武城联社以加强风险防控
为主导，以确保合规操作为目标，采取
多项措施逐步提高审计工作水平，为全
县农信社持续健康平稳发展搭建平台。

武城联社打破以往由科长、副职担
任组长的固定模式，采取“人人当组长”
的新型做法，让所有审计人员从实践中
学习、成长，提升综合素质，同时角色互
换调动审计人员积极性。审计检查在项
目立项时向组长派发审计检查跟踪单，
落实每个环节的经办人与办结时间。对
于审计检查发现的问题，安排专人负责
问题整改的追踪督导工作，及时把握
问题整改进度，落实整改情况。对于
复杂问题，及时协调相关条线部门指
导网点进行整改。 (秦风军 陈慧)

武城联社

促审计工作提升
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本报10月22日讯 (记者
李明华 通讯员 崔志

恩 王金祥 ) 近日，市民
王女士反映自己购买了胜
利凯旋花园一处住房，当时
购房合同写的是自己和孩
子的名字，现在到德城区
办理住房公积金贷款，但
因孩子未成年不能办理。
记者了解到，很多家长在
填写购房合同时会署上孩
子的姓名。

房管中心的工作人员
告诉记者，购房合同已经备
案，商品房买卖合同一经网
上备案便不能更改。依据住

房和城乡建设部发布的《房
地产登记技术规程》的有关
规定，这是为了保护未成年
人合法权益。

房管中心工作人员提
醒，签定商品房买卖合同
时，一定要考虑清楚是否要
加上未成年子女或其他人
的名字，如果商品房买卖网
上备案完毕，是不允许更改
的。房产证办理完毕以后，
如想去掉子女或其他人的
名字，需要按照交易办理，
缴纳相关税费及过户费用，
还要提供相关证明，才能够
办理房产登记。

房产证署了孩子名

想办贷款犯了难
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