
城事

2012年10月25日 星期四 编辑：高建璋 组版：王晨 校对：王秀华C08 今日运河

“今天在解放路上，不知道
从哪里出来了好几个美女，在
路上求抱抱，难道现在济宁也
时兴台湾的‘爱的抱抱’了？”24
日下午3点左右，网友lj1991在
声远论坛上发帖，并迅速引起网
友们讨论的热潮。随后，记者来
到济宁城区解放路，附近不少市
民都表示，中午确实看到了十六
七位戴着红色帽子的漂亮姑娘，
她们是某品牌手机的促销人员。
对突然而来的拥抱，有人感觉挺
热情的，但也有人认为挺荒唐，
有点HOLD不住。

“中午2点左右，有两拨小
姑娘在大街上要抱抱我们，怪
不好意思的。”在解放路西头打
扫卫生的陈阿姨说，小姑娘见
到她就说“抱抱”，也不知道为
什么，感觉她们挺热情的，就与
她们抱了一下，随后小姑娘们
就走了。

在解放路路北经营木门生
意的赵女士也看到了这群小姑
娘。“我当时正好在店里，没有
出去，小姑娘们戴着红色的帽
子，上面写着某品牌手机的名

字，她们二十岁左右，其中一人
在小本子上记下她们拥抱路人
的个数。”赵女士说，拥抱活动
持续了十多分钟，期间共有五
六十人与她们拥抱，而她对这
不感兴趣，没有上前凑热闹。

“挺好的，她们没有恶意，
应该是企业提供微笑服务的一
种方式吧。”市民赵先生笑着
说，小姑娘们在拥抱路人的同
时说希望更多的人关注公司新
上市的手机产品，他感觉这种
行为没有什么不妥，很自然的
相互拥抱了一下。

与赵先生相反，美丽促销
员要求与刘女士拥抱时，刘女
士比较烦感地后退了一步。“当
时我在路边，一个美女跑过来
就要求抱抱，当时吓得我后退
了一步。”刘女士说，这种拥抱
行为让让她感觉有些不知所
云，“后来她们还到自己的店里
与顾客拥抱，虽然这种营销方
式挺新颖，但要考虑大家能否
接受。手机重要的是看质量和
品牌，而不是靠这种花哨的营
销噱头。”

路人甲：挺好的，见到这群
年轻漂亮的小姑娘，感觉很亲
切，她们很热情，很乐意与她们
拥抱。

路人乙：不就是拥抱一下
嘛，有啥不行的，哈哈哈，她们挺
大方的，这也是企业的一种促销
手段，可以理解。

路人丙：很新颖，够赚眼球
的，从来没有见过这种营销手
段，估计企业的业务量得提高不
少。

路人丁：上来就说要与我
拥抱，确实有点蒙，但见她们笑
得很甜，感觉很亲切，就拥抱
呗。

王先生：估计她们也不知道
自己为什么要与陌生人拥抱，只
是为拥抱而拥抱，其中有一位工
作人员还记下拥抱的个数，真是
挺反感的。

刘女士：太不靠谱了，让人
产生不信任感，产品就是要靠质
量，这种拥抱行为让人感觉太浮
浅了，给人的印像不好。什么都
不说上来就抱，感觉太忽然了。

1、市民王先生：家住水利机
械公司宿舍，一个月前交了暖气
改造费和供暖费，但是迟迟没见
工作人员来改造，想咨询下原
因。

运河供热公司：公司于一周
前才收到了水利机械公司的钱
款，目前已经做完计划，预计几
天后便可上门改造，保证今年顺
利供暖。

2、市民张女士：以前房产证
写着夫妻两人的名字，现在离婚
了，房子判给了男方，想询问房
产证更名后，需要多长时间才能
办理过户出售？

房产交易监理处：房产证
办理更名后，因为工作人员需
要整理档案并重新归档，需要
1个月的时间才能进行过户交
易。

本报记者 王洪磊

走在大街上，突然有位美女主动送上一个拥抱，您会有
啥看法？24日，在济宁城区，某品牌手机搞促销活动时，美女
促销员主打给路人送起拥抱。对于此事，一些市民表示“挺热
情、挺好”，但也有很多市民表示，这种促销方式有些“过火”。

反方>>

太花哨有点乱

正方>>

挺热情挺好的

美女上前送拥抱

您能HOLD住吗？
某手机促销人员大街上主动拥抱路人惹争议

本报记者 范少伟

伴随中秋、国庆“双节
疯狂抢 特惠总动员”活动
鼓声的结束，家居行业一年
里最忙的日子已然过去，各
商场白热化的宣传促销也
已 然 偃 旗 息 鼓 。在 这 一 年
里，济宁红星美凯龙不仅得
到了社会各界朋友及广大
消费者的支持与厚爱，所取
得的一点一滴骄人业绩和
进步都离不开全体员工的
艰辛付出与努力，这一点公
司各管理层都十分清楚。为
此，济宁红星美凯龙决定在

10月28日举行旨在针对全体
员工及亲朋好友的员工内
购会，作为感恩回馈的形式
答谢一年来对红星美凯龙
事业做出贡献的家庭。

据了解，家电行业员工
内购会的回馈活动由来已
久，他们采用此种形式凝聚
了内部员工的力量，同时也
开创着合作共赢的神话，家
居行业此例却还不多。作为
立志树行业标杆的先锋企
业，红星美凯龙一直致力于
综合考虑企业的各方面平

衡与可持续发展。赢得尊重
与赢得市场份额和利润一
样重要，甚至更重要，因为，
在一个日趋健康理性的现
代社会里，最后的赢家一定
是最懂得双赢的战略家。

同时，市场细分化的今
天，敏锐的企业家们纷纷在
打量着最后的遗漏市场，济
宁红星美凯龙，作为10万平
米体量的第七代全球家居
MALL，每天，出入这里的员
工不下千人，无论是办公室
里还是300多家展厅，他们联

系着的家庭与亲朋好友何
止五千一万，这些人又能带
来多少销售？单是养活了附
近一条街的早餐铺就可以
看出员工的购买力也是不
容 小 觑 的 强 劲 内 需 ，可 以
说，此刻推出员工内购会体
现了深刻的商业洞察与互
利共赢的价值观。

沿途经过琵琶山路与
金宇路的人们已经可以看
到红星美凯龙在门楣上点
出的10月28日的内购会，但
据悉此次活动该商场并未

像之前那样铺天盖地的进
行宣传，业内猜测该活动将
主要采用内宣和口碑传播
的方式进行推广，活动时间

也不长，门楣上显示的10月
28日18点，不知道会不会再
次成为吸引大批置家客流
的传奇。

首届感恩回馈员工内购会 10月28日将现济宁红星美凯龙
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