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高配低价成就市场典范

拼车模、比促销，这些方法虽

然在短时间内能Hold住消费者，

但高性价比才是领跑销量的诀

窍，景逸SUV这匹黑马在市场上

率先悟出了这个道理，凭借 “三

高三低”的六大优势成为了细分

市场中高性价比的典范。

所谓三高，即“高通过性、高

安全性、高舒适性”。与同价位的

车型相比，景逸SUV高达205mm

的最小离地间隙让其具有了超越

同级车型的高通过性，甚至比途

观和本田CR-V等热销车型还要

高出至少20mm；同时，为消除车

辆重心升高在高速转弯时易产生

侧翻、侧滑的安全隐患，景逸SUV

的主销车型标配了博世8 . 0版的

ESP车身电子稳定系统，这一配置

的添加在10万元以内的SUV车型

中尚属首例，安全性首屈一指；作

为 一 款 可 以 满 足 代 步 需 求 的

SUV，景逸SUV也没有忘记提高

驾乘舒适性，景逸SUV采用了全

独立悬挂设计，配合2690mm的超

长轴距带来的大空间，景逸SUV

的舒适性也远超同级车型。

而“三低”是指“低油耗、

低成本、低噪音”。景逸SUV采

用了节能高效的发动机，其百公

里综合油耗仅6 . 6L(据国家工信部

检测 )，并顺利入选第八批“节

能产品惠民工程”节能汽车推广

目录，成为首款获得3000元节能

惠民补贴的SUV车型；另外，起

售价仅8 . 09万元的景逸SUV上市

前经过多项严苛测试，故障率

低，降低了日常的养护和维修成

本；而7项NVH噪音改善技术的

采用，更是为车主在驾乘过程中

提供了静谧的车内环境。

超长质保助推品牌销量

除了拥有领先同级别车型的

超高性价比之外，为消费者提供

长达5年/10万公里的超长保修期

也是景逸SUV频掀购买浪潮的因

素之一。笔者获悉，销量连续三年

翻倍的风行汽车日前在全国范围

内开启了“专业的手 关爱的

心——— 风行汽车延长保修回馈客

户”活动，不仅推出了周年庆特惠

版和周年庆特供版两款超值新

车。还将旗下包括景逸SUV在内

的全系车型的整车保修期统一延

长至5年/10万公里，优惠幅度之

大，堪称业内典范。

据悉，风行汽车此番推出的

5年/10万公里延保服务是一次全

面的提升服务。具体内容包括：

风行汽车整车保修期从菱智车2

年或5万公里、景逸车最高4年或

10万公里的分类质量保修期统一

延长至5年或10万公里，其中电

器件保修期从1年半或3万公里延

长至3年或6万公里，相关功能件

从2年或4万公里延长至3年或6万

公里，易损耗件从3个月或5千公

里延长至6个月或1万公里 (蓄电

池、制动盘、轮胎延长至1年或2

万公里)。从2012年9月1日起开具

购车发票的风行汽车车辆，均可

享受到超长延保服务。这一举措

不啻于锦上添花，让景逸SUV在

汽车售后服务领域树立了新标

杆，同时也让其赢得更多消费者

的青睐。

“三高三低”的超高性价比，5

年/10万公里的超长质保促使景

逸SUV在细分市场的激烈竞争中

迅速赢得消费者好口碑。由此我

们也可以看出，不断提升产品自

身质量并强化售后服务体系才是

自主品牌的发展趋势。景逸SUV

在不断探索中已经找准方向并迅

速顺应态势做出调整，相信年底

将收获一份更加喜人的成绩单。

2012济宁金秋汽车文化节
景逸SUV大放价

2012济宁金秋汽车文化节首选东风风行10月26日-29日敬请光临新体育馆会展中心--风行汽车展位。为
期4天的2012济宁金秋汽车文化节马上开启，群雄逐鹿中，风行景逸SUV始终保持热销，得到市场认可和专
业人士、消费者好评。究竟是什么原因促使这款加大号“城市代步SUV”赢得如此好的市场表现呢？通过
走访消费者，我们发现，风行景逸推出的超长质保和景逸SUV本身所具有的超高性价比成就了它竞争中的
“终极杀手锏”。
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