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活动现场，“环越珠峰”
活动用车的盛装亮相受到消费
者和现场媒体的关注。海马汽
车华北大区山东省区域经理张
仕锦对骑士文化之旅的成就及
产品品质、品牌内涵进行了介
绍，使到场嘉宾对骑士品牌有
了更全面的认识。在随后的授
旗仪式中，海马汽车华北大区
山东省区域经理张仕锦及海马
汽车济宁鑫源销售服务店总经

理雷印国还为4位购买骑士的车
主 代 表 授 予 “ 非 凡 马 帮 ” 旗
帜，车主胡先生表示：“今天
参加海马汽车的活动，不仅以
优惠的价格买到了心仪已久的
骑士，还获得了免费畅游西藏
的机会，感觉很荣幸，非常喜
欢能以今天这样一种方式正式
加入海马大家庭！”

据悉，消费者在活动当天享
受到了购买骑士车型的万元优

惠礼遇，同时，限量推出的“骑士
功勋版”以10 . 58万的高性价比回
馈用户。此外，海马旗下其它车
型也全部亮相此次活动，优惠力
度最高达万元。而在选车的过程
中，消费者还可参与试乘试驾，
亲身体验海马产品灵动的操控
性以及舒适的驾乘感。

为了感谢现场用户的参与
热情，现场购车的用户还可参与
抽取价值500元、1000元油卡以及

价值6 0 0 0元的豪华家庭影院等
幸运大奖。与此同时，现场互动
问答、秒杀游戏、儿童游戏等环
节，也让大家对骑士文化之旅及
骑士2 0 1 3款产品有了进一步的
了解，现场用户极高的参与度一
次次引爆现场的气氛。

海马汽车华北大区山东省
区 域 经 理 张 仕 锦 表 示 ， 骑 士
2013款在环越珠峰为期22天的活
动中，以卓越的产品性能和可

靠的安全品质为考察团队提供
了全面周到的服务，面对极端
复杂路况、高原的低氧环境、
高紫外线、巨大的昼夜温差等
恶劣条件，骑士2 0 1 3款充分体
现了“硬派绅士”独有的品质
和风范。今天的活动除了让消
费者享受到全系车型大幅的购
车优惠，更重要的是让更多的
人深入了解海马汽车及骑士的
品牌精髓与文化内涵。

热销82辆
骑士文化之旅暨海马全系直销会济宁站落幕

2012年10月20日，海马汽车“骑士文化之旅暨海马汽车全系直
销会”济宁站落幕。此次活动是海马汽车为庆祝骑士环越珠峰凯
旋、纪念骑士三年文化之旅而举办的回馈消费者活动。当天到场
的新老用户共同感受了海马骑士的独特魅力，在享受海马全系车
型的购车优惠的同时，还参加了丰富多彩的抽奖、互动问答等环
节，现场高潮迭起。据悉，活动当天共成交82笔订单。

海马汽车华北大区山东省区域经理张仕锦致辞
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