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今日烟台 C29

东风风神A60 1.6L烟台上市
它被称为“中国最超值中级车”

1 0月 2 0日，悬挂全新东风乘用
车品牌标识的东风风神A60 1 . 6L在
烟台隆重上市。舒适型、豪华型和尊
贵型3个级别5款车型，售价仅在8 . 68

万—10 . 5 8万元区间，着实为消费者
带来不小惊喜。A60 1 . 6L以“超值全
能、幸福座驾”为口号，以超大空间、
超低油耗、超多配置、超强安全“四
超”优势，让“中国最超值中级车”的
冠誉名副其实。

“四超”优势让“中国最超值中级
车“名副其实

东风风神A60 1 . 6L是东风汇聚集
团优势资源集成创新、比肩国际品质

的战略产品，是一款为幸福家庭打造
的超值全能幸福座驾，拥有四大优势：

超大空间——— A6 0 1 . 6 L拥有
4 6 8 0mm的旗舰车身长度、2 7 0 0mm

的超长轴距和680mm行政级后排空
间营造出宽绰舒适的驾乘空间，后
备厢容积高达5 0 6L，完全满足日常
家用需求。

超低油耗——— A6 0 1 . 6 L搭载
先进的HR 1 6DE发动机，匹配世界
顶级的JATCO变速箱，最大功率可
达86KW，峰值扭矩153N·m。90KM

等速油耗仅6 . 1 L，其功率、扭矩、油
耗达到最佳平衡状态，可谓黄金排

量中的黄金典范。
超多配置——— A6 0 1 . 6 L配备

智能钥匙&无钥匙启动系统、电动
天窗、EPS电动助力转向、全自动空
调、真皮方向盘、USB+A u x i n接口
等配置，融科技与人性化为一体。

超强安全——— A6 0 1 . 6 L严格
按照五星安全标准设计制造，采用
高刚性“太极”车身，同时配备ABS
+EBD+BA、安全气囊、安全头枕等
55项主、被动安全配置，为驾乘者打
造超强安全座驾。

“感恩十万 幸福十分” 新老客
户共品鉴

上市当天，东风风神为新老用
户特别呈现了对比试驾活动，让烟
台 消 费 者 亲 身 体 验“ 最 超 值 中 级
车”A60 1 . 6L的产品魅力和卓越品
质。A60 1 . 6L宽绰舒适的空间表现
和优异的操控性能，赢得了试乘试
驾者的一致好评。活动拉近了消费
者与东风风神的距离，增进了消费
者对东风风神产品的了解和信赖。

为感恩回馈广大用户的大力支
持，东风风神自9月份以来在全国各
地开展了“六重礼”感恩活动，并在

“中国最超值中级车”上市的第一
时间邀请忠实客户试驾品鉴，感受

“超值全能 幸福座驾”的魅力。此
前不久，不少忠实客户还应邀前往
东风风神大本营，现场见证了A 6 0
1 . 6 L 的 缔 造 过 程 。不 少 老 客 户 对
A60 1 . 6L的试驾操作爱不释手。

业界推测，凭借“四超”优势，
A6 0 1 . 6 L势必影响中级车市场格
局，将助推东风风神续写销量倍增
传奇，创造更大的辉煌。

雪铁龙C5最低首付1 . 2万

总统座驾开回家！

高于市场价2万元回购置换！

C5购车有惊喜，“三免礼遇”带给您。值此上
市三周年之际，重磅推出C5“三免礼遇”钜惠活
动，包括置换免万元折旧、免1年全车保险以及免
息购车信贷(免首付、免月供、免手续费等多种金
融信贷优惠政策)，最低首付1 . 2万就可以将总统
座驾开回家！现在置换C5，可高于市场价2万元
回购置换。

店内其他车型优惠推荐：
新爱丽舍典藏版，万元三重礼，诚惠港城。
新世嘉梦想“0”距离— 0购置税，0利率，置

换0首付，0距离对话超级丹。
爱丽舍双燃料“100公里能耗13元”，再享3000

品牌补贴，企业购车首选。

东风雪铁龙 烟台君美4S店
烟台君美旗舰店 热线： 6808000

莱山君美4S店 热线： 6777717

牟平君美直营店 热线： 4255288

海阳君美直营店 热线： 3257779

北汽E系列
“三包三免”劲爆来袭

自8月1日起至10月31日，北京汽车E

系列在全国范围开展轰轰烈烈的“三包三
免”行动，购车即可享受“三包”服务。

尽管汽车“三包”法规尚未在国家政
策层面正式出台，但作为一家负责任的汽
车厂商，北京汽车已然走在了最前面。就
在今年3月份E系列上市之时，北京汽车
便正式宣布率先实施汽车“三包”服务。

北京汽车对外郑重承诺，消费者购买
的车辆在“三包”期限内 ,凡是符合退/换
车标准的，均可申请退/换车。而对于“三
包”退/换的标准，北京汽车将严格按照之
前公布的“严重安全性能故障”和“发动
机、变速器主要零部件质量问题”等60条
细则执行。由此，北京汽车E系列的车主
也成为全国首享、独享“三包”服务的用
户。

如果说北京汽车的“三包”服务您已
经略有耳闻的话，那么针对消费者购车所
提供的“三免”行动一定让倍感惊讶。北京
汽车“三免”行动自8月1日起正式实施，共
为消费者提供三种各具特色的购车优惠
方案，消费者可根据自己的需要选择其中
1项。

方案一：两年期贷款利息全免，日
供仅需5 7元。如今，高昂的房价和飞涨
的物价时刻提醒着人们捂紧自己的钱
包，现实让每一个考虑买车的人不得不
绷紧自己的神经权衡再三。该方案的日
供仅需5 7元，单月仅1 7 1 0元，若在一线
城市仅仅是当月的房租价格，便可轻松
一辆小车。即便是刚步入职场的毕业
生，购买E系列时也会感到毫无压力。

方案二：购买E系列即可免费获得
全车险。8月1日起至1 0月3 1日，购买北
京汽车E系列的客户可享受包括车损险
等在内的多项免费保险服务。北京汽车
相关负责人表示，首批客户的信任是对
我们莫大的支持，北京汽车必须以实际
行动感谢这份支持与厚爱。

方案三：购买E系列即可享受3年或
6万公里的免费保养(以先到为准)。事实
上，除了一次性购车成本之外，购车后
的用车成本也是一大支出。北京汽车为
了使车主获得“安心、贴心、放心、关心”
的全面保障，还提供3年或6万公里的免
费保养，真正做到了将诚意进行到底。

通讯员 刘丽丽
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