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车商对岁末车展

“宠爱有加”

岁末车展将如期举行的消息
一经传出，车展组委会办公室的
电话就被车商打得“烫手”，要
求参展、预定展位的声音不绝于
耳，火热程度丝毫不逊色齐鲁春
季、秋季车展。仅仅一上午的时
间，舜耕展馆一层的展位就所剩
无几，足以体现车商对岁末车展
的“宠爱有加”。在本届岁末车
展上，润华集团、大友汽贸、济
南金万通、山东泰通、济南杰士
达、济南德辉进口大众、济南合
众现代、济南利航风行等济南本
地知名汽车流通企业继续携全系
车型参展，山东银祺传祺4S店等

本年度落户济南的“新面孔”也
将首度亮相，参展车型几乎涵盖
了从豪华品牌到自主品牌，目前
市场所有在售主流车型。

与齐鲁春季、秋季车展不
同，岁末车展只是开放了位于舜
耕国际会展中心的展馆，因此，
几百平米的展位更显“弥足珍
贵”。历年来常驻岁末车展的省
城各大汽贸集团“纷纷发力”，
润华集团将在近600平米的展位
上为消费者奉上汽车盛宴；大友
集团在确定了舜耕展馆一层展位
后，又率先占据了二层300平米
的“风水宝地”；金万通集团也
早已在舜耕一层展馆“安营扎
寨”。此外，东风悦达起亚、一
汽马自达等品牌在获得厂家的支
持下，同样划下了自己的“根据
地”。

规模虽小

却足以暖市

临近岁末，又到了省城各大
车商交付年终销量答卷的时候。
但是，记者走访济南汽车市场却
发现，仍有一些汽车经销商在今
年受到整体车市“寒流”影响，
距离全年销量目标还有一定距
离。而进入倒计时的岁末车展无
疑让车商看到了“最后一根稻
草”的希望，尽管此次岁末车展
的规模比不上齐鲁春季、秋季车
展的声势浩大，但是恰逢年底汽
车销售旺季，消费者需求热情高
涨，所以岁末车展的规模虽小，
却也能让省城车市“这个冬天不
太冷”。

“春季车展期间热卖了几
天，但是没过多久就赶上市场淡
季，好不容易盼来了秋季车展和
‘金九银十’，但是好日子没过
几天，最近销量又有所下滑。”
一位经销商如是说，“不过，齐
鲁车展‘能卖车’也是经销商有
目共睹的，岁末车展的效果肯定
差不了，这不自从进入11月份，
我们就开始筹划岁末车展的方
案，争取年底之前再让销量翻上
一番。”据悉，一些车商为了能
够在车展结束后可以及时向消费
者交车，已经提前进入储备现车

资源的工作中，如何为本年度的
销量任务画上一个圆满的句号，
已经成为参展车商目前工作的
“重中之重”。

车商冲量

或现年度最大优惠

从往年的岁末车展现场卖车
表现中不难发现，参展商为了能
够在车展期间冲击年底销量任
务，多数车型将会大幅度让利消
费者，但是目前各品牌经销商对
于岁末车展的优惠政策仍处于制
定或保密状态。不过，记者从多
家参展商处了解到几款新车将会
“现身”岁末车展，与车展钜惠
一并呈现。东风标致山东远方4S

店的总经理张建峰向记者透露，
岁末车展期间，刚刚上市的东风
标致全新408将扩大展车行伍，
而原定于明年一月份上市的东风
标致首款“T动力”的3008或将
提前亮相，让省城消费者“先睹
为快”，此外，东风标致508切
割车也将莅临展台，展示东风标
致的造车工艺。合众现代4S店方
面表示，2013款全新胜达将出现
在车展现场；山东翔悦达长安4S
店会带来品牌下首款SUV车型
CS35，为消费者提供更多购车
选择；利航风行4S店方面则回
应，岁末车展期间将展示出2013
款菱智M3和2013款菱智M5，再
度丰富产品线。

2 0 1 2年对于不少汽车经销商来说“日子并不好
过”，在车市整体大局低迷的环境下，往年排队提车的
风光不再。尽管在今年的齐鲁春季、秋季两次车展上，
参展商们打赢了一场“销量战”，可是，“急雨不解久
旱”，近日来省城车市再度趋于冷淡，提早“入冬”之
势已经明显。在此市场环境下，由本报主办的2012岁末
精品车展将于12月14日—16日在济南舜耕国际会展中心
拉开帷幕，省城各大汽车经销商纷纷借力本年度最后一
次销售良机，冲击全年最终销量目标。
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