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今日泰山

不要轻信网上报价

多到4S店了解行情

“千万不要相信网上的价
格，一定要到4S店内了解。”某
合资品牌店销售经理提醒消费
者，一些网站为增加点击量，会
随意标注车型价格，一些看似
优惠的价格背后，可能存在诸
多“猫腻”。

其实消费者在购车时砍价
多是寻求一种心理安慰，真正
得到优惠的并不多。如果你真
有购买意向，销售人员会看出
来，并想法设法让你满意。

年底，不少经销商会推出
各种名称不一的优惠活动。现
金优惠外，还要赠送礼包。此
时购车一定要问清所谓的礼
包有没有附加条件，或是礼包
是否名副其实。例如一些商家
打出送2万元装潢大礼包的旗
号，实际上只是价值两三千元
钱的脚垫、座套、香水座等小
饰品，甚至还会要求你在4S店
上全险。

想提新车

注意引擎上的日期

新车，最容易受到人们关
注，因此很多汽车厂家会选择
在年底集中推出新车来吸引消
费者眼球。如果想购买新车，一
定要仔细比对新车的各种证
件，不要被改款的“伪新车”蒙
蔽目光。

挑好车型去看车时，首先
要看车辆的出厂日期，一般在3

个月内，就算新车，当月或两个
月内生产的最好。

一般引擎上会有制造时间
的标记，在前座的安全带上也

会有制造时间的详细记录。库
存车容易出现老化，在行车过
程中可能带来不便，而且会增
加使用和维修费用。

买车别冲动

配置够用就行

第一次买车，消费者会被
车辆外形吸引，也会被高科技
配置诱惑，如果再有价格优惠，
准车主往往这时候就出手了。
但是需要提醒的是，买车还要
看车的安全性怎样。安全性不
仅包括各种安全设备配置，也
要看车身设计结构。

另外，如果车主没太多时间

试乘试驾很多车型，至少要分析
意向车型的配置表，一项一项对
比，特别是关键的技术参数。

多数消费者买车时，都会
比较价格区间，其实选车时，更
应该考虑的是用途，比如只是
上下班、喜欢自驾游或者希望
养车费用低廉等，才能找到适
合自己的车型。

至于配置方面，消费者都
关注车辆的高科技配置，比如
卫星导航系统、按摩通风坐
椅、无钥进入系统等等。但实
际上车主在用车过程中需要
的功能不多，因此配置够用就
行。

(宗禾)

车商年底忙“冲量”
买车别跟着太冲动

每逢年尾岁初，降价或变相
降价已是车市的必然，竞争在这
个时候最为白热化。随着冲量季
来临，什么时候出手才最合适？
怎样做到理性选择？如何买车最
划算？为此，笔者采访多名资深
车主和4S店销售经理，为消费
者提供一些可供参考的策略。

车车界界数数字字

50 . 3%

据中国汽车工业协会数据显示，今
年1-9月，五菱商用车实现销售100万
辆，市场占有率达到50 . 3%，而去年的市
场占有率也已超过50%。而根据我国

《反垄断法》第十九条，一个经营者在相
关市场的市场份额达到二分之一的，可
以推定经营者具有市场支配地位。这也
意味着，五菱商用车一方面在细分市场
占霸主地位，而另一方面也面临着受到
相应处罚、甚至可能面临被拆分的危
险。

八万辆

吉利汽车公关高层透露，前十个月
出口超过八万辆，提前两个月完成全年
目标。2012年10月，吉利汽车出口达到
创纪录的12204辆，同比增长127%。今年
累计出口已突破81000辆，同比增长
190%。俄罗斯、伊拉克、沙特和乌克兰
市场销量都已过万辆，俄罗斯更是超过
两万辆。吉利汽车目前已出口30多个国
家，今年海外销售有望突破10万辆。

221000辆

5日，福特中国公布了其10月份在
华销量成绩，数据显示，福特中国10月
批售销量再创单月历史新高，共计批
售汽车60518辆，同比增长48%。

福特中国10月乘用车(含进口车型
锐界)批售销量达44,489辆，同比劲增
66%。其中，仅福克斯10月批售销量达
33614辆，再次创下单月最高纪录。今年
1-10月，福克斯累计批售销量已突破
221000辆。

1 . 6升及以下

在日前举行的第九届中国进口汽
车高层论坛上，中国汽车技术研究中心
资深专家黄永和在公开发言时表示，
2013年进口车可能进入汽车节能惠民补
贴名单。不过黄永和还表示，这仅是他个
人猜测。在汽车市场，消费者购买进入名
单的油耗达标的1 . 6升及以下排量节能
车，可获得单车3000元补贴，不过至今入
选车型一直为国产车，没有进口车型。
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