
东风日产推出“冬季服务月”
即日起至12月21日，免费提供十余项检测
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车界·秀场

自九月份以来，欧系车的市
场份额正不断增加。数据显示，雪
铁龙新世嘉10月销量增长45%，达
到22137台，表现远超同级车型。
除了欧系车持续火热的市场因
素，新世嘉所具备的冠军品质才
是其赢得消费者偏爱的根本。

在泰安昌盛4S店，一位试驾
过不少合资车的新世嘉车主表
示，“相比其他车型，新世嘉的底
盘明显要稳得多。无论驾驶还是
乘坐，都感觉非常舒适、安全。这
种舒适不同于在空间、内部装饰
等方面营造出的的静态舒适，而
是一种源自人性关怀的动态舒
适。”

此外，雪铁龙独步全球的底盘
调校，保证车辆的舒适性和操控
性，这也是雪铁龙在F1、WRC等世
界级赛车比赛中屡屡夺冠的重要

原因，感兴趣的朋友可以去泰东路
汽车城泰安昌盛4S店试驾。

新世嘉在注重操控体验的同
时，提供“太空舱”式笼形结构、超
高强度钢材，博世最高版本ABS+
EBD系统等丰富的主被动安全配

置,增大车辆行驶安全系数。.中国
汽车事故数据显示：世嘉的事故
死亡数是8—12万元车型中最少
的，没有之一，远低于其他同级车
型。

(董琳)

注重操控体验和乘坐舒适
新世嘉10月销量大涨 渐成主流

随着细分市场划分得越来越细
致，车主在买车时要求也越来越高。
正因如此，跨界车型和SUV越来越
受青睐。各品牌的跨界车型逐渐下
探至10万以内，消费者也期望能以最
便宜的价格买到SUV。有需求就有
市场，风行汽车今年推出的景逸
SUV起售价8 . 09万元，正是一款身兼
多能的“城市代步”SUV，既让消费
者买得起，还能开着省。

景逸SUV最低8 . 09万元的起售
价，让普通家庭可以一步到位，拥有
一台属于自己的SUV。景逸SUV的
亮点就在于，经济的售价，却拥有超
越同级车型的“高通过性、高安全
性、高舒适性”的三高优势。

最能保证景逸SUV郊外畅游
的是其高通过性，景逸SUV的最小
离地间隙高达205mm，这一数据比
热销的途观、本田CR-V等车型，足
足高出了至少20mm，加215/60 R17

规格的大轮胎，景逸SUV可以征服
几乎所有郊区路面。

而景逸SUV的高安全性体现
在风行汽车为景逸SUV主销车型
标配了博世8 . 0版本的ESP车身电
子稳定系统，这在国内十万元以内
的SUV中尚属首例。众所周知，为
了满足必备的高通过性，SUV车型
底盘较高，从而使重心升高，这就
给SUV带来高速过弯或湿滑路面
行驶上容易侧倾的安全隐患，装配
ESP系统则可以有效消除这一安全
隐患，提高车辆行驶中的安全性和
稳定性。

另一方面，景逸SUV延续了风
行景逸一贯对高舒适性的追求，采
用了长轴距和高坐姿设计的同时，
更采用了全独立悬挂设计，实现操
控稳定性与驾乘舒适性的双提升，
让驾驶SUV出游成为一种享受。

(乔丽)

买得起 开着省
乘景逸SUV享受出游

日前，海马汽车“走近客户，感
动客户”进入最后一个阶段——— 感
恩之旅。厂家根据500余位CS(Cus-
tomer service：客户服务)改善大使3

个月来，对售后服务的监督考察和
提出的意见，评选出35名“全国优
秀CS改善大使”，泰安的海马车主
冯皎女士是这35人中的一员。

2012年是海马汽车的质量服务
年，“走近客户，感动客户”系列活动

以沟通-改善-展示-感恩为主线，分
为四个阶段执行。活动在全国聘请
500余位海马车主，作为售后服务的
监督者，开创了行业先河。

泰安海马车主冯皎女士作为
众多客户中的优秀代表，参观了主
机厂，与海马的高层领导及设计人
员交流，进一步了解海马，获得
2000元代金券和海南五日游的礼
遇。 (徐红)

泰安海马车主荣膺
全国优秀CS改善大使

“三分修，七分养”，适时的汽
车保养对于享受移动生活必不可
少。随着天气逐渐转冷，冬季汽车
养护又成了车主们关心的话题。

专家提醒，气温下降，必须
重点对电瓶电力、机油流动性
能、排气管和电子节气门、轮胎
等方面进行重点保养。这些问题
看似微小，但如果不留心，很容
易对车主的出行带来不便，严重
时甚至会影响行车安全。东风日
产充分考虑到车主们的需求，特

别对推出“冬季服务月”活动。
据了解，11月7日至12月21日

期间，车主可随时到店，享受由东
风日产专营店提供的免费冬季专
业检测服务，内容涵盖“五油”(汽
油、引擎机油、变速箱油、刹车油、
动力辅助液压油 )、“三水”(水箱
水、电瓶水、雨刮水)、全车灯、发
动机、底盘、制动行驶系统、空调
系统轮胎等重点项目，给消费者
全方面的安心服务。

为节省车主时间，东风日产

还推出“预约快报”和“双人快速
保养”服务。客户只要提前一天预
约，在约定时间前后15分钟内到
店，就可以享受指定接待、维修人
员的优先接待、优先派工、优先维
修、优先洗车、优先交车等一系列
专属服务，全面提高服务效率，实
现维修保养“立等可取”。

除此以外，东风日产还为客
户举办冬季用车知识讲座，传播
安全驾车、舒心用车的移动生活
理念。 (崔颖颖)
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