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11月7日，2012中国·潍坊岁末
精品汽车展示交易会的招商工作
正式启动，距今天已经有一周的
时间。2012年的车市整体形势不
温不火，面对市场上浓厚的观望
情绪，业内专家预计年底将会迎
来汽车消费的高潮。但是潍坊的
广大消费者和车商到底买不买
账，车展的招商工作进程如何？本
期为您一一解读。

招商启动一周，

展位已订出大半

上周三，岁末车展的招商工
作正式启动后，汽车工作室的电
话和工作人员的手机就开始响个

不停，市内各大汽车经销商迅速
响应，积极与车展组委会沟通，咨
询参展事宜，很快就有20多家车
商与组委会签订了参展协议。

潍坊消费者熟悉的广潍集
团、东瑞集团将携旗下各大汽车
品牌亮相本次车展，新东联长城
汽车4S店、东虹汽车、众泰汽车、
沃尔沃4S店、英菲尼迪4S店、北京
汽车、庞大汽车、鑫万通4S店、泰
通标致4S店、华泰汽车、商泰汽
车、龙源汽车吉利英伦4S店、力帆
汽车、金盛陆风4S店、新宏晟汽车
等20余家车商将联袂出席本次车
展。

车展组委会的工作人员告诉

记者，目前还有很多车商在与组
委会洽谈参展事宜，位置好的展
区已所剩不多，有意向参展的车
商请尽快与组委会取得联系。

汽车团购

引发报名热潮

为了更好的为消费者服务，
组委会还特别策划了车展团购活
动。通过岁末车展，您可以找到自
己心仪的车型，享受到最大幅度
的优惠。有团购意向的消费者，可
以参加组委会组织的汽车团购活
动，您可以通过拨打团购热线
96663报名参团，享受意想不到的
抄底价。

团购活动刚刚接受报名，已
经有近百人打进电话咨询参团事
宜。车友陈先生打算在年底买车，
他看好了一款美系的中级车，4S

店已经去过好几次了，可是价格
就能优惠那么多。陈先生听朋友
说，在车展期间4S店一般都会推
出车展优惠政策，买车能便宜不
少。于是陈先生在看到有汽车团

购活动后，就第一时间报名参团
了。

给力优惠，

尽在岁末车展

为了在车展期间取得良好的
销售预期，各家车商也策划了多
项优惠促销活动。新东联长城4S

店的市场经理刘明告诉记者：“本
次车展，长城汽车的哈弗H6、M4、
H5欧风版将集体亮相，其中H6刚
刚荣登SUV市场销量的榜首，现
车相对来说比较紧张，我们正在
与厂家积极协调车源，以便让消
费者尽快提到现车，另外，在车展
现场购车还会有购车礼包赠送。”

鑫万通汽车的刘庄元经理告
诉记者：“刚刚上市的东风风神
A60在车展期间推出特别大礼，购
车即送原车DVD导航，H30、S30

交1000元即送8888元购车现金、装
饰礼包。”另外，据刘经理介绍，目
前店内的车源比较充足，购车基
本可提现车。

本报记者 宋昊阳

随着国内汽车市场的不断
发展，消费者的消费理念也日
渐成熟，消费者对于紧凑型家
轿的品质、性能、外观等方面都
提出了更高的要求。面对消费
者日益“挑剔”的口味，比亚迪
2012款新L3依然创造了辉煌的
市场销售业绩，成为了自主家
轿的“领头羊”。

造型时尚2012款新L3时尚
动感的外形始终是消费者津津
乐道的。作为L3的车主王先生
表示，他当初购车就是看上了
L3时尚前卫的外观，希望可以
通过驾驭它将时尚精致的生活
进行到底。2012款新L3利落的
车身线条、犀利的自动感应前
后大灯、惹眼的车尾装饰亮
条……每一处崭新设计都将动
感与艺术之美演绎得淋漓尽
致，将L3精湛无比的细节工艺
展露无疑，给消费者带来了全
新的视觉冲击。王先生说，“我
每次开着行驶在城市道路上
时，内心都充满了澎湃的激情，
感觉这车就是为我度身定做
的。”像王先生这样被L3动感
外观所“秒杀”的车主并不在少
数，这也是L 3热销的理由之
一。

车友期待购车，车商踊跃参展

岁末车展招商火热进行中
家轿领头羊

比亚迪L3热销
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