
两个“80后”，创业已五年
两人体验了创业的酸甜苦辣，仍希望通过技术改变人们的生活
本报记者 林媛媛 实习生 李帅
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当很多同龄人还在找工作时，出生于1986年的康康和出生于1983年的李伟

已经做了5年的老板。这5年，他们从激情创业到坠入谷底，从绝地反弹到心态平

静。这5年，他们从最初的两人奋斗到11人的团队，康康负责公司的经营，李伟负

责公司的技术，两人配合默契。很多事情变了，但从未改变的是他们的坚持。
本报11月20日讯(见

习记者 朱洪蕾) 在黄
河济南段泺口浮桥南口
附近有一处黄河观景平
台，但在观景平台的西侧
一段大约10米长的圆弧
处存在安全隐患，记者采
访了三个部门，三个部门
都称不归自己管。

记者看到，观景平台
高度在3米左右，在观景
平台边上有100多个水泥
立柱，每两个立柱之间都
有两条铁链，但在观景平
台的最西侧一段10米长
左右的圆弧处，没有水泥
立柱，也没有用于防护的
铁链或者是钢丝绳。

游客李先生说，他常
到黄河风景区欣赏风景，
他注意到经常有人在没有
水泥立柱和防护链的圆弧
处玩，如果是儿童的话，很
可能从3米高的平台上掉
下去摔伤。他希望有关部

门抓紧时间把护栏装上。
济南百里黄河风景

区的工作人员说，黄河风
景区主要负责景区内一
些日常事项的处理，这一
段黄河上的事情归济南
黄河河务局天桥黄河河
务局管，景区方面管不
了。济南黄河河务局天桥
黄河河务局工程部门的
工作人员则介绍，观景平
台紧挨着泺口浮桥，观景
平台护栏的事情不归河
务局管，应该由山东省黄
河航运局负责。

山东省黄河航运局
泺口浮桥管理处的一位
负责人则说，他们只负责
泺口浮桥的正常维护和
运行，管不了黄河边上
的事，泺口浮桥南口的
观景平台虽然离浮桥很
近，但是观景平台位于
风景区，要管也该由风景
区管。

黄河观景平台存有隐患

三部门都说不归自己管

本报11月20日讯(记
者 崔岩 实习生 梁
孔丽) 港华燃气工作人
员入户开通燃气前脚刚
走，后脚就有俩男子进了
门，自称港华燃气员工，
说是看燃气开通情况，然
后趁机推销燃气灶。19日
傍晚，济南一市民就上了
当，高价安装了一台冒牌

“西门子”。
“那俩男的进门就说

是港华燃气的，还说是领
导要求加班加点给通上
气。”20日上午，家住济南大
地锐城的胡女士提及这次
上当，仍是一肚子的气。

19日傍晚5点半左右，
港华燃气的工作人员在家
里调试完天然气，并称“回
头还有人再来开通”后，便
离开了胡女士家。“也就过
了一会，那俩男的就来

了。”胡女士说，想到港华
燃气的人说回头还有人
来，自己也就没有多疑。

胡女士说，俩男子进
门后就看了她家的燃气
灶，然后以燃气灶不合
格，需要重新安装适合天
然气的灶具为由，趁机向
她推销起了两款燃气灶。
胡女士便同意了两男子
的建议，以1280元的价格
购买了一款“西门子”燃
气灶。

俩男子安装完燃气
灶离开后，胡女士又看了
一眼燃气灶才发现，这款
燃气灶是模仿西门子，标
志只是近似，并不是完全
一样的。更可气的是，该款
燃气灶仅适用于煤气，并
不适用于天然气。等胡女
士追出家门，俩骗子早已
不知去向。

冒充燃气公司工作人员

骗子上门推销冒牌灶具

创业的头三年

两人吃尽苦头

“我是山东大学2005级
生命科学专业的学生，李伟
是高我三级的同专业师
兄。”康康告诉记者，大二暑
假，他找正在读研的李伟一
起创业。两人做的第一个项
目是“懒猫打印”，康康介绍
说，他们的打印店目标是让
学生不出宿舍就能打印。但
是这个项目实施不长时间
就不了了之了，因为康康发
现这个市场比自己想象中
规模小很多。

两人随后决定进入他
们最感兴趣的网络领域，并
设计了一款“围可建站方
案”。“我们做出程序之后挂
在网上，企业可以通过这个
软件在网上建立公司网站，

非常简单。”康康说，为了这
个软件，他和李伟花费了18
个月的时间。18个月之后，
这个程序基本做完，两人还
没来得及庆祝，就被浇了
一盆凉水。2 0 0 9年1 2月，
政府加紧对网站的监控，
要求企业必须先备案才能
开网站，这就意味着“围
可 建 站 方 案 ”彻 底 完 蛋
了。

“那时候我们俩都已
经毕业，并在 2 0 0 9年5月
注册了‘九章网络有限公
司’，注册资金也都是家
人支持的。”公司注册后，
两人定下了每月800元的
工资标准。“发的工资一
直是注册资金，我们没有
任何收入坐吃山空，等到
2010年5月就已经发不出工
资了。”

2010年4月，对网络持
续关注的康康和李伟警觉

地发现，团购作为一种新事
物，已经引起了很多业内人
士的关注。凭着年轻人的敏
感，他们在5月份就推出了
济南最早的团购网站之一

“维团网”。
“前期我们一直在做技

术，做网页，等技术做好网
页上线之后，才发现原来拉
单子比做技术难多了。为了
做维团，我们花掉了公司的
所有家底，赚钱的压力非常
大。”康康说，“在我们基本
上要绝望的时候，我们发现
团购网越来越多，就想做一
个团购导航网站。”让康康
和李伟没想到的是，这个想
法彻底让两人的境况发生
了改变。

做团购导航网站

成为事业转折点

2010年8月20日，团济
南上线，并在很短的时间内
得到迅速发展。此后一年的
时间，两人卖掉“维团”，专
心致志做“团济南”。“团济
南的收益首先让我们脱了
贫，然后还有条件招聘了几
个新伙伴。”终于，在创业3
年后，两个年轻人迎来了事
业上的春天。

随着团购网站人气的
下滑，两人在2011年11月又
提出了“身边汇”的概念。康
康解释说，“身边汇”其实就
是做一个网上商城，你在网
上逛街，选好之后去商场购
买。2012年10月31日，“身边
汇”正式上线。

“我们对‘身边汇’的期
望是，它能像淘宝一样，改
变人们的生活。”康康说，在
他创业的第五年，他已经不
激进，不冲动，会一步一步
来。

康康(右)和他的搭档。 本报记者 王媛 摄
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