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今日烟台 B15

房子卖不动 辗转省外推销
开发商和销售员的日子都不好过，充满无奈与焦虑

隔记者 王红 李娜 报道

本报11月20日讯 20日，苗
木交易会进入第二天，烟台农科
院里依然热闹非凡。交易会现
场，“5年以后再给钱”的横幅吸
引了不少采购者。原来这是栖霞
寨里村一家大型苗木专业合作
社为了证明自家的苗木质量，打
出的惠民承诺。只要是该村方圆
50公里内的果农，购买100棵以上
便可与该合作社签订合同，不花
一分钱带走苗木，5年结果以后
再付钱。

该合作社负责人张桂友介
绍，为了向果农证明苗木质量
好，张桂友决定采取最原始、也
最有力度的推销方式：赊账，赊
到5年以后再给钱。

“我们的目的只有一个，赚
钱的同时让果农朋友们栽上放
心苗，不走弯路，如果品种或根
系出现弄虚作假，合作社承担一
切经济损失，并承担法律责任。”
张桂友说。

当然，就和银行贷款一样，赊
账的产品最后花费肯定要高一
些。记者了解到，这些赊账苗木的
价格要比现钱买高出一倍多，比
如，“烟富3”的价格现钱买是8元/

株，5年后付款是19 .9元/株。
谈到赊账的风险问题，张桂

友表示，为了降低风险，合作社
将赊账范围划在苗圃园方圆50

公里内，签合同时要持有身份证
和能证明村民身份的村委介绍
信。而且，购买苗木要超过1 0 0

株，60岁以上的果农被排除在赊
账范围内。

隔记者 王红 报道

本报11月20日讯 在交易
会场外的石凳上，来自北京的71

岁老太太张秀琴带着买的果树
苗稍作休息。老太太介绍，18日
就同女儿及他们村的村民一伙6

人赶到烟台。烟台苹果名气大，
以前一直听技术员说烟台果树
苗品种好、质量好，所以今年特
地赶来选购。

老太太是北京延庆县犁炮
村的，家里有40亩苹果园，今年
北京苹果价格比较好，特级果能
卖到12元/斤，一般的也在6-8元
/斤，就连残次果也能卖上2-4元
的价格。虽然今年苹果卖得好，
但是由于授粉期天气多风雨，苹
果产量受到影响，所以老太太想
到交易会上挑选一些抗病力强
的果苗。

“我们村是苹果专业村，种
苹果有20多年，前年村里有人从
烟台买来果苗，说是海棠根做母
本，两年多下来长势很好，技术
员也一直夸烟台果苗，所以这次
亲自来看看。”老太太说。

据了解，老太太19日已经买
了100多株“烟富3”，当天看着

“烟富0”也不错，又买了50株。
“大老远跑来一趟，不在乎价格
高低，只要是好苗子就行。一棵
苗子栽下去要培育4年，第5年才
能结果，如果苗子不好，这5年的
管理就白费了，所以选苗一定要
谨慎。”老太太说。

格关注苗木会

签个合同

就能把苗带走
卖苗方承诺5年后再给钱

71岁老太太

从北京来买苗
她说烟台果苗质量有保障

隔记者 韩英英 报道

本报11月20日讯 “2012年
度烟台汽车总评榜”大型评选
活动是2012年烟台车市压轴之
作，无论经销商还是消费者都
高度重视，几百名“选手”将会
一决高下。为保证最终评选结
果真实、公正和权威，消费者除
可 登 录 本 次 活 动 投 票 网 站
www. 911che .com投票外，还可
通过新浪微博@今日烟台，转
发、评论“汽车总评榜”相关微
博，或发私信投票。

截至20日下午5点，记者将
2012年度烟台汽车总评榜读者投
票做了初步统计，位于年度风云
汽车企业前3名的是烟台富嘉经
贸有限公司(56票)、烟台鸿枫汽车
销售服务有限公司(53票)、烟台日
产汽车销售服务有限公司(46票)，
年度最受欢迎新车前3名是传祺
GS5(170票)、沃尔沃V60(130票)、
新福克斯(130票)，年度SUV入围
名单前3名是大众途观(179票)、本
田CR-V(94票)、起亚智跑(79票)，
年度豪华汽车前3名是辉腾(160

票)、捷豹XJ(90票)、沃尔沃S80L

(87票)。
目前活动仍在热选中，谁将

成为烟台车界新榜样？我们拭目
以待！

市 民 推 荐 心 目 中 的 好 品
牌，并讲出推荐理由，均有机会
获得汽车模型、电影票等大礼
包。

方式一：来信请寄 烟台市
芝罘区环山路3号润利大厦1606

齐鲁晚报·今日烟台 收
方式二：参与投票的市民可

登录www. 911che.com/toupiao“汽
车总评榜”专题页面，参与投票。

方式三：新浪微博@今日烟
台，成为粉丝，转发、评论“汽车总
评榜”相关活动微博，推荐心目中
的好品牌。

投票有奖：

本次活动将从投票读者中抽
取幸运奖100名(电影票一张)。

一等奖 5名——— 各奖价值
1000元汽车模型一个。

二等奖10名——— 各奖全年
《齐鲁晚报》1份。

三等奖15名——— 各奖半年
《齐鲁晚报》1份。

“选手”们的票数咬得很紧
谁将成为车界新榜样？敬请期待2012烟台汽车总评榜

隔记者 苑菲菲 报道
qlwbyff@vip. 163 .com

本报11月20日讯 野生刺参
8元一只，你相信吗？近日，在红利
市场，有流动商贩就在兜售这种
海参，有买的，也有心怀疑虑光在
旁边看的。

近日，在红利市场海鲜区一
个摊位前，一位50多岁的男子正
在叫卖海参，他的小摊上放了海
参、鲍鱼和虾三种海鲜。

“野生刺参，只要8元一只，可
以直接吃，你尝尝！”见有人问海
参，男子直接拿出一个海参，让对

方掐一点尝尝。
这种海参大部分都只有人的

小指长短，比较细，而其他摊位上
发好的海参都有十几厘米长，比
这种粗得多。

有市民禁不住“诱惑”买了几
只，也有市民对这种8元海参持怀
疑态度，只看不买。“市面上的海
参最少都20多块钱一只，8块钱也
太便宜了点，不会有什么问题
吧？”见有人质疑，男子一脸不高
兴，坚称是物美价廉的真品。

其他摊主也称自家海参是野
生刺参，小指长短的海参最低的
16元一只，稍微大一点的都在20

元以上。
“野生刺参绝不可能卖得那

么便宜，8元一只的应该是养殖
的，还是在虾池里养殖的。”市海
参协会一个会员单位卖了多年海
参的陈女士介绍，海参长成一般
需要三四年，而8元一只的这种从
外型看，也就是长了一年到一年
半左右，充其量只是海参苗。

据介绍，海参都是生长时间
越长，营养价值越高，而海参苗的
营养价值则相对来说要小得多。
加上是养殖在池子里的海参而非
野生海参，在营养价值方面又要
再打个折扣。

野生刺参8元一只，你信吗
业内人士说：应该是虾池里养殖的参苗

“压力？卖不动也就没有压
力了！”在牟平区一家楼盘，销售
人员乐乐(化名)对记者说，整个
市场不景气，“东家”难为他们也
没用。

乐乐从业7年，她觉得这买
卖是一年不如一年，卖套房子费
的力气更大了。乐乐介绍，前几
年都是客户上门抢房子，蓄客一
个月，人员爆满，不用特意给客
户打电话预约或发短信通知，到
开盘那天，一个人卖几十套不成
问题。

而今，每天都得给有意向客
户打电话、发短信，但来的人很
少。“一周下来卖一两套，慢慢地
也就习惯了。”起初还有压力，该
想的办法都用上了，该给的最大
让利也给了客户，如今又陷入一
轮观望中，实在想不出吸引客户
的好法子，也就没了压力。

尽管市场环境不好，不过乐
乐不愿意辞职。乐乐说，现在工
资大不如前，但解决温饱没问
题，而且还风刮不着雨淋不着，
比较悠闲自在。

面对6万多套的高压库存，
开发商已没心思喝茶聊天，而要
整天忙着开拓市场，有的甚至辗
转省外卖房。

“哪能坐得住？”牟平区一
楼盘副总告诉记者，他已经习
惯了每天在售楼处大厅坐着，
楼 上 的 办 公 室 很 少 去 。在 楼
下 ，更 能 真 切 感 受 到 市 场 气
息，也有时间琢磨一些事情。
最近，他在想着去省外拓展客
户。

据记者了解，为了回笼资

金、消化库存，烟台一些开发商
甚至远赴青海、新疆、兰州等西
北内陆地区推销“海景房”。

“能帮我们联系一些企业家
吗？想联合搞些活动。”10月中
旬，烟台某一线开发商面对销售
压力，不得不借助关系，联系烟
台企业家。

据该楼盘销售总监介绍，
他们的产品是高端豪宅项目，
目标是一些有一定经济实力
的大客户。自身的客户资源已
挖掘完，只好另寻他路。

8元一只的野生刺参个头太
小。 记者 苑菲菲 摄

②

高库存压力下，销
售人员什么办法都用上
了，还是卖不动，慢慢地
也就没了压力，变得“漠
然”。开发商也不好过，
一直在焦虑着。

隔本报记者 李园园
qlwbyy@vip. 163 .com

开发商的焦虑>>

卖房要托关系，甚至辗转省外

销售员的无奈>>

老是卖不动，压力也就没了
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