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中国移动全面布局4G

TD-LTE亮相高交会

近日，第十四届中国国际高新技术
成果交易会(高交会)在深圳举行，在本届
高交会上,4G、TD-LTE成了最热的关键
词。中国移动围绕TD-LTE主线，通过4G

概念车、终端芯片、视频会议、远程B超、
视频监控、高清视频等多类业务充分体
现了4G时代给大众生活带来的改变。

截至目前，中国移动积极开展TD-
LTE规模试验，在广东的试点城市网络
规模最大，走在全国前列。深圳的福田、
罗湖商务中心区域，TD-LTE测试网络
已经形成多个连片覆盖区域。预计到今
年年底，TD-LTE还将覆盖深圳南山、盐
田、宝安、龙岗等各区，主城区的覆盖率
将到90%以上，达到目前3G的覆盖水平，
届时世界将从深圳这个“窗口”领略到我
国自主创新的魅力。

到底4G能带来怎样的市民生活呢?

应用一：家庭医生。远程B超真正实
现远程诊断，大容量的B超视频、诊室情
况及时传回，人们不用再拥挤至大医院
就诊，有效缓解“看病难”。

应用二：智能机器人远程操控。身在
异地的主人通过TD-LTE网络遥控自如
VGO机器人。

应用三：网速提高20倍。20倍的高清
视频、20倍的极速上网、20倍的游戏快
感，4G让日常生活焕发出不一样的光彩。

应用四：移动云应用改变生活。“彩
云”打造跨终端的个人云端数字生活中
心，“MM云”为开发者提供一站式服务，
多维度发力云计算让各界分享云精彩。
截至2012年9月，移动MM已累计上线15

万应用，拥有2 . 39亿注册用户，8815家企
业开发商，374 . 9万个人开发者。

(刘岩 整理)

11月19日，以瑞典FPX协
会(地理信息系统行业协会)董
事总经理约翰·邦为首的高层
代表团一行17人来德州联通进
行座谈交流，代表团与德州联
通公司就智慧城市、物联网、云
计算等话题进行了深入沟通。

瑞典被认为继美国后IT
产业最发达的国家之一，瑞典
的马尔默地区则是ICT重要产
业集群地，被称为“欧洲的硅
谷”，辖区内约有1万余个手机、
通讯等创新企业，FPX协会作

为马尔默地区的 ICT行业协
会，组织了多次来华访问，旨在
协助协会成员积极建立与中国
等地的合作关系。此次代表团
成员包括瑞典GIS集团、瑞典
ICT集团、瑞典RAVITEQ AB
多媒体公司、瑞典TSG公司等
12家知名IT企业的首席执行
官、董事总经理等企业高管。

此次交流活动，由德州市
政府组织，德州联通公司是座
谈交流的企业之一。在交流过
程中，德州联通公司向代表团

介绍了德州联通企业概况、公
司通信基础设施建设等，并着
重阐述了公司智慧城市战略、
3G网络和信息化应用的技术
优势。代表团成员也就各自的
信息化产品进行了介绍，并向
公司人员进行了现场演示。

随后，代表团参观了德州
联通信息化演示厅，并对德州
联通3G发展给予了高度的评
价，同时希望双方能在智慧城
市建设、物联网、云计算等领域
开展合作。

（刘岩 刘鎏）

瑞典FPX协会代表团

来德州联通座谈交流

代表团参观德州联通信息化演示厅。

通信资资讯

“德州联通的销售管家
确实帮了我们大忙，只要动
动手指，就可知道当前的货
物销售情况、存货状况。在现
金流相对紧张的情况下，能
使公司有的放矢的进行商品
地投放和配送，不错，真不
错”。山东禹城鸿兴源食品有
限公司的老板对笔者说。据
介绍，自联通公司的信息化
产品“销售管家”入驻该企业
以来，产品流转均处于良好
有序状态，促进了企业的健
康发展。

德州联通推出的销售管
家是针对企业终端的移动应
用服务。通过该业务，销售人

员每天将销售情况以短信方
式上报后台系统，系统再按
照组织架构，将基层信息汇
总后提供给企业管理者，使
管理者能及时了解企业销售
数据和客户需求信息。从业人
员的手机成为企业的IT应用
终端，实现了销售数据的输
入、安装维护调度、客户关系
管理等功能，解决了企业生产
销售(进销存)过程中的信息
沟通屏障，杜绝了销售过程中
出现的信息衰减效应。

山东禹城鸿兴源食品有
限公司是全国十大调味品生
产企业。为扩大市场份额，自
2011年以来，该企业逐步启

动厂、店结合的方式，加快产
品在全国的布局，而“销售管
家”即时、有效的管理模式，
使企业管理者及销售链条上
的每一环节尽在掌握中，大
大提高了管理效率。让企业
扩张的同时，继续保持企业
管理的健康发展。

“销售管家”作为一款专
门针对中小企业的信息化产
品，已经越来越受到商家和
企业的欢迎。据德州联通相
关负责人介绍，目前，该信息
化产品已经在多家中小企业
得到应用，为它们的壮大与
发展提供了足够动力。

（刘岩 刘鎏）

有了“销售管家”
产品流转无忧

销售管家是基于手机中间
件技术的企业终端移动应用服
务，利用手机完成企业管理者
对于企业销售过程的实时管
理。企业的基层销售人员每天
将销售情况用手机上报后台系
统，企业管理者通过WEB或短
信获得即时信息。利用手机中
间件技术，将移动通信技术与
软件服务相结合，使从业人员
的手机成为企业的 I T应用终
端，实现了销售数据的输入、安
装维护调度、客户关系管理等
功能，为企业客户提供了对销
售过程实时管理的解决方案。
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