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岁末车展优惠给力人气旺
临近岁末年根，沉寂了大

半年的车市又热闹了起来。上
周末，记者从市区多家4S店了
解到，之前店内略显平淡的人
气，最近又旺起来了。用一位
销售顾问的话说，年底汽车行
业的旺季来临了，大家都有的
忙活了。

据记者了解，瞅在年底买
车的车友，很大一部分是受到
春节假日消费的影响，即买辆
新车过年。想要在年底买车的
车友可要hold住了，本报携手
潍坊晚报举办的岁末车展将在
12月14日盛大启幕，令您意想
不到的优惠将在车展期间显
现。买车，不妨等到岁末车展。

买部新车过大年

春节期间，走亲访友、回老
家与家人团聚是中华民族的传
统，买辆新车，不但看起来有面
子，而且开着确实方便、快捷。车
友小李和媳妇小王老家在辽宁
锦州，目前两人都在潍坊有一份
稳定的工作。由于距离和工作的
关系，小两口一年只有过年的时
候才能回家与家人团聚。

“每次过年放假，回家的

心情是迫切的，毕竟一年只有
这么一次回家的机会，恨不得
能马上到家，但是心理却是纠
结的，想到要买火车票、倒三
四趟车，折腾一天两夜的时间
才能进家门，只能说我俩痛并
快乐着。”诙谐幽默的小李向
记者分享起他的购车初衷。

小李说，这两年他俩已经
攒了七八万元，打算贷款买一
部空间稍微大一些的、价位在
12万元左右的轿车，这样他们
就不用每年匆匆忙忙地挤火车
了。小李告诉记者：“上周在
一家店里看好了一款车，前天
销售顾问告诉我说下月有潍坊
晚报举办的岁末车展，到时候
车价还能再优惠三四千元，让
我再等等，再说我现在又不急
着用车，那就等到岁末车展的
时候再买，还能省出一个月的
工资呢。”

给力优惠

尽在岁末车展

记者了解到，参展的经销
商们为了在车展期间取得良好
的销售预期，纷纷向厂家申请
了车展特别优惠政策。北京汽

车4S店的管经理告诉记者：
“北京汽车旗下的E130、E150

将亮相本届车展，其中E130的
一款58800元的车型直
降9000元，包
括

60
0 0

元
的现
金 优
惠 和
3 0 0 0元
的 礼
包。”

东虹
汽 车 的 市

场
经理张琳表

示，东虹汽车旗下的风行景逸
XL、景逸LV、景逸SUV、瑞
麒X1、瑞麒G3将携手参加本
届车展。张经理介绍：“景逸
系列除了享受3000元的惠民补
贴外，部分车型能享受1000元
的现金优惠，另外车展期间店
内还推出了赊销的金融方案，
首付车款的 5 0 %即可开走现
车，只需在1年后还清尾款即
可，而且无手续费、无利息，
车展期间购买瑞麒X1即送3000

元油卡，订购瑞麒G3即享5000

元现金让利，并
有豪华

装
饰 礼 包 赠

送。”

汽车团购

报名持续进行中

自汽车团购报名活动开展

以来，广大车友踊跃参与，截

止本周二已有200余人报名参

团，参团的车友越多，经销商

给出的优惠力度就越大。有团

购意向的消费者，可以参加组

委会组织的汽车团购活动，您

可以通过拨打团购热线96663

报名参团，享受意想不到的抄

底价。

本报记者 宋昊阳

俊风CV03登陆潍坊

倾力打造开业盛典

——— 东风俊风潍坊东虹

专营店11月19日开业

月19日，在社会各界朋友、媒体的
支持下，东风俊风潍坊东虹专营店隆
重开业，专营店是山东东虹工贸有限
公司潍坊事业部旗下的分公司，完全
按照东风汽车股份有限公司微车事业
部建店标准来建设完成的，拥有规范、
专业的销售客服团队、技术顶尖的售
后维修团队，为您提供专业、及时、周
到的销售和售后服务工作。

为全面实现东风股份新“315”
中期事业计划，实现第三次跨越，
2009年，东风汽车股份有限公司从战
略高度考虑，决定全面推进微型车事
业，并由此成立了东风汽车股份有限
公司微车销售部，对外称“东风俊风
湖北汽车销售有限公司”，这是东风
汽车股份有限公司的全资子公司。东
风汽车股份有限公司微车销售部成立
以来，快速发展，经营质量持续看
好，年均销量增长超过100%，随着生
产能力逐步扩大，产品趋于丰富，销
售网络也日益成熟。
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